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Myślisz o rozwoju swojego biznesu?


PAIH Forum Biznesu jest właśnie dla Ciebie! 



PAIH Forum Biznesu to wydarzenie organizowane dla sektora MŚP i jego partnerów - przedstawicieli regionów oraz instytucji rozwoju. To przestrzeń dla przedsiębiorców, którzy chcą się rozwijać, szukają nowych rozwiązań i pomysłów. Szczególnie dla tych, którzy planują lub już rozpoczęli ekspansję na zagraniczne rynki. PAIH Forum Biznesu to niepowtarzalna okazja do osobistego spotkania z ekspertami z ponad 70 rynków zagranicznych, otrzymania praktycznej wiedzy i kontaktów biznesowych.
Tu poznasz gotowe rozwiązania i narzędzia wsparcia oferowane przez PAIH.

Rejestracja na PAIH FORUM BIZNESU 2023 została zakończona. Informujemy, że nie ma możliwości rejestracji poza systemem. Zapraszamy za rok
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do wydarzenia pozostało:

Wydarzenie się rozpoczęło!





Zakres tematyczny










sala: Scena Główna, 04.10, 16:00-17:00
Polska Strefa Inwestycji – niezawodny partner przedsiębiorcy



Polska Strefa Inwestycji powstała na mocy ustawy z 10 maja 2018 r. o wspieraniu nowych inwestycji. Dzięki temu instrumentowi wsparcia zwolnienia podatkowe dostępne są na terenie całego kraju, a nie jak wcześniej tylko w podstrefach SSE. Dziś cały kraj jest podzielony na 14 obszarów zarządzanych przez Strefy. Dzięki nim wdrożono Strategię Odpowiedzialnego Rozwoju sprzyjającą zrównoważonemu rozwojowi całego kraju. Obecnie zdecydowana większość inwestycji w ramach PSI lokowanych jest poza terenem dawnych SSE. W trakcie debaty uczestnicy panelu przedstawią pięcioletnie osiągnięcia gospodarcze i ekonomiczne PSI. Wskażą również przywileje, na jakie przedsiębiorcy mogą liczyć realizując nowe inwestycje oraz opowiedzą o podejmowanych wspólnie z PAIH inicjatywach wspierających polskich eksporterów. SSE działające w ramach Polska Strefa Inwestycji to dla PAIH  wieloletni i niezawodni partnerzy.
Dzięki Polskiej Strefie Inwestycji do naszego kraju skutecznie przyciągane są nowe zagraniczne inwestycje oraz efektywnie wspierani są polscy inwestorzy.
Rozwiń





sala: Paryż A, 05.10, 15:15-16:15
Marketplace – szanse i wyzwania dla eksportera



W trakcie panelu e-Izby “Marketplace - szanse i wyzwania dla eksportera” przybliżymy uczestnikom szanse związane z wykorzystaniem platform marketplace do wyjścia z e-handlem na rynki zagraniczne oraz rozwojem eksportu online. Omówimy wyzwania stojące przed przedsiębiorcami, którzy chcą poszerzyć działalność o rynki zagraniczne. 
Oprócz wiedzy teoretycznej wysłuchamy case studies firm, które podjęły działania w kierunku cross-border i chcą podzielić się swoim doświadczeniem z innymi. Wśród nich znajdą się eksperci z firm zrzeszonych w Izbie Gospodarki Elektronicznej. Case studies zaprezentowane przez panelistów z pewnością zaciekawią firmy, myślące o rozpoczęciu swojej przygody z cross-border e-commerce.
Rozwiń





sala: Paryż C, 05.10, 14:00-15:00
Witryny o eksporcie – gdzie szukać informacji?



W ostatnich latach internetowe narzędzia stają się coraz istotniejszym czynnikiem w procesie internacjonalizacji firm. W 2022 r. Ministerstwo Rozwoju i Technologii wraz z Polską Agencją Inwestycji i Handlu uruchomiły nową odsłonę portalu Trade.gov.pl. Portal Promocji Eksportu to niejedyne narzędzie przygotowane dla polskich eksporterów. Obecnie istnieje ponad 20 stale uzupełnianych portali z informacjami o eksporcie, wspieranych przez niezliczoną liczbę stron urzędów, izb gospodarczych, redakcji internetowych i blogów. Coraz więcej mówi się również na temat cyberbezpieczeństwa. Gdzie zatem szukać sprawdzonych informacji o eksporcie?
Rozwiń





sala: Paryż B, 05.10, 14:00-15:00
Wspieranie inwestycji – ulgi i zachęty inwestycyjne oraz otoczenie regulacyjne dla branży Fintech



Polska wspiera ambitne inicjatywy i poprzez rozwiązania podatkowe, ułatwia rozwój twojego biznesu. Podczas panelu dowiesz się, jak rozwinąć swoją działalność i skorzystać z ulg i zachęt podatkowych. Dowiesz się jak system podatkowy może wesprzeć wdrażane innowacje i inwestycje w działalność badawczo-rozwojową.
W trakcie panelu zapoznasz się również z tematyką Future Finance Poland, czyli centrum finansowego nowej generacji. To inicjatywa wspierająca rozwój polskiego centrum finansowego w obszarach regulacyjnym, technologicznym i biznesowym. Inicjatywa promuje też polskie centrum finansowe za granicą, jak również wspiera ekspansję polskich przedsiębiorców z rynku finansowego. Podczas spotkania dowiesz się jak od strony regulacyjnej wspieramy takie inicjatywy i jak wygląda polski ekosystem innowacji na rynku finansowym.
Rozwiń





sala: Paryż C, 04.10, 12:30-13:30
Potencjał gospodarczo – handlowy Bałkanów



Polska ma wszelkie zasoby, aby umocnić swoją pozycję na Bałkanach. Oprócz krajów, które są już członkami UE na półwyspie, mamy ogromną szansę zaistnieć na Bałkanach Zachodnich. Zachodzą tam ważne dla polskich interesów procesy – postępujące rozszerzenie UE i NATO, rozwój wspólnej polityki bezpieczeństwa i obrony, co ma również ogromny wpływ na zwiększenie dynamiki w relacjach gospodarczych z regionem. W czasie panelu eksperci porozmawiają na temat potencjału rozwoju polsko-bałkańskich stosunków gospodarczych, wspólnych interesach i wymianie handlowej. 
Rozwiń





sala: Warszawa, 04.10, 12:30-13:30
Azja Południowo – Wschodnia: nowe centrum świata?



Państwa ASEAN znajdują się w czołówce najszybciej rozwijających się gospodarczo krajów świata. Borykają się przy tym z zestawem własnych problemów rozwojowych, politycznych oraz społecznych, jednocześnie próbując balansować w mocarstwowej grze pomiędzy Chinami oraz USA. Panel spróbuje odpowiedzieć na pytanie, jaką rolę będą grać państwa regionu w przyszłości, a także czy są one dla Polski alternatywą dla bliskich stosunków gospodarczych z ChRL.
Rozwiń





sala: Londyn A, 04.10, 12:30-13:30
Ekspansja polskiego biznesu na rynki zagraniczne przy wykorzystaniu instrumentów oferowanych przez Specjalne Strefy Ekonomiczne



Specjalne Strefy Ekonomiczne zostały stworzone m.in. w celu przyspieszenia wzrostu gospodarczego, czy zniwelowania bezrobocia w określonych regionach Polski. Podmioty te znajdują się najbliżej lokalnego biznesu i bezpośrednio współpracują z przedsiębiorcami, wspierając ich poprzez narzędzia i cele określone w ustawie tworzącej SSE. Specjalne Strefy Ekonomiczne uczestniczą także w procesie ekspansji zagranicznej polskiego biznesu. W trakcie panelu poruszone zostaną kwestie związane z możliwościami oferowanymi przez specjalne strefy ekonomiczne w zakresie ekspansji MŚP na rynki zagraniczne. Model działania zostanie zaprezentowany również na podstawie case study.
Rozwiń





sala: Rzym, 05.10, 10:00-11:00
Polski system instytucji rozwoju – na jakie wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy?



Od siedmiu lat Grupa PFR tworzy nowoczesny system polskich instytucji rozwoju o wspólnej wizji i misji oraz podstawowych zasadach działania. Grupa zapewnia przedsiębiorcom, samorządom i klientom indywidualnym zintegrowane wsparcie i ofertę w jednym miejscu kontaktu. Jej celem jest stworzenie kompletnego rynku pozyskiwania kapitału i instrumentów wzrostu na każdym etapie rozwoju danego przedsięwzięcia. Jakie cele udało się osiągnąć przez ten czas? Na jakie realne wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy? Jakie nowe instrumenty pojawią się w przyszłości?
Rozwiń





sala: Paryż A, 04.10, 12:30-13:30
Sztuczna inteligencja – potencjał czy zagrożenie dla polskiego biznesu?



Sztuczna inteligencja i narzędzia z nią związane zdominowały w tym roku dyskusje dotyczące przebiegu transformacji cyfrowej – zarówno w Polsce jak i na poziomie globalnym. W zależności od branży, stopnia cyfryzacji procesów biznesowych oraz modelu biznesowego, wpływ AI na polskie firmy i jego ocena mogą się różnić. Celem panelu jest omówienie zmian zachodzących w polskim biznesie pod wpływem technologii AI. Które branże zmieniają się najbardziej? Które zyskują, a które są zagrożone? Kogo narzędzia AI zastępują, a kogo wspierają? Jak AI wpłynie na polskie branże w ciągu następnych trzech-pięciu lat? Eksperci PAIH wraz z przedstawicielami świata biznesu porozmawiają o tym, jak najefektywniej wykorzystać rozwój sztucznej inteligencji.
Rozwiń





sala: Londyn A, 04.10, 11:15-12:15
Otwórz się na Mołdawię – perspektywy ekspansji inwestycyjnej i eksportowej



Do intensyfikacji działań PAIH oraz polskich firm w ostatnich miesiącach na rynku mołdawskim przyczyniły się przede wszystkim stabilna polityka rządu mołdawskiego, w tym uzyskanie statusu kraju kandydującego do UE, konieczność reorganizacji polityki handlowej tego państwa z uwagi na wojnę w sąsiedniej Ukrainie oraz zachęcające zmiany lokalnej polityki handlowej. Podczas panelu w języku angielskim zostaną przedstawione możliwości ekspansji na rynek mołdawski wraz z instrumentami wsparcia finansowania z zagranicy oraz w kraju.
Rozwiń





sala: Amsterdam, 04.10, 12:30-13:30
Polsko – brytyjskie stosunki gospodarcze



Polska i Wielka Brytania od lat utrzymują silne stosunki gospodarcze. Brexit nie zmniejszył atrakcyjności Polski pod względem brytyjskich inwestycji ani polskiego eksportu do Wielkiej Brytanii. W ubiegłym roku wymiana handlowa między Polską a UK wzrosła aż o 34,6 proc. odnotowując rekordową wartość prawie 27 miliardów funtów. Pokazuje to, że Polska nadal pozostaje jednym z najważniejszych partnerów handlowych Wielkiej Brytanii w Europie Środkowo-Wschodniej. Paneliści opowiedzą o aktualnym stanie polsko-brytyjskich relacji biznesowych, handlowych i inwestycyjnych w ramach umowy o handlu i współpracy między Wielką Brytanią a UE oraz znaczeniu potencjalnych przyszłych partnerstw handlowych dla obu gospodarek. Dyskusja dotyczyć będzie także otoczenia biznesowego, eksportu, cyfryzacji, zielonej gospodarki, bezpieczeństwa łańcucha dostaw i innych obszarów, w których można dalej rozwijać współpracę gospodarczą.
Rozwiń





sala: Rzym, 04.10, 11:15-12:15
Przetargi międzynarodowe – współpraca z organizacjami międzynarodowymi



Przetargi międzynarodowe są interesującą formą zaangażowania biznesu w działalność globalnie działających instytucji. Ze względu na specyficzną formę współpracy na styku biznesu, administracji publicznej oraz organizacji międzynarodowych rządzą się one zestawem charakterystycznych praktyk, oraz uwarunkowań. W czasie panelu eksperci zgłębią meandry tego zagadnienia i przedstawią szanse, które daje udział w przetargach międzynarodowych.
Rozwiń





sala: Londyn B, 04.10, 12:30-13:30
Instrumenty wsparcia Ministerstwa Finansów dla inwestorów



Centrum Obsługi Podatkowej Inwestora, zostało utworzone przez Ministerstwo Finansów zarówno dla inwestorów z Polski, jak i z zagranicy. Zakres działań Centrum to w szczególności identyfikacja skutków podatkowych inwestycji, formy wsparcia dla inwestorów, wyjaśnienia i rozwiązania dotyczące różnych rodzajów podatków. W czasie panelu omówiona zostanie współpraca, jaką Centrum podejmuje na rzecz inwestorów z innymi podmiotami. Dyskusja dotyczyć będzie także rozwiązań oferowanych przedsiębiorcom przez Ministerstwo. Przedstawione zostanie Porozumienie Inwestycyjne, umożliwiające określenie podatkowych skutków obecnej lub planowanej inwestycji w Polsce oraz Program Współdziałania, jako nowa formy relacji pomiędzy przedsiębiorcami a Krajową Administracją Skarbową, ułatwiająca prawidłowe wypełnianie obowiązków podatkowych.
Rozwiń





sala: Warszawa, 04.10, 11:15-12:15
Polsko – amerykańska współpraca gospodarcza



Współpraca gospodarcza między Polską a USA pogłębia się od kilku lat. Przyszłościowe kierunki polsko-amerykańskiej współpracy dotyczą między innymi sektora energetycznego, obronnego, a także nowoczesnych technologii i branży IT. Podczas panelu eksperci porozmawiają o tym, jak postrzegane w Stanach są polskie produkty i zastanowią się nad tym, czy tradycyjne branże jak meblarska, czy spożywcza również mają szanse na tym rynku. Paneliści opowiedzą również o barierach w handlu ze Stanami Zjednoczonymi.
Rozwiń





sala: Barcelona, 04.10, 11:15-12:15
Kosmetyki „Made in Poland” – kierunki rozwoju branży



Branża kosmetyczna jest jedną z najprężniej rozwijających się branż konsumenckich, a polskie produkty cieszą się coraz większą rozpoznawalnością na świecie. Dzieje się to między innymi dzięki umiejętności szybkiego i sprawnego reagowania na wszelkie nowinki, zmieniające się trendy czy wyzwania, z jakimi zmagają się producenci. Udowodniła to elastyczność polskich firm zauważalna szczególnie podczas pandemii. O kolejnych wyzwaniach i możliwościach utrzymania tego trendu porozmawiają paneliści.
Rozwiń





sala: Londyn B, 04.10, 11:15-12:15
Raportowanie ESG – biznes w obszarze zrównoważonego rozwoju



Czy raportowanie ESG naprawdę jest potrzebne? W Europie działa ok. 18 milionów małych i średnich przedsiębiorstw ze wszystkich branż. Ich działania wpływają nie tylko na gospodarkę, ale także na środowisko i warunki społeczne. Dyrektywa CSRD nałoży obowiązek raportowania w zakresie zrównoważonego rozwoju na około 50 tys. firm w UE, co pociągnie za sobą określone koszty i wyzwania. W ramach panelu eksperci przybliżą spodziewany zakres raportowania ESG, a także cele i oczekiwania rynków objętych tym obowiązkiem. 
Rozwiń





sala: Paryż B, 04.10, 12:30-13:30
Polskie Porty – okno na świat dla polskiego biznesu w zmieniającym się układzie geopolitycznym



Porty Gdańsk, Gdynia i Szczecin-Świnoujście łącznie w ubiegłym roku przeładowały ponad 133 mln ton ładunków, co daje wzrost o 17,8% w stosunku do 2021 roku. Ostatnie wydarzenia, takie jak wybuch pandemii oraz wojny w Ukrainie pokazały, że nie ma gwarancji zrównoważonego rozwoju dla wielu gałęzi gospodarek, a w szczególności dla branży transportowo-logistycznej. Przed nami okres odbudowy Ukrainy, a Polska będzie jednym z najważniejszych mostów łączącym Ukrainę z resztą świata. W czasie dyskusji paneliści spróbują odpowiedzieć na pytania, czy polskie porty oraz infrastruktura kolejowa są przygotowane na możliwość znacznego zwiększenia wolumenu przeładunku towarów w związku z odbudową Ukrainy i czy Jedwabny Szlak  nadal pozostaje projektem rozwojowym w obecnej sytuacji geopolitycznej. 
Rozwiń





sala: Barcelona, 04.10, 12:30-13:30
Branża biotechnologiczna: przygotowanie do rozmowy z inwestorami



Branża biotechnologiczna charakteryzuje się ogromnym potencjałem rozwojowym na rynkach międzynarodowych. Cechuje się wysoką konkurencyjnością oraz innowacyjnością. Zatem jednym z podstawowych wyzwań dla przedsiębiorców z tej branży - oprócz strony merytorycznej, ściśle związanej z produktem - jest dobre przygotowanie i rozwijanie kompetencji w zakresie rozmów biznesowych z inwestorami oraz potencjalnymi partnerami. O tym, jak przygotować się do ekspansji międzynarodowej i skutecznie osiągać postawione cele biznesowe w tak specyficznej i wymagającej branży jak biotechnologia, porozmawiają eksperci podczas panelu.
Rozwiń





sala: Paryż B, 04.10, 15:15-16:15
Morska energetyka wiatrowa – szanse dla polskich firm



Morska energetyka wiatrowa to dynamicznie rozwijający się sektor. Zielona energia z wiatru to dla Polski oszczędność, bezpieczeństwo, niezależność energetyczna oraz zeroemisyjne źródło energii przyjazne dla środowiska. Podczas panelu dotyczącego pozyskiwania zielonej energii z morskich farm wiatrowych omówiona zostanie m.in. rola tej technologii w stabilizacji polskiego systemu energetycznego. Jako wzorcowy model wdrażania offshore wind energy zostanie zaprezentowany przykład Skandynawii. Eksperci zwrócą również uwagę na istotność jak największego udziału polskich firm (tzw. local content) przy wdrażaniu tej technologii (od projektowania i budowy do eksploatacji i utrzymania instalacji). Uczestnicy panelu poznają nowatorskie sposoby na zwiększenie możliwości udziału w inwestycjach oraz eksporcie produktów i usług związanych z morską energetyką wiatrową.
Rozwiń





sala: Paryż A, 04.10, 15:15-16:15
Certyfikacja halal – czy tylko dla produktów rolno-spożywczych?



Muzułmanie to prawie 1,5 miliarda konsumentów na całym świecie, a liczba ta oraz jej udział w światowym rynku będą tylko wzrastać. Są to bardzo świadomi klienci, dla których jednym z podstawowych kryteriów wyboru jest tzw. halal - czyli to, co jest dozwolone ze względów religijnych. Większość osób kojarzy halal z żywnością, przede wszystkim mięsem. Tymczasem określenie to może obejmować bardzo szeroką kategorię produktów, czy też usług - od kosmetyków po operacje finansowe. O istotności kwestii halal i znaczeniu sformułowania „keep it halal” porozmawiają prelegenci podczas panelu. 
Rozwiń














Prelegenci






Anna Chałupa



Podsekretarz Stanu w Ministerstwie Finansów, Zastępca Szefa Krajowej Administracji Skarbowej.




Sprawuje merytoryczny nadzór nad zadaniami realizowanymi przez departamenty m.in: Audytu Środków Publicznych, Kluczowych Podmiotów, Orzecznictwa Podatkowego, Poboru Podatków, Relacji z Klientami.
Wcześniej dyrektor Izby Administracji Skarbowej we Wrocławiu nadzorujący zadania naczelników urzędów skarbowych i urzędów celno-skarbowych. W poprzednich latach dyrektor finansowy w spółce prawa handlowego nadzorujący pion finansowy i rachunkowość, audytor wewnętrzny spółki prawa handlowego, prokurent. 
Absolwentka licznych kursów, m.in.  z zakresu finansowania projektów i zadań publicznych, audytu i kontroli wewnętrznej oraz planowania i kontroli biznesowej. Absolwentka Erickson Coaching International – Wszechnica Uniwersytetu Jagiellońskiego. Uzyskała Certyfikat Księgowy Ministra Finansów RP. Uzyskała tytuł doradcy podatkowego. 

Rozwiń







Profesor Shyaka Anastase








Profesor Anastase Shyaka jest obecnym ambasadorem nadzwyczajnym i pełnomocnikiem Rwandy w Polsce od 2021 roku. W latach 2018-2021 pełnił funkcję Ministra Samorządu Terytorialnego, a w latach 2013-2016 był członkiem zarządu Globalnego Centrum Doskonalenia Usług Publicznych ONZ z siedzibą w Singapurze. Jego doświadczenie zawodowe obejmowało również pracę jako dyrektora generalnego (CEO) Rwanda Governance Board (2011-2018) i sekretarza wykonawczego Rwanda Governance Advisory Council (2008-2011). Stypendysta Fulbrighta na George Mason University i Northern Virginia Community College, wykładający zmiany polityczne we współczesnej Afryce (2007). Dyrektor Centrum Zarządzania Konfliktami (CCM), Narodowy Uniwersytet Rwandy (2005-2008). Jako dyrektor generalny RGB zainicjował Rwanda Governance Scorecard (RGS), rodzaj indeksu zarządzania w celu promowania odpowiedzialności, skuteczności rządu i świadczenia usług.
W latach 2012-2013 pełnił funkcję członka Regionalnej Grupy Zadaniowej Wspólnoty Wschodnioafrykańskiej (EAC) powołanej przez szefów państw członkowskich EAC. W latach 2009-2012 koordynował projekt Joint Governance Assessment (JGA). Posiada tytuł doktora nauk politycznych (Uniwersytet Gdański), magistra HEC w zakresie "Sciences de Gestion Approfondies" (Ecole des Hautes Etudes Commerciales & Politechnika Warszawska) oraz magistra inżyniera technologii chemicznej (Politechnika Warszawska).
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Raymond Paul Dokpesi, Jnr








Raymond Paul Dokpesi, Jnr jest wytrawnym administratorem radiofonii i telewizji oraz prezesem DAAR Communications Plc, spółki notowanej na nigeryjskiej giełdzie papierów wartościowych. Ukończył studia pierwszego stopnia w zakresie administracji biznesowej na Uniwersytecie w Lagos (2004) oraz studia magisterskie w zakresie public relations i komunikacji publicznej na Uniwersytecie Westminster w Londynie (2006).
 
Menedżer ds. międzynarodowych praw sportowych i pozyskiwania treści w DAAR Communications, gdzie był odpowiedzialny za pozyskiwanie i nabywanie międzynarodowych praw sportowych dla Africa Independent Television.
 
Dokpesi Jnr. koordynował kilka wyjątkowych przedsięwzięć i inicjatyw, w tym: FIFA U17 World Cup 2009 w Nigerii, Nigeria Elections Debate Group (NEDG) - debaty prezydenckie w 2007, 2011 i 2015 roku, debaty gubernatorskie (NEDG) w stanach Edo, Ondo i Anambra w 2012 i 2014 roku oraz debaty prezydenckie w Sierra-Leone w 2012 roku. Jest aktywnym członkiem Broadcasting Organization of Nigeria (BON) i działaczem licznych organizacji pozarządowych i organizacji społeczeństwa obywatelskiego. 
 
Dokpesi Jnr jest członkiem Chartered Institute of Public Relations w Wielkiej Brytanii oraz Institute of Directors (IoD) Nigeria.
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Zbigniew Wiśniewski








Manager, Polska Izba Producentów Urządzeń i Usług na Rzecz Kolei
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Mark Zinkevic








Mark Zinkevic – absolwent magisterskich studiów prawniczych na Uniwersytecie w Białymstoku. 
Doświadczenie zawodowe zdobył w przedsiębiorstwie ubezpieczeniowym w Litwie, które później zostało przejęte przez PZU S.A. W przeciągu wielu lat odpowiedzialny był za kwestie sprzedażowe, ale także dział likwidacji szkód OC podmiotów gospodarczych. Aktywnie uczestniczył w procesach przejęć innych firm ubezpieczeniowych przez PZU S.A. w Litwie. Ponadto, wspierał polskie inwestycje w Litwie, w tym m.in. przejęcie polskiej sieci handlowej STOKROTKA.
Aktualnie na stanowisku Kierownika Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Wilnie, które obsługuje także rynki łotewski i estoński.  
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Małgorzata Eva Lendzion








Prezes Zarządu Big Idea Promotions sp. z o. o. Ekspert ds. Komunikacji i Marketingu. Doradca ds. Public Relations i Public Affairs.  Vlogger @metaperspectv
Od 13 lat związana z branżą komunikacji. Założycielka niezależnej Agencji Strategiczno-Kreatywnej Big Idea Promotions sp. z o. o., która od 10 lat doradza polskim i zagranicznym markom. Jako ekspert. Ds. Public Affairs rzeczniczka interesów firm i marek w Polsce i Unii Europejskiej. Organizatorka i uczestniczka licznych kampanii społecznych. Autorka serii videocastów o kreacji marketingowej @metaperspectv. 
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Krzysztof Świerk








CEO Promet Trans sp. z o.o., Dyrektor Zarządzający Polskiej Izby Motoryzacji, Współwłaściciel Industry Solutions sp. z o.o., Członek Rady Sektorowej ds. Kompetencji w Przemyśle Motoryzacyjnym z uwzględnieniem Elektromobilności, ekspert Centrum Innowacyjnej Edukacji. Dawniej również: Specjalista ds. współpracy z pracodawcami Centralnej Komisji Egzaminacyjnej, członek Krajowego Zespołu Ekspertów VET.
W przeszłości: dyrektor szkoły technicznej, kierownik szkolenia praktycznego, autor i koordynator międzynarodowych projektów w zakresie podnoszenia jakości kształcenia i szkolenia zawodowego, a także wspierania uczniów z małych miejscowości w zakresie aktywizowania ich na rynku pracy. Inicjator działań z zakresu rozwoju kwalifikacji rynkowych oraz dodatkowych umiejętności zawodowych. Inicjator budowy Centrum Kwalifikacji we współpracy z ogólnopolskimi organizacjami pracodawców oraz pierwszego w Europie akredytowanego Centrum Agrotronicznego.
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Adam Żołnowski



CFO, Członek Zarządu




Adam Żołnowski dołączył do Baltic Hub Container Terminal (uprzednio DCT Gdańsk) w maju 2012. Wcześniej przez 5 lat był Dyrektorem w PwC, gdzie odpowiedzialny był za sektor inwestycji zagranicznych.
Adam zdobywał swoje bogate doświadczenie również jako Dyrektor Generalny Urzędu Ochrony Konsumentów oraz Prezes Polskiej Agencji Informacji i Inwestycji Zagranicznych. W ciągu kariery zawodowej pracował z największymi międzynarodowymi firmami, m.in. z LG, Samsung, Sharp, EoN, pomagając im w realizacji projektów inwestycyjnych w Polsce i innych krajach Europy Środkowo-Wschodniej. Adam był również członkiem Komisji Papierów Wartościowych i Giełd, Komisji Nadzoru Ubezpieczeń i Funduszy Emerytalnych oraz doradcą rządu Uzbekistanu. Aktywnie pracował na rzecz sektora publicznego w Polsce prowadząc projekty doradcze, m.in. kierował pracami związanymi ze strategią rozwoju Regionu Pomorza w Polsce, gdzie ulokowany jest BHCT.
Adam jest autorem szeregu publikacji poświęconych ekonomii, inwestycjom zagranicznym i konkurencji.
Adam Żołnowski jest absolwentem Uniwersytetu Gdańskiego, a także University of Sussex. Ukończył on aplikację kontrolerską Najwyższej Izby Kontroli oraz Executive Management Program w Szwecji.
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Wojciech Skęczek








Wojciech Skęczek - ekspert w dziedzinie zarządzania i transportu, z ponad 30-letnim doświadczeniem w kierowaniu firmami. Absolwent AGH w Krakowie. Od lat zaangażowany w sektor transportu drogowego i badania nad pojazdami elektrycznymi. Zdobył cenne umiejętności w finansach i restrukturyzacji firm. Obecnie pełni rolę dyrektora handlowego ds. rynków zagranicznych w SIMPLE H2 - wiodącej polskiej firmie zajmującej się produkcją niezależnych stacji wodorowych, a także tytułowanej pierwszym polskim producentem elektrolizerów. Wojciech jest również zapalonym podróżnikiem, miłośnikiem muzyki i literatury oraz tenisistą, który ceni sobie poznawanie nowych kultur. Jego bogate doświadczenie i wiedza przyczyniają się do rozwoju firmy SIMPLE H2 na rynkach międzynarodowych.
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Piotr Śladowski








Piotr Śladowski, absolwent Wydziału Organizacji i Zarządzania Politechniki Łódzkiej w specjalności zarządzanie przedsiębiorstwem oraz studiów doktoranckich Kolegium Zarządzania i Finansów Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie. Był on także stypendystą na University of Central England w Birmingham (Wlk. Brytania). Od 2005 r. jest wykładowcą Akademii Mazowieckiej w Płocku prowadząc zajęcia z obszaru zarządzania. 

Od września 2021 roku związany z ARP e-Vehicles Sp. z o.o. - producent autobusów zeroemisyjnych, najpierw jako dyrektor ds. rozwoju, a następnie od lipca 2022 roku Członek Zarządu tej Spółki, a obecnie Prezes Zarządu.
W latach 2016-2018 pełnił funkcję Członka Zarządu Orlen Paliwa Sp. z o. o. odpowiedzialnego za kwestie operacyjne i logistykę paliw, a następnie w latach 2019-2021 był Dyrektorem i Prokurentem nowotworzonego oddziału wykonawstwa elektroenergetycznego w Elblągu w Grupie ENERGA SA. 
Był m.in. wiceprezesem w spółce Inwestycje Miejskie w Płocku odpowiadając za pion nadzoru i analiz oraz pion planowania i strategii. W 2014 r. został wiceprezesem Zakładu Utylizacji Odpadów Komunalnych w Kobiernikach pod Płockiem, a od marca 2015 r. był prezesem Zarządu Miejskiego Przedsiębiorstwa Komunalnego w Gostyninie. 
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Krzysztof Zdziarski








Prezes, Dyrektor Zarządzający, doświadczony menedżer, który od 2010 roku był związany z Grupą ORLEN, w ostatnim czasie jako Prezes działającej na rynku czeskim spółki Unipetrol, wcześniej zarządzał m.in. Orlen Południe i produkcją rafineryjną koncernu. Swoją zawodową karierę rozpoczynał w Kanadzie, zarządzając obszarami operacyjnymi takich firm jak PLASTICS CANADA, IPEX czy CAN-USA EMI. Po powrocie do kraju odpowiadał za przygotowanie koncepcji, stworzenie i prowadzenie spółki DDD - wspólnej platformy produkcyjno-dystrybucyjnej koncernów EMI, SONY i Universal. Następnie, przez 7 lat był Dyrektorem Generalnym UPS Polska, a później prawie 5 lat Prezesem Zarządu PEKAES SA. Od stycznia 2021 jest Prezesem, Dyrektorem Zarządzającym Pesa Bydgoszcz SA.
Jest menedżerem z międzynarodowym doświadczeniem w przebudowie i tworzeniu strategii rozwoju średnich i dużych firm. W zakładach, którymi kierował odpowiadał nie tylko za planowanie zmian czy budowanie struktur organizacji, ale także długofalowe wdrażanie tych planów i operacyjne zarządzanie ich realizacją.
Jest absolwentem Wydziału Nauk Ekonomicznych Uniwersytetu Warszawskiego oraz Management Leadership School /Boston, USA/ i Humber Colleague, Ryerson Polytechnic University /Toronto, Canada/.
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Krzysztof Krystowski








Krzysztof Krystowski jest od wielu lat menadżerem w branży lotniczej i obronnej. Specjalizuje się również w zagadnieniach innowacyjności i konkurencyjności gospodarczej. Posiada wieloletnie doświadczenie w zarządzaniu zarówno podmiotami sektora państwowego, jak i prywatnego, nabyte m.in. w międzynarodowych koncernach. Pełnił także ważne funkcje w administracji publicznej i organizacjach zrzeszających przedsiębiorców.
Obecnie Krzysztof Krystowski os sierpnia 2023 r. jest Dyrektorem Genaralnym Northrop Grumman na Polskę, ale również pełni funkcję Prezesa Związku Klastrów Polskich oraz Śląskiego Klastra Lotniczego.
W przeszłości był Wiceprezydentem Pracodawców RP (najstarszej organizacji zrzeszającej pracodawców w Polsce) oraz  Wiceprezesem European Clusters Alliance (ogólnoeuropejskiej organizacji reprezentującej ponad 150 000 innowacyjnych europejskich przedsiębiorstw).

Krzysztof Krystowski w styczniu 2015 r. został powołany na stanowisko Prezesa Zarządu i Dyrektora Zarządzającego PZL- Świdnik, a od stycznia 2016 r. był wiceprezesem Finmeccanica Helicopter Division - funkcje te pełnił do końca 2018 roku. W latach 2012-2013 był Prezesem Zarządu Grupy Bumar, a później Polskiego Holdingu Obronnego. W latach 2006 – 2011 pracował jako menadżer w Grupie Avio – globalnej firmie przemysłu lotniczego. Był także członkiem Rady Głównej PKPP Lewiatan oraz Narodowej Rady Ekologicznej przy Prezydencie RP, jak również Rady Przemysłowo – Obronnej przy Ministrze Obrony Narodowej. W latach 2004 – 2006 był Przewodniczącym Rady Fundacji „Centrum Innowacji” FIRE zajmującej się pomocą małym i średnim przedsiębiorstwom innowacyjnym. W latach 2003 – 2006 pełnił funkcję Wiceministra w Ministerstwie Gospodarki, Pracy i Polityki Społecznej (potem w Ministerstwie Gospodarki i Pracy). Odpowiadał wówczas za konkurencyjność i innowacyjność gospodarki, nadzór nad jednostkami badawczo-rozwojowymi oraz Urzędem Patentowym RP, jak również za restrukturyzację przemysłu obronnego i lotniczego oraz offset.
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Dr inż. Janusz Biliński








Absolwent Wydziału Elektrycznego Politechniki Warszawskiej. 
Zawodowo związany z technicznymi zagadnieniami trakcji elektrycznej w pojazdach szynowych i drogowych.  Specjalista z dziedziny systemów transportu kolejowego, budowy i eksploatacji pojazdów szynowych (lokomotyw, tramwajów, zespołów trakcyjnych, wagonów i pociągów metra), autobusów elektrycznych, trolejbusów. Autor (lub współautor) licznych publikacji z dziedziny taboru szynowego: opinii, dokumentów normatywnych, wymagań technicznych, artykułów, wytycznych do projektowania. Współpracuje z jednostkami badawczymi w Polsce, z producentami pojazdów (m. in. NEWAG, PESA, Solaris, Modertrans..), z polskimi jednostkami notyfikowanymi. Aktywnie uczestniczy w pracach normalizacyjnych z zakresu wyposażenia elektrycznego w kolejnictwie oraz w zakresie systemów jakości w kolejnictwie. W wolnych chwilach realizuje swoje hobby – fotografowanie ptaków.
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Tomoho Umeda








Założyciel spółki Hynfra oraz Hynfra Energy Storage. Jest przedsiębiorcą i doradcą strategicznym, promotorem technologii wodorowych i wielkoskalowych rozwiązań w zakresie energii odnawialnej. Koncentruje się na przyspieszaniu postępu rynkowego i technologicznego w kierunku neutralności klimatycznej. Przewodniczy Komitetowi Technologii Wodorowych przy Krajowej Izbie Gospodarczej, jest wiceprezesem stowarzyszenia Hydrogen Poland, członkiem Hydrogen Europe oraz European Clean Hydrogen Alliance. Zasiada w zarządzie Izby Gospodarczej Energetyki i Ochrony Środowiska, jest również członkiem Rady Honorowej Centrum Technologii Wodorowych i Odnawialnych Źródeł Energii przy Politechnice Wrocławskiej. Wykłada na Master of Business Administration (MBA) uczelni Collegium Humanum, specjalizacja: Zarządzanie Technologiami Wodorowymi.
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Szymon Płoński








Dyrektor Biura Transformacji Energetycznej Agencji Rozwoju Przemysłu,
Absolwent studiów podyplomowych MBA – „Zarządzanie Technologiami Wodorowymi” w Collegium Humanum. Ekspert ds. technologii wodorowych. Od 1,5 roku zajmuje się tematyką transformacji energetycznej w ARP S.A. Aktywnie uczestniczył w pracach nad „Porozumieniem sektorowym na rzecz rozwoju gospodarki wodorowej” oraz w rozwój polskiego ekosystemu innowacji wodorowych – m.in. koordynował prace nad powołaniem Dolnośląskiej Doliny Wodorowej. 

Poprzednio zmieniał cyfrowe oblicze polskiej administracji i spółek skarbu państwa wraz z GovTech Polska i ARP S.A. Przeprowadził kilkadziesiąt dialogów technicznych projektów z zakresu ICT dla sektora publicznego i SSP. Przez 6 lat kierownik projektu w branży e-commerce i „InsurTech”. Posiada doświadczenie w handlu międzynarodowym i logistyce ze szczególnym uwzględnieniem frachtu lotniczego. Z wykształcenia historyk wojskowości i politolog ze specjalnością administracja publiczna. Oba kierunki ukończył na Uniwersytecie Wrocławskim.
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Szymon Byliński








Szymon Byliński jest dyrektorem Departamentu Elektromobilności i Gospodarki Wodorowej w Ministerstwie Klimatu i Środowiska, absolwentem Krajowej Szkoły Administracji Publicznej. Jako pracownik Ministerstwa Gospodarki, a następnie Ministerstwa Energii, odpowiadał za regulacje dotyczące rynku paliw, infrastruktury paliw alternatywnych oraz jakości paliw. Był przewodniczącym ministerialnego zespołu ds. jakości paliw i paliw alternatywnych.
Jest współautorem kluczowych dokumentów dla rozwoju elektromobilności w Polsce: ustawy z dnia 11 stycznia o elektromobilności i paliwach alternatywnych, Krajowych Ram Infrastruktury Paliw Alternatywnych. Obecnie, jako Dyrektor Departamentu, zaprojektował i odpowiadał za proces przyjęcia przez Radę Ministrów Polskiej Strategii Wodorowej do 2030 r. z perspektywą do 2040 r. oraz jest współautorem Porozumienia sektorowego na rzecz rozwoju gospodarki wodorowej w Polsce.
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Paweł Kolczyński



Wiceprezes Zarządu PERN S.A.




Doświadczony menedżer, radca prawny oraz wykładowca akademicki.
Absolwent Wydziału Prawa i Administracji Uniwersytetu Mikołaja Kopernika w Toruniu. Ukończył również Europejskie Studia Specjalne w Centrum Studiów Europejskich im. Jeana Monneta przy Wydziale Prawa ivAdministracji Uniwersytetu Mikołaja Kopernika w Toruniu oraz Zaoczne Studia Doktoranckie na Wydziale Prawa i Administracji Uniwersytetu Warszawskiego.
Ukończył aplikację sędziowską i zdał egzamin sędziowski, od 2006 roku radca prawny, członek Okręgowej Izby Radców Prawnych w Warszawie, przez 10 lat prowadzący kancelarię prawną wyspecjalizowaną w kompleksowej obsłudze prawnej podmiotu z branży logistyki paliwowej (OLPP Sp. z o.o.), w latach 2014 – 2016 radca prawny zatrudniony w OLPP Sp. z o.o.
Posiada doświadczenie w zarządzaniu grupą kapitałową, w sprawowaniu aktywnego nadzoru właścicielskiego i ochronie interesu Skarbu Państwa oraz przygotowaniu i realizacji projektów inwestycyjnych. W latach 2018 – 2022 Wiceprezes Zarządu Agencji Rozwoju Przemysłu S.A., w latach 2016 – 2018 Prezes Zarządu Funduszu Rozwoju Spółek S.A.
Zdobył także doświadczenie w przygotowaniu i przeprowadzeniu procesów łączenia spółek Skarbu Państwa, wykonywaniu w imieniu Skarbu Państwa uprawnień właścicielskich wobec 109 spółek z udziałem Skarbu Państwa (Program Efektywność+), koordynowaniu działań restrukturyzacyjnych i naprawczych.
Organizował konsorcja finansowe dla podmiotów gospodarczych; pozyskał gwarancje portfelowe dla ARP od Europejskiego Funduszu Gwarancyjnego na kwotę do 250 mln zł; wdrożył program pomocy publicznej Polityka Nowej Szansy (1,2 mld zł); wprowadził szereg nowych instrumentów antykryzysowych w ramach ARP Tarczy (1,7 mld zł) oraz nowych usług finansowych: leasing, factoring. Ma doświadczenie w zarządzaniu obszarem badań i rozwoju oraz innowacji, współpracy z uczelniami wyższymi i jednostkami badawczymi, jest inicjatorem Konferencji „Kadry Przyszłości. Kadry dla Przemysłu”.
Założyciel stowarzyszeń: Podkarpacka Dolina Wodorowa (Przewodniczący Komisji Rewizyjnej), Śląsko – Małopolska Dolina Wodorowa (Członek Komisji Rewizyjnej) i Dolnośląska Dolina Wodorowa.
Członek Rady Uczelni na Akademii Mazowieckiej w Płocku.
Przewodniczący Mazowieckiej Regionalnej Rady Przemysłu Przyszłości.
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Martalena Eriksen



Kierownik Biura Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu w Oslo w Królestwie Norwegii 




Martalena posiada doświadczenie w obszarach bezpośrednich inwestycji zagranicznych i internacjonalizacji przedsiębiorstw. Od 2018 z sukcesem zarządza biurem Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu w Oslo, wspierając aktywnie firmy polskie na rynku norweskim, organizując spotkania, wydarzenia, misje gospodarcze i projekty informacyjne. Wśród realizowanych projektów przez biuro w Oslo przeważają sektory: wodorowy, morskiej energetyki wiatrowej, IT i budowlany.
 
Martalena jest absolwentką amerykańskiego programu studiów Master of Business Administration, MBA na Franklin University i Wyższej Szkole Bankowej, posiada tytuł magistra filologii angielskiej Uniwersytetu Wrocławskiego. Obecnie studentka studiów podyplomowych na Handelshøyskolen BI w Oslo z obszaru sustainability i ESG.
 
Z Norwegią związana jest zawodowo i prywatnie. W wolnym czasie pasjonatka górskich wycieczek i biegówek. Mieszka na stałe w Oslo.  
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Henryk Kubiczek








Henryk Kubiczek jest absolwentem Politechniki Śląskiej w Gliwicach, wydziału Automatyki, Elektroniki i Informatyki. Jest także absolwentem studiów podyplomowych Krakowskiej Szkoły Biznesu, kierunek Zarządzanie Przedsiębiorstwem. Od 2008 roku realizuje projekty badawczo –rozwojowe krajowe i zagraniczne, związane z szeroko pojętą energetyką i chemią. Dzisiaj, jako Dyrektor Departamentu Strategii i Rozwoju w Grupie Azoty S.A., mocno zaangażowany w rozwój gospodarki wodorowej oraz dekarbonizacji przemysłu chemicznego. Pasjonat innowacji oraz orędownik współpracy ze startupami.

Rozwiń







Fernando Colmenares








Ukończylem studia wydziału energetyki i lotnictwa na Politechnice Warszawskiej, z tytułem magistra inżyniera specjalizującego się w silnikach turbinowych i spalania wewnętrznego-.
 Doskonaliłem swoje umiejętności w zakresie zarządzania projektami inżynieryjnymi na Uniwersytecie EAN w Kolumbii i uzyskałem tytuł doktora inżynierii ze szczególnym uwzględnieniem systemów energetycznych i optymalizacji na Uniwersytecie Cranfield w Wielkiej Brytanii. Swoją wiedzę pogłębiłem na studiach podoktoranckich w dziedzinie inżynierii lotniczej i kosmicznej na tym samym uniwersytecie.
Obecnie pełnię funkcję dyrektora Instytutu Badań Inżynieryjnych oraz profesora na Uniwersytecie Cooperativa de Colombia. Moja specjalizacja dotyczy łańcucha wartości wodoru, ze szczególnym uwzględnieniem badań naukowych, rozwoju i edukacji (RDi i edukacja).
Założyłem i prowadzę sieć BERSTIC, inicjatywę tworzaca pomosty pomiedzy Kolumbia, Wielką Brytania, Unia Europejską, Stanami  Zjednoczononymi i Chinami. Uczestnicze w badaniach UK Research and Innovation oraz Ministerstwo Nauki, Technologii i Innowacji (MinCiencias) w Kolumbii, gdzie zajmuje się doradztwem i recenzjami.
Zostałem również wybrany przez MinCiencias do kierowania wdrażaniem i promocja dyplomacji naukowej pomiędzy Kolumbią a Belgią, wspieranej przez partnerów z Hiszpanii, Wielkiej Brytanii i Polski.
Jako członek European Cooperation in Science and Technology przyczyniam się do globalnego postępu w tych dziedzinach. Moja trajektoria odzwierciedla moje zaangażowanie w inżynierię, badania naukowe, a zwłaszcza moje znaczące zaangażowanie w łańcuch wartości wodoru, w tym w edukację i biznes.
•	Więcej informacji można znaleźć na stronie:
      Home


      Inicio
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Key note speaker






Scena główna, 4.10, 14.15-14.45
Marek Kamiński







Zdobywca biegunów oraz założyciel Life Plan Academy i Kaminski Academy, czyli organizacji wspomagających odporność psychiczną u dzieci i dorosłych. Mentor, przedsiębiorca i odkrywca ludzkiego potencjału. Odbył ponad 80 ekstremalnych wypraw. Jako pierwszy na świecie zdobył oba bieguny Ziemi w ciągu jednego roku, bez pomocy z zewnątrz, za co został wpisany do Księgi Rekordów Guinnessa. Między innymi dotarł na Bieguny z niepełnosprawnym, wówczas 15 letnim Jaśkiem Melą udowadniając, że nie ma rzeczy niemożliwych. Inspiruje setki tysięcy ludzi w Polsce i na świecie poprzez książki, filmy, podcasty, webinary oraz programy trenerskie. W ramach Kaminski Academy współpracował z takimi firmami, jak np. PWC, Geberit, Invena, Polpharma, Nestle.
Rozwiń













Eksperci PAIH



	Afryka i Bliski Wschód
	Ameryka Północna i Łacińska
	Azja i Pacyfik
	Azja Południowa i Wschodnia
	Europa Południowa
	Europa Północna
	Europa Wschodnia i Azja Środkowa
	Eksperci branżowi




Kasia Muzyk



Republika Południowej Afryki
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Johannesburgu. Licencjat z handlu ze specjalizacją w Zarządzaniu Inwestycjami na Uniwersytecie w Pretorii. Ukończyła również studia podyplomowe w dziedzinie ekonomii. Karierę rozpoczynała jako administrator funduszów inwestycyjnych. Pracowała jako Prywatny Bankier (RMB Private Bank), a następnie zdobywała doświadczenie w bankowości biznesowej (FNB Business), gdzie analizowała firmy z obrotem o minimalnej wysokości PLN 42m+. W PAIH od 2020 roku. Włada językami polskim, angielskim i afrikaans.
Rozwiń






Karabo Mahibila



Republika Południowej Afryki
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Johannesburgu. Posiada wszechstronne wykształcenie akademickie. Uzyskała tytuł licencjata w dziedzinie nauk politycznych, a także ukończyła studia podyplomowe w zakresie polityki międzynarodowej i studiów rozwojowych odpowiednio na Uniwersytecie w Pretorii, Uniwersytecie Południowej Afryki oraz Uniwersytecie Witwatersrand. Specjalizuje się w zarządzaniu relacjami z interesariuszami oraz promocji handlu i inwestycji, z dużym doświadczeniem w pracy z europejską społecznością biznesową i dyplomatyczną. Wcześniej Dyrektor Generalny Południowoafrykańsko-Niderlandzkiej Izby Handlowej. W PAIH od stycznia 2022 roku. Jej rolą jest wspieranie zapytań handlowych od polskich firm badających i poruszających się po rynku południowoafrykańskim i tworzenie silnych relacji z południowoafrykańskimi partnerami i interesariuszami.
Rozwiń






Jan Bochniak



Maroko
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Casablance. Wcześniej, przez kilkanaście lat pracował jako koordynator i menedżer eksportu w firmach prywatnych z branży budowlanej. W PAIH od trzech lat. Zajmuje się wyszukiwaniem możliwości biznesowych dla polskich firm w Maroku.  Wspiera je w ekspansji zagranicznej – od analizy potencjału eksportowego i specyfiki rynku, poprzez wyszukanie i weryfikację partnerów, po negocjacje handlowe czy doradztwo inwestycyjne.
Rozwiń






Patrycja Lisikiewicz



Zjednoczone Emiraty Arabskie
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Dubaju.  
Licencjat w zakresie zarządzania przedsiębiorstwem uzyskany na Uniwersytecie Ekonomicznym we Wrocławiu.  Posiada ponad 10-letnie doświadczenia w zarządzaniu projektami i wydarzeniami w pięciu krajach. W ciągu sześciu lat pracy w Dubaju zdobyła doświadczenie w zarządzaniu relacjami z interesariuszami wysokiego szczebla, współpracując z wysokimi urzędnikami państwowymi, dyrektorami generalnymi i szefami firm przy organizacji wysokiej rangi wydarzeń.  Pracowała i dostarczała raporty z badań rynkowych dla wielu organów rządowych ZEA, m.in. dla Ministerstwa Gospodarki, Ministerstwa Spraw Zagranicznych, Dubai Tourism, Dubai Chamber, DP World, Dubai Economic Development, Dubai Healthcare Authority, Dubai FDI, Dubai Free Zones Authorities, Mubadala, Masdar.  
Z powodzeniem przeprowadziła przegląd 12 ustaw i rozporządzeń dla Federalnego Centrum Konkurencyjności i Statystyki oraz współtworzyła raport podsumowujący z rekomendacjami, za co otrzymała "Certificate of Appreciation". 
Prywatnie pasjonatka podróży i tańca towarzyskiego.  

Rozwiń






Maciej Pawłowski



Algieria
Business Development Manager w Algierze. Politolog, ekspert Instytutu Nowej Europy ds. migracji, gospodarki i polityki państw basenu Morza Śródziemnego. W latach 2018-2020 Analityk PISM ds. Południowej Europy. Autor publikacji w polskiej i zagranicznej prasie na temat Hiszpanii, Włoch, Grecji, Egiptu i państw Magrebu. Pisze doktorat na temat wpływu Kościoła Katolickiego na życie migrantów z Sudanu Pd. mieszkających w Egipcie.
Rozwiń






Justyna Sitarska



Nigeria
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Lagos. Ukończyła filologię niderlandzką na Uniwersytecie Wrocławskim oraz psychologię w biznesie w Wyższej Szkole Bankowej we Wrocławiu. Menedżer i przedsiębiorca z wieloletnim doświadczeniem na rynku międzynarodowym. W czasie swojej kariery zawodowej prowadziła projekty w Polsce i Hiszpanii. Była dyrektorem sprzedaży w Meksyku, Trynidadzie i Tobago oraz Nigerii, gdzie pracowała nad publikacjami inwestycyjnymi dotyczącymi rynków wschodzących i ich promocji we współpracy z gazetami USA Today i The Independent. Była także założycielem i dyrektorem zarządzającym firmy konsultingowej Filigri Consulting działającej na terenie Nigerii w zakresie doradztwa, rozwoju biznesu i szkoleń dot. strategii sprzedażowych dla nigeryjskich firm blue chip. Od 2012 r. mieszka i pracuje w Lagos, dlatego doskonale rozumie rynek nigeryjski i jego specyfikę. 
Rozwiń






Eva Mezher



Zjednoczone Emiraty Arabskie
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Dubaju. Posiada ponad 8-letnie doświadczenie w doradztwie finansowym, które zdobywała pracując dla PwC w zespole Corporate Finance. Wcześniej Eva pracowała również jako Relationship Manager w HSBC France, gdzie zarządzała portfelem około stu klientów korporacyjnych oraz jako audytor w KPMG. Włada językami polskim, angielskim i francuskim.
Rozwiń






Sandun Wijesekara



Zjednoczone Emiraty Arabskie
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Dubaju. Urodzony i wychowany w Zjednoczonych Emiratach Arabskich, posiada tytuł Bachelors of Business Administration z University Of Wollongong w Dubaju. Posiada szereg doświadczeń obejmujących doradztwo w zakresie wejścia na rynek, obsługi klienta oraz zarządzania projektami i sprzedażą.
Rozwiń






Ayman Farouk



Egipt
Business Development Manager Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Kairze. Bachelor of Commerce Uniwersytetu w Kairze. Doświadczenie zdobywał w branży turystycznej, m.in. jako dyrektor polskiej firmy turystycznej w Hurghadzie. Z Polską Agencją Inwestycji i Handlu związany od maja 2018 roku. Włada językami arabskim, polskim i angielskim.
Rozwiń






Maciej Klósak



Maroko
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Casablance. Odpowiedzialny za rynki marokański i algierski. Doktor nauk technicznych, inżynier budownictwa i mechaniki. Wykształcenie zdobywał w Polsce, Belgii i Francji. Posiada również dyplom MBA uzyskany na Nottingham Trent University. Z Marokiem związany od 2013 poprzez prace badawczo-rozwojowe. Był kierownikiem laboratorium badań materiałowych na Universiapolis w Agadirze. Posiada doświadczenie menedżerskie w sektorze komunalnym i budowlanym. Pracownik naukowo-badawczy w Polsce i za granicą (m.in. biuro R&D Arcelor Mittal, Politechnika Poznańska, Polska Akademia Nauk). Z zamiłowania podróżnik – członek The Explorers Club w Nowym Jorku oraz Stowarzyszenia Geografii w Paryżu. Włada językami francuskim i angielskim.
Rozwiń






Kağan Nalbantoğlu



Turcja
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Stambule. Studiował na Uniwersytecie Anadolu oraz Uniwersytecie Ankarskim. Polskim przedsiębiorcom pomaga od grudnia 2015 roku – początkowo pracując w Wydziale Promocji Handlu i Inwestycji Ambasady RP w Ankarze, a od 2019 roku – w Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu.
Rozwiń






Krzysztof Staśko



Nigeria
Od czterech lat w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Lagos, a od prawie 20 w Nigerii. Z wykształcenia informatyk, a z praktycznego doświadczenia menadżer wielu międzynarodowych projektów w regionie. Aktywnie wspiera działania biznesowe polskich przedsiębiorców w tym Polonii – współtwórca Polskiego Instytutu w Lagos. Z zamiłowania motoryzacyjny hobbysta oraz promotor podróży i turystyki.
Rozwiń






Michael Mazurewicz



Kenia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Nairobi. Urodzony w Pretorii. Ukończył zarządzanie łańcuchem dostaw w brytyjskiej szkole Logistics Institute (University of Hull). Ma dziesięcioletnie doświadczenie w sprzedaży, logistyce i doradztwie w zakresie administracji biznesowej w Wielkiej Brytanii, Polsce i Kenii. Od siedmiu lat doradza polskim firmom w działaniu na kontynencie afrykańskim, przede wszystkim w RPA i Kenii. Aktywnie analizuje potencjał biznesowy oraz środowisko konkurencyjne wschodzących rynków Afryki Wschodniej (Kenia, Uganda, Rwanda) ze szczególną znajomością sektorów: motoryzacyjnego, budowlanego oraz przetwórstwa spożywczego.
Rozwiń














Christopher Grabowski



Nowy Jork
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Nowym Jorku. Absolwent Zicklin School of Business w Nowym Jorku z tytułem MBA oraz BBA na Queens College. Doświadczenie zawodowe zdobywał jako manager w spółce zajmującej się produkcją i dystrybucją energii w stanie Nowy Jork oraz przy zarządzaniu nieruchomościami. Dwukrotny członek Polish National Team w rajdzie Dakar w Ameryce Południowej. Od niedawna również członek organizacji Pulaski Association for Professional Men. W PAIH od czterech lat. Prywatnie miłośnik sportów motorowych. 
Rozwiń






Marcelo D. Villa



Buenos Aires
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Buenos Aires. Od października 2018 roku wspiera w PAIH polskich przedsiębiorców zainteresowanych rynkiem argentyńskim. Specjalista z tytułem licencjata w zakresie biznesu międzynarodowego oraz studiów podyplomowych z międzynarodowej polityki gospodarczej. Posiada duże doświadczenie korporacyjne w firmach sektora prywatnego. Poprzednie stanowiska obejmują obowiązki zarówno w obszarach międzynarodowego biznesu, jak i zarządzania operacyjnego, w sektorach takich jak logistyka międzynarodowa, przemysł mleczarski i spożywczy oraz FMCG.
Rozwiń






Paulo Szeptycki



Brazylia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w São Paulo. Absolwent Uniwersytetu Warszawskiego z tytułem Magistra z dyplomacji współczesnej. Ukończył specjalizację w zakresie stosunków międzynarodowych w Institut d’Études Politiques de Paris. Związany z brazylijską Polonią. Pracował m.in. jako tłumacz i doradca dla zagranicznym firm zainteresowanych brazylijskim rynkiem. Doświadczenie zawodowe zdobywał również w Ministerstwie Spraw Zagranicznych oraz Parlamencie Europejskim.
Rozwiń






Michał J. Rzeźnik



Chicago
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Chicago. Absolwent rachunkowości oraz ekonomii University of Illinois w Chicago (UIC). Menedżer z 14-letnim doświadczeniem zawodowym zdobytym na rynkach amerykańskim i polskim. Przed dołączeniem do sektora publicznego zajmował się doradztwem i audytem finansowym (głównie Big 4), zarządzając licznymi zespołami dla dużych i średnich klientów. Prowadził badania i przeglądy jednostkowych i skonsolidowanych sprawozdań finansowych sporządzanych zgodnie z amerykańskimi (US GAAP), polskimi (PAR) oraz międzynarodowymi standardami sprawozdawczości finansowej (IFRS). Posiada także doświadczenie w zarządzaniu nieruchomościami komercyjnymi. W przeszłości organizował seminaria i konferencje o charakterze gospodarczym skupiające przedstawicieli z całego świata.
Rozwiń






Zofia Nojszewska



Nowy Jork
Dyrektor PAIH w Stanach Zjednoczonych. Posiada 15-letnie doświadczenie, które zdobyła za granicą, pracując m.in. w Europejskim Banku Odbudowy i Rozwoju zarówno w Polsce jak i w HQ w Londynie oraz dla funduszu inwestycyjnego w Londyńskim City. Reprezentowała jako Business Development Manager turecką firmę Gulermak, gdzie była odpowiedzialna za pozyskiwanie projektów infrastrukturalnych. Od 6 lat w PAIH, założyła i kierowała Zagranicznym Biurem Handlowym PAIH w Tel Awiwie, a obecnie nadzoruje prace biur w USA. Zofia skutecznie wspiera polskie podmioty w budowaniu marki i strategii wejścia na rynki zagraniczne. Stypendystka Fundacji Sterna, ukończyła Leadership Academy na Uniwersytecie Stanford w Stanach Zjednoczonych, obroniła dyplom na kierunku Stosunki Międzynarodowe na Uniwersytecie Warszawskim oraz ukończyła SPZ w Polskim Instytucie Spraw Międzynarodowych.
Rozwiń






Michael Dembek



Kanada
Ekspert Zagranicznego Biura Handlowego w Toronto. Ukończył Public Governance na Uniwersytecie Adama Mickiewicza w Poznaniu oraz Project Management na Wyższej Szkole Bankowej w Poznaniu. Jest również absolwentem Europejskiej Akademii Dyplomacji w Warszawie. Doświadczenie zdobywał w branży budowlanej i e-learningowej w Kanadzie, prowadził także warsztaty biznesowe w Poznaniu. Pełnił funkcję prezesa Kongresu Polsko-Kanadyjskiego. Michael wspiera promocję polskiej kultury w Kanadzie. Aktywnie angażuje się jako wolontariusz w różnych organizacjach polonijnych, aby wspomagać działania na rzecz Polski, języka polskiego oraz polskiej społeczności w Kanadzie.
Rozwiń






Paulina Mięczkowska-Licon



Houston
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Houston. Ukończyła studia licencjackie (romanistyka) na Wydziale Neofilologii oraz magisterskie (europeistyka) na Wydziale Prawa i Administracji UAM w Poznaniu. W ramach stypendium przez rok studiowała na Uniwersytecie Genewskim. Od 12 lat mieszka w Teksasie. Pracowała w organizacji non-profit wspierającej osoby borykające się z barierami na rynku pracy. W PAIH od czterech lat. W codziennej pracy ceni możliwość współpracy z ludźmi z pasją i ciągłego zdobywania nowego doświadczenia.  Wolny czas lubi spędzać aktywnie, najchętniej na górskim szlaku. 
Rozwiń






Patrycja Staszewska



Meksyk
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Meksyku od 2017 roku. Ukończyła filologię niemiecką, politologię międzynarodową i prawo Unii Europejskiej na Uniwersytecie w Hamburgu. Od 2005 r. mieszka w Meksyku, gdzie zajmuje się rozwojem współpracy handlowej i promocją  bezpośrednich inwestycji zagranicznych oraz wsparciem międzynarodowego handlu. Pracowała w sektorze publicznym i prywatnym, koncentrując się głównie na wzmacnianiu działalności handlowej między Polską a Meksykiem, Ameryką Łacińską i innymi krajami europejskimi. W przeszłości współpracowała z Biurem Handlowym Finlandii Business Finland, Norweską Izbą Handlową Innovation Norway oraz Agencją Promocji Inwestycji i Handlu ProMexico. Była także członkiem Komitetu ds. Koordynacji COP 16 i analitykiem ds. ekonomicznych w Ambasadzie RP w Meksyku. Biegle posługuje się językiem hiszpańskim, angielski i niemieckim.
Rozwiń






Anna Dobrzycka



Bogota
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Bogocie. Absolwentka kierunku Business Administration na Uniwersytecie w Maryland. Obecnie w trakcie studiów MBA. Doświadczenie zawodowe zdobywała na stanowiskach managerskich w przedsiębiorstwach zajmującymi się inwestycjami w nieruchomości, budownictwem komercyjnym i mieszkaniowym w Stanach Zjednoczonych. Pracowała dla lokalnych spółek, m.in. Samon Construction, Long Fance and Home, Washingtonian Design and Build. Od 2017 mieszka na stałe w Kolumbii, gdzie zajmowała się doradztwem inwestycyjnym dla sektora odnawialnych energii. Prowadziła też własną działalność gospodarczą. W PAIH od lutego 2022 roku. Biegle posługuje się językami polskim, hiszpańskim i angielskim.
Rozwiń






Adam Pejcha



Chile
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Santiago. Wspiera również działania ZBH w Buenos Aires. Z Chile związany od 2016 roku. Pracował m.in. w Ambasadzie RP w Santiago, odpowiadając za dyplomację kulturalną i promocję oraz wsparcie Wydziału Ekonomicznego placówki i w Centrum Rozwoju Nanotechnologii (CEDENNA) Uniwersytetu Santiago de Chile, biorąc udział w pracach dot. analizy polityki bezpieczeństwa z zakresu nanotechnologii. Przez kilka lat prowadził również własną działalność w Chile i Polsce z zakresu PR i usług multimedialnych, a przez niespełna osiem lat związany był z polskim sektorem hutniczym, odpowiadając za tworzenie i realizację licznych projektów z zakresu komunikacji i dialogu społecznego dla największego producenta stali w Polsce i na świecie. W PAIH od 2019 roku. Początkowo wspierał projekty eksportowe i promocyjne z różnych sektorów na rynkach Stanów Zjednoczonych oraz Kanady, a od stycznia 2021 roku pracuje w ZBH Santiago. Posługuje się biegle językiem angielskim i hiszpańskim.
Rozwiń






Romi Jaszczyński



Kanada
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Toronto. Ukończył studia licencjackie w Kanadzie oraz magisterskie na Uniwersytecie Jagiellońskim. Jest także absolwentem Europejskiej Akademii Dyplomacji. Wcześniej Starszy Doradca ds. Handlu w Kanadyjskim Ministerstwie Handlu Międzynarodowego. Pełnił też funkcje w dziale handlu i inwestycji w Ambasadzie USA w Warszawie oraz Konsulacie USA w Toronto. Romi jest certyfikowanym specjalistą ds. celnych w Kanadzie i ds. handlu międzynarodowego.
Rozwiń






Karolina Orlandi



Brazylia
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w São Paulo. Magister ekonomii polskich i brazylijskich uczelni. Specjalizuje się w ekonomii instytucjonalnej oraz polityce handlowej Brazylii. Jest wykładowcą ekonomii instytucjonalnej na studiach podyplomowych na uniwersytecie Mackenzie w São Paulo. Jest też absolwentką filologii brazylijskiej. Doświadczenie zdobyła w konsultingu, doradzając małym i średnim przedsiębiorstwom w ich planach internacjonalizacji. Pracowała również jako tłumacz w dziedzinie ekonomii. Płynnie włada językiem polskim, angielskim oraz portugalskim. W PAIH od 2021 roku.
Rozwiń














Maja Justyna



Singapur
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Singapurze. 
Absolwentka stosunków międzynarodowych politycznych na Uniwersytecie Łódzkim. Ukończyła podyplomowe studia: „Zarządzania marką” w SGH w Warszawie oraz „International Marketing Management” na Uniwersytecie Łódzkim. Menadżer z 15-letnim doświadczeniem w zakresie marketingu i promocji, w tym w branży retail i FMCG. Odpowiedzialna również za zarządzanie projektami na rynkach zagranicznych m.in. w sektorze modowym i kosmetycznym. W latach 2018-2019 odpowiedzialna w PAIH za realizację Branżowego Programu Promocji „BRAND” sektora kosmetycznego, modowego oraz biżuteryjnego.
Rozwiń






Aleksander Czechowski



Singapur
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Singapurze. Doświadczony konsultant specjalizujący się w obsłudze bezpośrednich inwestycji zagranicznych, wsparciu eksportu oraz rynku nieruchomości o wysoce rozwiniętych umiejętnościach interpersonalnych, duchu przedsiębiorczości i nastawieniu ukierunkowanym na rozwiązywanie problemów. Pasjonat nowych technologii, budowania solidnych relacji biznesowych, nieustannie ciekawy świata i ludzi. Obsługuje głównie firmy z branż: MedTech, FoodTech, IT / ICT, BPO, Industry 4.0.
Rozwiń






Ayuko Nagami



Japonia
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Tokio. Posiada ponad 20-letnie doświadczenie we współpracy z polskim biznesem. Swoją karierę zaczynała w dyplomacji ekonomicznej, z czasem koncentrując się na sektorze prywatnym. Oprócz ojczystego języka japońskiego, włada biegle językami polskim i angielskim. W ZBH Tokio zajmuje się łączeniem biznesowym firm polskich i japońskich, organizacją wydarzeń targowych i seminariów oraz szeroko pojętym wsparciem ekspansji polskich spółek na wymagający rynek japoński.
Rozwiń






Piotr Harasimowicz



Wietnam
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Ho Chi Minh. Absolwent studiów magisterskich oraz inżynierskich na Akademii Morskiej w Gdyni. Menadżer z ponad 20-letnim doświadczeniem zawodowym w sektorze chemicznym, farmaceutycznym i spożywczym w Azji Południowo-Wschodniej. W trakcie kariery zawodowej był m.in. dyrektorem zarządzającym w Minh Son Health, dyrektorem sprzedaży i rozwoju biznesu w IMS Health. Pełnił również funkcję Business Intelligence Managera w Menarini Asia-Pacific i Business Excellence Managera w Abbott Laboratories S.A. Prowadził niezależną działalność doradczą i inwestycyjną. Pełnił też funkcje członka rad nadzorczych takich organizacji jak Europejska Izba Gospodarcza.
Rozwiń






Rafał Jarosz



Australia
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Sydney. Jednocześnie jest odpowiedzialny za budowanie partnerstw strategicznych w regionie Azji i Pacyfiku. Specjalizuje się w sektorach IT/ICT, urządzeń medycznych oraz szeroko rozumianych zielonych technologii. 
Wcześniej dyplomata pracujący zarówno w centrali Ministerstwa Spraw Zagranicznych, jak również na placówkach w Waszyngtonie oraz Canberrze. Jest doktoratem nauk ekonomicznych. Prowadzi zajęcia na uczelniach krajowych i zagranicznych, publikując artykuły naukowe z zakresu handlu międzynarodowego oraz bezpośrednich inwestycji zagranicznych.
Rozwiń






Miguel Alberto N. Santos



Filipiny
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Manili.
Ukończył studia psychologiczne na Uniwersytecie De La Salle. Posiada bogate doświadczenie w zakresie doradztwa handlowego, klasyfikacji taryfowej i innych spraw celnych. Obecnie wspiera ZBH w sprawach krajowych, informacji o rynku lokalnym i możliwościach wejścia do międzynarodowego biznesu.
Rozwiń






Ho Thi Hanh Ngan



Wietnam
Posiada ponad dziesięcioletnie doświadczenie na rzecz współpracy z polskimi firmami oraz administracją publiczną. Była też tłumaczem dla Ambasador RP podczas oficjalnych wydarzeń zorganizowanych przez Ambasadę RP w Hanoi. Włada biegle językiem angielskim, polskim, francuskim i wietnamskim. Podczas swojego czteroletniego stażu w Zagranicznym Biurze Handlowym Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu, wspierała ZBH Ho Chi Minh między innymi w weryfikacji przepisów lokalnych oraz organizacji i koordynacji wydarzeń promocyjnych, misji gospodarczych, webinariów oraz spotkań biznesowych.
Rozwiń






Le Thi Minh Han



Wietnam
Posiada bogate doświadczenie na rynku wietnamskim, dzięki czemu z łatwością może dostarczać informacje rynkowe z wielu dziedzin dla firm w Polsce, wspierać przedsiębiorców w ich wyjazdach służbowych do Wietnamu, znajdować i łączyć polskie firmy z potencjalnymi partnerami w Wietnamie w wielu branżach. Wielokrotnie udziela wsparcia jako tłumacz. Koordynuje wspólnie z agencjami państwowymi w Wietnamie organizację konferencji i seminariów na rynku polskim. Odpowiada za organizowanie ważnych spotkań na szczeblu rządowym w przypadku delegacji przedstawicieli państwa polskiego w Wietnamie. Ściśle współpracuje z Ambasadą RP w Wietnamie przy organizacji wydarzeń związanych z Polską, wspiera działalność Ambasady RP w Wietnamie. W PAIH od ponad pięciu lat.
Rozwiń






Khairul Ridhwan Bin Zahardin



Malezja
Ukończył Uniwersytet Kuala Lumpur na kierunku Inżynieria Spawalnicza i Zapewniania Jakości. Poprzednie doświadczenia zawodowe zdobywał w Airbus Flight Hour Services (Airbus Malaysia), gdzie wspierał globalnych klientów w dostarczaniu kompleksowych usług materiałowych i konserwacyjnych, a także w SR Technics Malaysia Sdn Bhd (SR Technics) wiodącego na świecie dostawcy usług MRO w zakresie samolotów, silników i komponentów z siedzibą główną w Zurychu w Szwajcarii. Przez rok pracował na stanowisku inżyniera projektu w Synergy Spectacular Sdn Bhd, lokalnej malezyjskiej firmie świadczącej usługi w zakresie ropy i gazu.

W lipcu 2020 roku rozpoczął współpracę w PAIH na stanowisku Business Development Managera w Zagranicznym Biurze Handlowym w Kuala Lumpur. Obecnie pełni obowiązki Kierownika ZBH Kuala Lumpur.

Rozwiń






Cezary Filipek



Indonezja
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Dżakarcie. Absolwent studiów podyplomowych na SGH, magisterskich na Trinity College Dublin i licencjackich na Uniwersytecie Warszawskim. Współautor strategii operacyjnej ZBH Dżakarta 2025 obejmującej sektory FMCG, medyczny, ICT, kolejowy oraz szeroko rozumianego sektora zielonych technologii, a także największej w regionie ASEAN cyklicznej kampanii promocyjnej pt. Poland Festival. 
Jego podejście do biznesu charakteryzuje konsekwencja i skuteczność działania oraz dbałość o skuteczną komunikację i rozwój sieci kontaktów. 
Posiada 18-letnie doświadczenie w zróżnicowanych rolach managerskich w przedsiębiorstwach prywatnych i sektorze publicznym. Z Indonezją związany od wielu lat – pracował jako ekspert ds. ekonomicznych w Ambasadzie RP w Dżakarcie, prowadził własną działalnością oraz badania doktoranckie na uniwersytecie UNPAD. 
Zna biegle języki polski, angielski oraz indonezyjski.  Prywatnie pasjonat historii, geografii i koncepcji lifelong learning, które realizował podczas pobytu i podróży do ponad 80 państw, w tym rocznej wyprawy dookoła świata.
Rozwiń






Bartek Wasiewski



Filipiny
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Manili. Menedżer z wieloletnią praktyką w transporcie międzynarodowym, sprzedaży B2B i zarządzaniu operacyjnym. Jego podejście do biznesu charakteryzuje dbałość o skuteczną komunikację i budowanie relacji. Ukończył studia MBA na Cass Business School (dziś Bayes Business School) na City University w Londynie, gdzie specjalizował się w różnicach międzykulturowych. Od wielu lat fascynuje się Azją. Prowadził m.in. firmę handlową z branży motoryzacyjnej współpracując z fabrykami w Chinach, a także nadzorował duże programy marketingowe dla międzynarodowych sieci handlowych. Od 2014 roku mieszka w Azji. Posiada szeroką sieć kontaktów biznesowych, co wykorzystuje do identyfikowania najbardziej korzystnych partnerów handlowych dla polskich przedsiębiorstw zainteresowanych rynkiem filipińskim. Skutecznie tłumaczy też meandry filipińskiej kultury biznesowej oraz zawiłości lokalnej biurokracji, co pozwala uniknąć polskim przedsiębiorcom wielu problemów, a czasem kosztownych pomyłek.
Rozwiń






Anna Łagodzińska



Korea Południowa
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Seulu. Absolwentka Wydziału Lingwistyki Stosowane Uniwersytetu Warszawskiego. Posiada wieloletnie doświadczenie z zakresu marketingu międzynarodowego oraz trade marketingu, eksportu i sprzedaży, jak również organizacji i koordynacji eventów, które zdobywała w biznesie pełniąc funkcje m.in. Marketing i Export Managera oraz koordynując międzynarodowe kampanie promocyjno-informacyjne. Przed obcięciem stanowiska kierownika ZBH pracowała w Centrali PAIH, gdzie była odpowiedzialna za wspieranie ekspansji zagranicznej polskich przedsiębiorców do Korei Południowej, Singapuru, Indonezji i Wietnamu m.in. poprzez planowanie działań promocyjnych i marketingowych, budowanie i wspieranie współpracy biznesowej oraz wzajemnych relacji gospodarczych. Obecnie z Seulu wspiera polskich eksporterów zainteresowanych rynkiem koreańskim oraz koreańskie przedsiębiorstwa rozważające inwestycje w Polsce. Włada biegle językiem polskim, angielskim oraz w stopniu komunikatywnym koreańskim.
Rozwiń






Magdalena Smolak



Singapur
Absolwentka specjalizacji Zarządzanie systemami produkcyjnymi na Politechnice Gdańskiej. Ma 
ponad 10-letnie doświadczenie w zarządzaniu projektami, budowaniu partnerstw 
międzynarodowych oraz wsparciu biznesu od fazy inkubacji projektu poprzez rozwój produktu i ekspansję zagraniczną firmy. W tym okresie wraz z zespołem zorganizowała ponad 200 wydarzeń 
branżowych dla przedsiębiorców w tym m.in. konferencje tematyczne, misje gospodarcze i wizyty 
studyjne, programy mentoringowe oraz akceleracyjne. Pełniła m.in. funkcję Kierownika w dziale 
wspierającym rozwój i ekspansję startupów i spółek technologicznych w Gdańskim Inkubatorze 
Przedsiębiorczości STARTER, gdzie odpowiadała także za budowanie strategicznych partnerstw na 
rynku europejskim i reprezentowała firmę na licznych międzynarodowych wydarzeniach. 
Przewodniczyła Radom Nadzorczych 4 spółek portfelowych inkubatora i z jego ramienia działała w Europejskiej Sieci Aniołów Biznesu (EBAN) oraz odpowiadała za relacje z inwestorami. Angażuje się 
aktywnie w inicjatywy z obszaru wsparcia startupów, w szczególności fintech i deeptech oraz 
mające na celu zbudowanie mostów technologicznych i relacji biznesowych pomiędzy regionami 
CEE - SEA. Z ramienia PAIH prowadzi singapurski oddział agencji oraz działa jako Partner w Singapore 
Fintech Association, a także niezależnie jako VP w Central and Eastern European Chamber of 
Commerce (Singapore).
Rozwiń






Jacek Kołomyjec



Indonezja
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Dżakarcie. Ukończył studia licencjackie na kierunkach stosunki międzynarodowe oraz administracja, a także magisterskie z ekonomii na Uniwersytecie Warmińsko-Mazurskim w Olsztynie. Menedżer i przedsiębiorca z blisko 15-letnim stażem i ponad 10-letnim doświadczeniem w Indonezji. Twórca m.in. start-upu Internship-Indonesia, z którego usług skorzystało kilkuset uczestników programu z całego świata. Pracował jako menedżer i wykładowca na uniwersytecie w Malang na Jawie Wschodniej, dyrektor nadzorujący inwestycję spółki Krezus w kopalnie niklu na indonezyjskiej wyspie Seram, a także realizował projekty handlowe jako dyrektor w spółce PT Trading Gate Indonesia. W PAIH od 2018 roku.
Rozwiń






Hyun-Min Lee



Korea Południowa
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Seulu. Przez wiele lat pracował w Wydziale Promocji Handlu i Inwestycji Ambasady RP w Korei jako Trade & Investment Promotion Officer, gdzie był odpowiedzialny za analizę rynku, organizację seminariów oraz spotkań B2B, jak również współpracą z koreańskimi stowarzyszeniami oraz koreańską administracją rządową. Obecnie wspiera ZBH Seul w pozyskiwaniu kontaktów, ale również weryfikacji przepisów lokalnych oraz organizacji i koordynacji wydarzeń promocyjnych, misji gospodarczych i inwestycyjnych, webinariów oraz spotkań biznesowych. Włada biegle językiem koreańskim oraz angielskim.
Rozwiń






Marta Szczygieł



Japonia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Tokio. Od lat związana jest z Japonią - w 2012 roku ukończyła japonistykę na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu, po czym wyjechała kontynuować naukę na Uniwersytecie Osakijskim jako stypendystka rządu japońskiego, gdzie obroniła doktorat. W latach 2018-2020 prowadziła badania na Uniwersytecie Tokijskim jako stypendystka the Japan Society for the Promotion of Science. Posiada bogate doświadczenie jako tłumacz polsko-japoński dla największych japońskich korporacji, takich jak Toyota czy Sumitomo. Pracowała także jako analityk rynku, co ostatecznie skupiło jej zainteresowanie na sektorze prywatnym. W PAIH od 2021 roku. W codziennej pracy wykorzystuje dotychczasowe doświadczenia w celu ułatwienia ekspansji polskich przedsiębiorstw na rynek japoński.
Rozwiń






Marzena Krajniewska



Australia
Ekspert Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Sydney. Posiada wieloletnie doświadczenie zdobyte w Polsce i Australii w zakresie zarządzania projektami, w szczególności w obszarze planowania, wdrażania, zarządzania i nadzoru strategii poprzez prognozowanie, budżetowanie, księgowość oraz kontroling. Jako menadżer 40-osobowego teamu otrzymała nagrodę Gazela Biznesu w rankingu najdynamiczniej rozwijających się małych i średnich firm na Śląsku w 2014 roku.
Jako ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym w Sydney odpowieda za branżę spożywczą, kosmetyczną, meblarską oraz budowlaną.
Rozwiń






Norbert Bąk



Tajlandia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Bangkoku. Absolwent Montclair State University w Stanach Zjednoczonych z wyróżnieniem „Cum Laude” i Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie. Swoją pracę zawodową rozpoczął jako Dealer walutowy w banku Millennium. Pracował w Dziale Treasury w Banku Citi Handlowy w Warszawie, gdzie zajmował się współpracą z dużymi przedsiębiorstwami w zakresie zabezpieczania ekspozycji walutowej. Doświadczenie zdobywał również w Dealing Roomach w Citibanku w Pradze i Londynie, a także w domu Maklerskim Citi Handlowy jako kierownik zespołu maklerów. Pracował też na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie w dziale relacji z klientami, gdzie wspierał firmy w procesie pozyskiwania kapitału poprzez emisję akcji i obligacji. Z Tajlandią związany praktycznie od zawsze, poprzez działalność rodzinną związaną z importem kawy z Tajlandii, Indonezji i Laosu do Polski.
Rozwiń






Seol-Hee Jin



Korea Południowa
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Seulu. Absolwentka polonistyki na Hankuk University of Foreign Studies (Departament Studiów Polskich, Wydział Studiów nad Europą Środkową, Wschodnią i Bałkanami). W przeszłości pracowała jako Research Officer w Wydziale Promocji Handlu i Inwestycji Ambasady RP w Korei. Wieloletnie doświadczenie zdobyte w WPHI Ambasady RP w Seulu pozwoliło jej na rozwinięcie nie tylko umiejętności organizacyjnych i komunikacyjnych, ale również na bliższe poznanie kultury polskiej i jej znaczenia w biznesie. Wspiera polskich eksporterów zainteresowanych rynkiem koreańskim oraz koreańskie przedsiębiorstwa rozważające inwestycje w Polsce. Zajmuje się organizacją spotkań biznesowych pomiędzy firmami i instytucjami biznesowymi z Polski i Korei, organizacją i koordynacja wydarzeń promocyjnych, misji gospodarczych i inwestycyjnych, seminariów oraz weryfikacją przepisów lokalnych. Włada biegle językiem koreańskim, angielskim oraz polskim.
Rozwiń














Andrzej Juchniewicz



Chiny
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Szanghaju. Ukończył studia doktoranckie na Xiamen University w Chinach oraz uzupełniające studia prawnicze LLM na East China University of Political Science and Law w Szanghaju. Karierę zawodową rozpoczął w chińskich przedsiębiorstwach handlowych, następnie zaangażowany był w promocję kraju w Polskim Pawilonie podczas Shanghai Expo 2010. Wielojęzyczny specjalista administracji publicznej oraz ds. rozwoju biznesu z ponad 15-letnim doświadczeniem w Chinach. Posiada szeroką wiedzę ekspercką o rynku chińskim, polskim oraz krajów Europy Środkowo-Wschodniej. Wspiera polskich przedsiębiorców w zakresie opracowywania i wdrażania strategii na tym rynku. Posiada kompetencje w obszarach: marketingu i sprzedaży (z naciskiem na Chiny i Azję), finansów oraz zarządzania strategicznego i operacyjnego. 
Rozwiń






Aleksandra Smolak



Chiny
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Szanghaju. Magister sinologii Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza w Poznaniu. Ekspert w dziedzinie chińskiego rynku z ponad 10-letnim doświadczeniem w promocji i wspieraniu polskich przedsiębiorstw w Chinach. Obecnie promuje wymianę gospodarczą między Polską a Chinami z naciskiem na wspieranie inwestycji i rozwoju polskich marek na tym rynku.
Rozwiń






Zoljargal Byambatsogt



Mongolia
Ukończył studia licencjackie na Europejskim Uniwersytecie Viadrina we Frankfurcie nad Odrą na kierunku międzynarodowe zarządzanie. Posiada ponad 4-letnie doświadczenie menedżerskie, przede wszystkim w sektorze handlu zagranicznego.
Rozwiń






Łukasz Lanski



Tajpej
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Tajpej. Ukończył studia MBA na tajwańskim National Sun Yat-sen University oraz sinologię na Wyższej Szkole Języków Obcych w Poznaniu. Stypendysta prestiżowej szkoły językowej przy National Taiwan Normal University. Tłumacz języka chińskiego z wieloletnim doświadczeniem. Od roku 2011 związany z tajwańskim sektorem prywatnym. Zanim objął stanowisko kierownika ZBH Tajpej pracował w tajwańskiej firmie z branży elektromaszynowej. 
Rozwiń






Bat-Erdene Boldbaatar



Mongolia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Ułan Bator. Ukończył studia na University of Finance and Economics w Ułan Bator na kierunku księgowość i rachunkowość. Ukończył program szkoleniowy CFA w Becker Professional Education Institute w Genewie. Karierę zawodową rozpoczynał jako analityk finansowy w Frontier Securities (Japonia) – w pierwszym zagranicznym banku inwestycyjnym w Mongolii. Następnie kontynuował pracę jako analityk w Mongolia Opportunities Fund - pierwszym funduszu typu private equity w Mongolii, który pozyskał 50 milionów USD od inwestorów takich jak IFC, EBRD, DEG, FMO i Mitsubishi Corporation. Był prezesem firmy handlowej KOBE International. Przed wstąpieniem do PAIH był Dyrektorem Zarządzającym oraz współzałożycielem Horizon Partners - firmy zajmującej się doradztwem inwestycyjnym oraz pozyskiwaniem kapitału dla MŚP. Posiada 9-letnie doświadczenie zawodowe w biznesie i zarządzaniu inwestycjami w Mongolii.
Rozwiń






Przemysław Zaręba



Indie
Absolwent Akademii Ekonomicznej w Katowicach. W Azji Południowo-Wschodniej od września 2012 roku. Pracował m.in. w Indonezji jako wykładowca akademicki przedmiotów z zakresu zarządzania na uczelniach wyższych: Widya Mandala Catholic University, STIE Perbanas Surabaya, Raffles Institute of Higher Education, Mjanmie (Robinson Business School). Doświadczenie zawodowe zdobywał w firmach: ArcelorMittal, Manpower, Macsteel International (Londyn). 
Od lutego 2018 roku do sierpnia 2022 Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Kuala Lumpur. Odpowiedzialny za promocję polskiej gospodarki i wsparcie ekspansji polskich firm na terenie Malezji i Mjanmy (b. Birmy). Od sierpnia 2022 roku kierownik nowo powstającego Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Mumbaju odpowiedzialny za promocję polskich firm m.in. w Indiach.
Rozwiń














Karolina Farys



Grecja
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Atenach. Absolwentka studiów na kierunku biotechnologia na Uniwersytecie Warszawskim. Doświadczenie zawodowe zdobywała na różnych stanowiskach związanych ze współpracą polsko-grecką. Przez ponad dziesięć lat zajmowała się tłumaczeniami z języka greckiego zarówno w sektorze prywatnym, jak i państwowym, na stanowisku asystentki tłumacza przysięgłego w Warszawie. Wieloletnie doświadczenie zawodowe w zarządzaniu międzynarodowymi zespołami sprzedażowymi oraz w handlu na linii Polska-Grecja pozwoliły lepiej poznać tajemnice greckiego biznesu, e-commerce i strategie sprzedażowo-marketingowe oraz wykorzystać swoje umiejętności, by realizować cele zawodowe. Biegle posługuje się językami angielskim i greckim. 
Rozwiń






Zoltan Farkas



Węgry
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Budapeszcie. Tytuł magistra ekonomii uzyskał na Wydziale Ekonomii Beijing Normal University oraz na Wydziale Bizensu Universtiy of Dundee w Szkocji, a inżyniera informatyki na University of Bradford w Anglii. Posiada doświadczenie w dyplomacji ekonomicznej zdobyte w Ambasadzie RP w Pekinie. Pracował dla Targów Kolońskich organizując targi branżowe w Pekinie, oraz dla Allegro.pl, gdzie był odpowiedzialny za organizacje międzynarodowych imprez branżowych. Obecnie wspiera internacjonalizację polskich przedsiębiorstw na Węgrzech i w Chorwacji. Posługuje się językami angielskim i węgierskim oraz doskonali znajomość języka chińskiego. 
Rozwiń






Wojciech Łopatkiewicz



Hiszpania
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Madrycie. Absolwent iberystyki oraz lingwistyki stosowanej na Uniwersytecie Warszawskim. Stypendysta Ministerstwa Spraw Zagranicznych Meksyku. Ukończył studia magisterskie na kierunku międzynarodowe stosunki gospodarcze na Uniwersytecie w Guadalajarze. Uzyskał również dyplom z dziedziny zarządzania sprzedażą w szkole biznesu EAE Business School w Barcelonie. Posiada kilkuletnie doświadczenie zawodowe w obszarze sprzedaży, pozyskiwania i prowadzenia relacji z klientami międzynarodowymi, przede wszystkim z Hiszpanii, Portugalii oraz krajów Ameryki Łacińskiej. Biegle posługuje się językami angielskim i hiszpańskim.
Rozwiń






Marcin Karaskiewicz



Węgry
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Budapeszcie. Tytuł magistra prawa uzyskał na Wydziale Prawa UKSW w Warszawie. Absolwent studiów podyplomowych w zakresie polityki gospodarczej, funduszy europejskich i administracji europejskiej Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie, jak również szeregu specjalistycznych szkoleń nt. prawa gospodarczego oraz bezpieczeństwa informacji. Posiada wieloletnie doświadczenie w dyplomacji ekonomicznej zdobyte w ambasadach RP w Kopenhadze oraz Budapeszcie. Pracował w resorcie gospodarki i odpowiadał m.in. za nadzór nad jednostkami podległymi, w tym placówkami zagranicznymi. Współautor sukcesu ponad 65 polskich firm na Węgrzech i w Chorwacji. Biegle posługuje się językami angielskim i duńskim oraz doskonali znajomość węgierskiego i niemieckiego. 
Rozwiń






Inga Matusik



Hiszpania
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym w Madrycie. Absolwentka Iberystyki na Uniwersytecie Warszawskim oraz Filologii hiszpańskiej na Uniwersytecie Jagiellońskim. Stypendystka interdyscyplinarnych studiów specjalnych na Pontificia Universidad Católica del Perú, gdzie realizowała program z zakresu prawa mniejszości narodowych oraz etnografii w Ameryce Łacińskiej. Pasjonatka kultur iberyjskich i iberoamerykańskich, od ponad 10 lat związana z krajami Półwyspu Iberyjskiego i Ameryki Łacińskiej. Doświadczenie zawodowe zdobywała m.in. w Ambasadzie RP w Limie oraz w Ambasadzie Republiki Peru w Warszawie. Pracę w PAIH rozpoczęła w 2019 roku, wspierając projekty eksportowe i promocyjne z różnych sektorów w Europie Zachodniej (Francja, Włochy, Irlandia, Wielka Brytania, Hiszpania, Portugalia). Aktualnie, pełniąc funkcję ekspertki w Zagranicznym Biurze Handlowym w Madrycie, wspiera ekspansję polskich firm oraz rozpoznawalność polskich produktów i usług na rynku hiszpańskim. Posługuje się językami hiszpańskim, angielskim i portugalskim.
Rozwiń






Severina Gicheva



Bułgaria
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Sofii. Ukończyła studia magisterskie z inżynierii lądowej na Uniwersytecie Architektury, Inżynierii Lądowej i Geodezji w Sofii. Posiada ponad 13-letnie doświadczenie w prawie zamówień publicznych i realizacji projektów dużych wartości. Uczestniczyła w rozwoju polskich firm na rynkach Bałkanów. Biegle posługuje się językiem angielskim. 
Rozwiń






Monika Cegnar Jurjević



Chorwacja
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Zagrzebiu. Absolwentka biznesu międzynarodowego na DOBA Business School w Mariborze w Słowenii, wcześniej studentka filologii polskiej i literatury porównawczej na Wydziale Humanistycznym Uniwersytetu w Zagrzebiu. Laureatka Specjalnej Nagrody Rektora oraz Stypendium Miasta Zagrzebia. Posiada kilkuletnie doświadczenie w dyplomacji ekonomicznej zdobyte w Ambasadzie RP w Zagrzebiu. Pomogła przeprowadzić największą polską inwestycję typu greenfield w Chorwacji, gdzie jako pierwszy pracownik firmy Press Glass d.o.o. przez trzy lata zarządzała całą administracją w procesie inwestycyjnym firmy. Obecnie wspiera internacjonalizację polskich przedsiębiorstw w Chorwacji. Posługuje się biegle językiem angielskim i chorwackim oraz doskonali znajomość języka niemieckiego i francuskiego. 
Rozwiń






Malwina Żyto-Dumitrescu



Bukareszt
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Bukareszcie. Absolwentka kierunku zootechnika na Uniwersytecie Przyrodniczym w Poznaniu. Posiada wieloletnie doświadczenie w procesach związanych z rozwojem przedsiębiorstw, kreowaniem firmy na nowym rynku i oferowanych produktów. Obecnie odpowiada za rozwój ekspansji zagranicznej polskich spółek poprzez wyszukiwanie odpowiednich partnerów biznesowych na rynku rumuńskim. Biegle posługuje się językami rumuńskim i angielskim. 
Rozwiń






Dariusz Duda



Portugalia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Lizbonie Polska Agencja Inwestycji i Handlu
Absolwent Wydziału Iberystyki na Uniwersytecie Warszawskim, Handlu Zagranicznego 
w Szkole Głównej Handlowej oraz Europejskich Studiów Podyplomowych w Kolegium Europejskim w Warszawie. Posiada kilkuletnie zagraniczne doświadczenie akademickie i zawodowe zdobyte w Portugalii, Hiszpanii oraz Meksyku. Zanim objął stanowisko Kierownika Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Lizbonie, zajmował się obsługą inwestycji zagranicznych w Agencji. Posługuje się biegle językami angielskim, portugalskim i hiszpańskim.

Rozwiń






Aleksandra Leoncewicz



Włochy
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Mediolanie. Absolwentka Filologii Włoskiej na Uniwersytecie Warszawskim. Ukończyła studia doktoranckie na Wydziale Neofilologii. Pracowała jako tłumacz i wykładowca m.in. na UW i UKSW oraz College of Europe. Posiada wieloletnie doświadczenie we współpracy z włoskimi firmami takimi jak Fiat, Seves Glass Block czy Sclavo Diagnostic. Biegle posługuje się językami włoskim, francuskim i angielskim.
Rozwiń






Pedro Nabais



Portugalia
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym w Lizbonie. Absolwent studiów azjatyckich na uniwersytecie w Lizbonie oraz MBA w ISCTE Business School. Doświadczenie akademickie i zawodowe zdobywał za granicą w bilateralnych izbach handlowych (Chiny, Tajlandia) oraz portugalskiej agencji wspierającej handel i inwestycje. W Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Lizbonie jest odpowiedzialny za rozpoznawanie możliwości biznesowych polskich przedsiębiorców w tym kraju. Posługuje się językami angielskim, hiszpańskim oraz chińskim.
Rozwiń






Agnieszka Olsen



Rumunia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Bukareszcie. Absolwentka Uniwersytetu Warszawskiego na kierunku Język i Literatura Włoska. Posiada wieloletnie doświadczenie biznesowe w Rumunii, znajomość ustawodawstwa rumuńskiego połączoną ze zrozumieniem lokalnych realiów, praktyczną umiejętność zarządzania spółką handlową i jej personelem oraz liczne grono współpracowników z zakresu prawa, doradztwa finansowego, nieruchomości, HR. Biegle posługuje się językami rumuńskim, włoskim i angielskim.  
Rozwiń






Mateusz Kamer



Izrael
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Tel Awiwie. Pracę w Agencji łączy ze studiami zaocznymi na kierunku Politologia i Stosunki Międzynarodowe na Uniwersytecie Otwartym Izraela. Posiada doświadczenie w pracy w IT oraz sektorze finansowanym. W 2013 roku otrzymał odznaczenie od prezydenta Izraela Szimona Peresa za wybitną służbę w izraelskim wojsku, gdzie pełnił funkcję mechanika czołgów przez cztery lata. Od czterech lat pomaga polskim przedsiębiorcom z branży spożywczej, budowlanej i IT w ekspansji na rynku izraelskim. Dzięki dużemu zaangażowaniu oraz profesjonalizmowi polskie firmy z sukcesem nawiązują współpracę z podmiotami z Izraela. Biegle posługuje się językami angielskim, hebrajskim i rosyjskim. 
Rozwiń






Marta Szajbel-Nikolaou



Grecja
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Atenach. Absolwentka University of Macedonia na kierunku nauki polityczno-ekonomiczne. Posiada dyplom MBA ze specjalizacją w zakresie marketingu międzynarodowego uzyskany na University of West Attica. Doświadczenie i praktykę zawodową zdobywała w Ministerstwie Rozwoju, Ministerstwie Obrony Narodowej oraz Ministerstwie Spraw Zagranicznych. Z wykształcenia marketingowiec z bogatym doświadczeniem w promocji polskiego biznesu. Od ponad dziesięciu lat aktywna na rynku greckim. Udziela wsparcia polskim firmom w zakresie technik sprzedażowych, strategii wejścia na rynek oraz współpracy międzynarodowej. Zorganizowała wiele misji handlowych oraz branżowych stoisk promocyjnych podczas lokalnych imprez targowych. Duże zaangażowanie i umiejętności interpersonalne pozwoliły jej połączyć pracę z pasją oraz nawiązać szerokie relacje biznesowe na linii Polska - Grecja. Biegle posługuje się językiem angielskim i greckim.
Rozwiń






Krzysztof Przyłucki



Bułgaria
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Sofii. Absolwent Wydziału Inżynierii Lądowej oraz podyplomowych studiów z zarządzania projektowego na Politechnice Warszawskiej. Posiada ponad 20-letnie doświadczenie jako menadżer w pozyskaniu i realizacji projektów dużych wartości. Wprowadza i rozwija polskie firmy na rynkach Bałkanów Zachodnich. Biegle włada językiem bułgarskim i angielskim.
Rozwiń






Ariel Homa



Israel
Ekspert Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Tel Avivie. Doświadczenie zawodowe zdobywał na rynku polskim i izraelskim. W Polsce pracował dla społeczności żydowskiej, a także w dziale HR dla izraelskiej firmy z siedzibą w Polsce. W Izraelu działał w sektorze turystycznym, później w prywatnym biznesie. Interesują go innowacyjne i ekologiczne rozwiązania dla dziedzin takich jak: foodtech, agritech, zrównoważone budownictwo, energia i produkcja przemysłowa.
Rozwiń














Joanna Irzabek



Norwegia
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Oslo. Absolwentka gdańskiej Skandynawistyki, nauk politycznych na norweskim NTNU oraz zarządzania marką w warszawskiej Szkole Głównej Handlowej. Autorka książki reportażowej o ekonomicznym rozwoju Indii (PWN), dziennikarka i reporter (Polityka), wykładowca uniwersytecki (UG, USZ). W PAIH od dwóch lat prowadzi projekty ekspansji i promocji, wspierając polskie firmy zainteresowane nawiązaniem współpracy biznesowej z norweskimi kontrahentami w sektorach kluczowych dla gospodarczych relacji polsko-norweskich.
Rozwiń






Anna Polańska



Niemcy
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH we Frankfurcie. Absolwentka ekonomii na Lancaster University, VU University Amsterdam oraz Goethe University we Frankfurcie nad Menem. Studiowała również w Szkole Głównej Handlowej w Warszawie. Doświadczenie zawodowe zdobywała m.in. w Ministerstwie Spraw Zagranicznych RP, Europejskim Banku Centralnym, MŚP, polskich bankach oraz w Center for Financial Studies na Goethe University. Z Polską Agencją Inwestycji i Handlu związana od 2017 roku. W Zagranicznym Biurze Handlowym we Frankfurcie zajmuje się wspieraniem firm na rynku niemieckim i szwajcarskim.
Rozwiń






Marta Orlikowska



Dania
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Kopenhadze. Magister skandynawistyki, absolwentka podyplomowych studiów z zarządzania na Uniwersytecie Gdańskim oraz public relations w Szkole Głównej Handlowej w Warszawie. Stypendystka Demokratifonden. Posiada 15 lat doświadczenia w pracy z rynkiem duńskim. Karierę zawodową rozpoczęła w LPP S.A. pracując nad powstaniem marki Cropp. W 2004 roku pomagała Furuno Danmark w otwarciu spółki córki Furuno Polska. Ponad dekadę pracowała dla duńskiego MSZ, piastując w ambasadzie Danii w Warszawie pozycję oficera ds. polityki i kultury. W latach 2015-2018 kierowała działem komunikacji ambasady Danii w Warszawie, odpowiadając za kontakty z mediami i strategię komunikacji placówki. W 2018 roku związała się z PAIH, a od 2020 r. kieruje Zagranicznym Biurem Handlowym w Kopenhadze. Włada biegle duńskim i angielskim.
Rozwiń






Barbara Kamińska-Szuba



Austria
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Wiedniu. Absolwentka studiów magisterskich Wyższej Szkoły Prawa i Administracji w Rzeszowie w zakresie administrowania przedsiębiorstwem oraz zarządzania zasobami ludzkimi. Absolwentka studiów podyplomowych na Uniwersytecie Ekonomicznym w Krakowie w zakresie coachingu biznesowego. Studiowała również prawo gospodarcze na Uniwersytecie Ekonomicznym w Wiedniu. Od kilkunastu lat mieszka w Austrii. Pełniła funkcję menedżera eksportu polskich firm na rynku austriackim. Dodatkowo posiada dziesięcioletnie doświadczenie w roli akredytowanego doradcy eksportowego przy Austriackiej Izbie Gospodarczej. Współzałożycielka i wieloletnia Prezes organizacji PAIWG w Wiedniu, zrzeszającej polskie i austriackie firmy z różnych sektorów gospodarczych, aktywnie działające na rzecz wymiany handlowej pomiędzy tymi krajami. Organizowała wystąpienia polskich firm na austriackich, branżowych targach.
Rozwiń






Rafał Owczarek



Wielka Brytania
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Londynie i Dublinie. Ukończył studia magisterskie na Uniwersytecie Westminster w Londynie na kierunku współpracy i komunikacji międzynarodowej. Ekspert w dziedzinie międzynarodowej wymiany handlowej, internacjonalizacji przedsiębiorstw i inwestycji zagranicznych. W latach 2011-2015 związany zawodowo z brytyjskimi izbami gospodarczymi w Londynie, gdzie zajmował się rozwojem stosunków gospodarczych i wymiany handlowej pomiędzy Wielką Brytanią i krajami arabskimi. W 2015 roku oddelegowany do Kuala Lumpur, gdzie uczestniczył we wdrażaniu strategii brytyjskiego ministerstwa handlu międzynarodowego, mającej na celu budowę sieci zagranicznych biur handlowych w regionie Azji Południowo-Wschodniej. W okresie 2019-2021 pełnił funkcję kierownika Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Manili, obsługując ekspansję polskich przedsiębiorstw i promocję gospodarczą Polski na Filipinach. Posługuje się językiem angielskim i arabskim. 
Rozwiń






Małgorzata Schluemer



Niemcy
Ekspert Zgaranicznego Biura Handlowego we Frankfurcie nad Menem. Ukończyła finanse i rachunkowość na SGH w Warszawie oraz kierunek Master of Science in Business Administration na Uniwersytecie Goethego we Frankfurcie. Od wielu lat pasjonuje ją tematyka związana z relacjami ekonomicznymi między Polską a Niemcami. Uczestniczyła w programie współpracy międzykierunkowej, organizowanym przez Polsko-Niemieckie Forum Akademickie przy Szkole Głównej Handlowej. Doświadczenie zdobywała w sektorze finansowym na giełdzie Eurex AG oraz w sektorze bankowym w Niemczech. Ponadto była zaangażowana w organizację Polsko-Niemieckiego Forum Ekonomicznego w 2013 roku. W Niemczech pracowała również nad programami wsparcia kobiet na rynku pracy. Jest organizatorką cyklu wystąpień we Frankfurcie, na których przemawiają osobistości, takie jak Sheryl Sandberg, Petra Riga-Müller, Katherine Starks i inne wpływowe liderki. Jest szczególnie zaangażowana w inicjatywy dla rozwoju polskich przedsiębiorstw operujących w dziedzinach związanych z branżą kosmetyczną, artykułami dla dzieci, modą oraz sektorem jachtowym. Ponadto interesuje się także obszarami obejmującymi zakres rynku dóbr konsumpcyjnych. Ukończyła Państwową Szkołę Muzyczną w klasie skrzypiec.
Rozwiń






Martalena Eriksen



Norwegia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Oslo. Magister filologii angielskiej oraz absolwentka amerykańskiego programu studiów Master of Business Administration. Związana z Norwegią zarówno zawodowo jak i prywatnie. Doświadczona managerka w obszarach bezpośrednich inwestycji zagranicznych, budowaniu strategii ekspansji oraz zarządzaniu projektami. Swoje kompetencje szlifowała pracując dla sektora publicznego - Agencji Rozwoju Aglomeracji Wrocławskiej (ARAW) - i prywatnego - szwajcarskiego banku inwestycyjnego Credit Suisse oraz amerykańskiego giganta IT - Hewlett Packard Enterprise. Od 2018 roku zarządza ZBH Oslo, doradzając polskim firmom w kwestiach związanych z rynkiem norweskim. W wolnym czasie chętnie aktywnie spędza czas z rodziną na nartach i wycieczkach rowerowych. Biegle posługuje się językiem polskim, norweskim i angielskim.
Rozwiń






Agnieszka Bonnefoy



Francja
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Paryżu. Jest absolwentką Uniwersytetu Wrocławskiego i Universite Paris X. Posiada 15-letnie doświadczenie zawodowe nabyte we Francji (ArcelorMittal, Aperam, PSA). Specjalizuje się w technicznych aspektach handlu zagranicznego, market intelligence i strategii digital. Prowadziła m.in. doradztwo biznesowe dla polskich i francuskich firm w zakresie: strategii wejścia na rynek, ryzyka handlowego, webmarketingu i e-commerce.
Rozwiń






Patrycja Saxlund



Finlandia
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Helsinkach. Ukończyła studia magisterskie na Uniwersytecie Warszawskim. Na Uniwersytecie w Helsinkach zdała egzamin państwowy z języka fińskiego. Od ponad dwudziestu lat pracuje w polsko-fińskim środowisku biznesowym i posiada szerokie doświadczenie w finansach i administracji w sektorach publicznym i prywatnym zarówno w Polsce, jak i Finlandii. Pracowała m.in. dla Finpro (teraz Business Finland) jako kierownik Biura Radcy Handlowego Ambasady Finlandii w Warszawie; zarządzała firmą transportową oraz prowadziła firmę zajmującą się handlem międzynarodowym. Kariera zawodowa i znajomość różnic w kulturach biznesowych pozwoliła jej rozwinąć mocne fińsko-polskie relacje biznesowe.
Rozwiń






Kamila Misiorowska



Czechy
Kierownik ZBH w Pradze. Absolwentka Uniwersytetu Jagiellońskiego, tłumaczka. Od 15 lat zajmuje się wsparciem polskich przedsiębiorców w Republice Czeskiej - od 2008 roku w Wydziale Handlu i Inwestycji Ambasady Polskiej w Pradze, obecnie jako Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Pradze.
Rozwiń






Aleksandra Gromnicka



Szwecja
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Sztokholmie. Posiada bogate doświadczenie w zarządzaniu projektami, a także jako specjalista ds. licencji i marketingu w sektorze publicznym i prywatnym. Miała okazję pracować m.in. przy otwarciu wystawy stałej Europejskiego Centrum Solidarności oraz w największej polskiej korporacji modowej LPP. Przed dołączeniem do PAIH pracowała w jako Project Manager ze szwedzkim innowacyjnym środowiskiem startupowym. Posiada duże doświadczenie w budowaniu strategii rozwoju startupów na rynku skandynawskim.
Rozwiń






Marzena Kwasna



Wielka Brytania
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Londynie. Master of Business and Administration we Wrocławskiej Akademii Ekonomicznej, absolwentka studiów podyplomowych Szkoły Głównej Handlowej w Zarządzaniu Projektami, Politechniki Warszawskiej w Międzynarodowych Stosunkach w Energetyce, Politechniki Wrocławskiej w Nowoczesnych Technologiach Energetycznych oraz Makler Papierów Wartościowych na GPW, Prince 2 Practitioner, ACCA i Certyfikowany konsultant w SAP Accounting. Doświadczenie zawodowe w Polsce zdobywała na stanowiskach w biurach maklerskich i bankach oraz na stanowisku Pełnomocnika Zarządu ds. Strategii w Zakładzie Energetycznym we Wrocławiu, a także jako Project Manager zintegrowanego systemu informatycznego SAP w Zakładzie Energetycznym Wrocław. Jednocześnie prowadziła firmę konsultingową w zakresie finansów i analiz oraz systemów zarządzania. Od 2006 roku pracowała na stanowiskach managerskich i zarządczych w firmach w Wielkiej Brytanii. W PAIH od 2018 roku.
Rozwiń






Łukasz Chrabański



Niemcy
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH we Frankfurcie. Od sześciu lat związany z PAIH, najpierw jako Project Manager odpowiedzialny za obsługę zagranicznych projektów inwestycyjnych, głównie z kapitałem niemieckim i amerykańskim. Obecnie odpowiada za wsparcie ekspansji polskich przedsiębiorców w Niemczech, Szwajcarii i Liechtensteinie. Absolwent Szkoły Głównej Handlowej oraz Uniwersytetu Warszawskiego na wydziale prawa, studiował także w MCI w Innsbrucku i w HEC Liège. Doświadczenie zawodowe zdobywał w EY, kancelarii prawnej, Ministerstwach, Izbie Gospodarczej oraz prowadząc własną działalność. Biegle posługuje się językiem niemieckim, angielskim, francuskim i hiszpańskim.
Rozwiń






Sebastian Magier



Szwecja
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Sztokholmie. Absolwent politologii i stosunków międzynarodowych Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza w Poznaniu, skandynawistyki Uniwersytetu Gdańskiego oraz podyplomowych studiów zarządzania projektami Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie. Studiował także stosunki międzynarodowe regionu Morza Batyckiego na Uniwersytecie Södertörns w Sztokholmie i europeistykę na Uniwersytecie w Göteborgu. Posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe w organizacjach międzynarodowych (Euroregion Bałtyk) i instytucjach unijnych (Program Współpracy Transgranicznej INTERREG Południowy Bałtyk). W latach 2010-2019 pracował w Euroregionie Bałtyk i jego organizacjach członkowskich, przede wszystkim w Szwecji. Przez pięć lat skutecznie kierował Sekretariatem Międzynarodowym Euroregionu, rozbudowując znaczenie organizacji i portfolio jej projektów międzynarodowych. Zna języki angielski, szwedzki i rosyjski.
Rozwiń






Magdalena Lekan



Holandia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Amsterdamie. Z wykształcenia prawniczka, mentorka w programie Wo-mentoring Future UP @ BNP Paribas Bank Polska wspierająca rozwój kompetencji technologicznych, autentyczności i partnerstwa w relacji. Specjalistka ds. sprzedaży i rozwoju biznesu z doświadczeniem menedżerskim w dużych i średnich firmach międzynarodowych. Przez wiele lat związana z sektorem bankowym i finansowym, budowała i zarządzała kanałami sprzedaży B2B & B2B2C. Od stycznia 2021 roku, kieruje ZBH PAIH w Amsterdamie odpowiadając za wsparcie internacjonalizacji polskich przedsiębiorstwo na rynkach krajów Beneluksu.
Rozwiń






Katja Körkkö



Finlandia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Helsinkach. Finka z wieloletnim doświadczeniem w biznesie polsko-fińskim. Ukończyła studia licencjackie w HaagaHelia University of Applied Sciences, uzyskując dyplom Bachelor of Business Administration. Pracowała dla Ambasady Republiki Finlandii w Warszawie. Przez wiele lat była prezesem spółki reprezentującej w Finlandii jedną z  największych polskich sieci kosmetycznych. Posiada szerokie relacje biznesowe. Inspirują ją przedsiębiorstwa, które budują swoją działalność z pasją!
Rozwiń






Joanna Kobalczyk



Wielka Brytania
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Londynie. Studiowała handel zagraniczny i stosunki międzynarodowe na Uniwersytecie Ekonomicznym we Wrocławiu, a także marketing i zarządzanie na Politechnice Wrocławskiej. Od 2008 roku współpracowała z Wydziałem Promocji Handlu i Inwestycji Ambasady RP w Londynie. Od 2018 roku związana z PAIH. Doradza i udziela wsparcia w nawiązywaniu kontaktów i prowadzeniu działalności przedsiębiorcom polskim na rynku brytyjskim i przedsiębiorcom brytyjskim na rynku polskim. Posiada certyfikat brytyjskiej organizacji zrzeszającej profesjonalistów z zakresu księgowości i finansów AAT (Association of Accounting Technicians). Jest członkiem międzynarodowej organizacji zrzeszającej specjalistów z zakresu finansów, rachunkowości i zarządzania ACCA (Association of Chartered Certified Accountants). 
Rozwiń














Karol Kubica



Ukraina
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Kijowie. Absolwent Filologii Ukraińskiej Uniwersytetu Marii Curie – Skłodowskiej w Lublinie. Od strony zawodowej związany ze Stowarzyszeniem Forum Młodych Dyplomatów, Konsulatem Generalnym RP we Lwowie, Stowarzyszeniem Lubelski Klub Biznesu, Konsulatem Honorowym Republiki Mołdawii w Lublinie. Współpracuje z Centrum Obsługi Rynków Wschodnich oraz przy Programie ,,Razem z Ukrainą”. Manager z ponad 16-letnim doświadczeniem zawodowym, nastawionym na współpracę gospodarczą i społeczną pomiędzy Polską a krajami Europy Wschodniej. Zaangażowany w organizowanie forów międzynarodowych, konferencji, targów i misji zagranicznych oraz tworzenie sieci kooperacji dla polskich przedsiębiorstw z Europą Wschodnią. Uczestnik programów nastawionych na budowanie gospodarczych, społecznych i kulturalnych relacji pomiędzy Polską, a regionami Europy Wschodniej, w szczególności z Ukrainą. Od 2018 roku związany z PAIH.
Rozwiń






Tetiana Chuzha



Ukraina
Jest doktorem nauk humanistycznych. Obroniła doktorat z polonistyki. Przez 7 lat pracowała jako wykładowczyni katedry polonistyki na Narodowym Uniwersytecie im. Tarasa Szewczenki w Kijowie. Zorganizowała i prowadziła szkołę języka polskiego przy Instytucie Polskim w Kijowie. Ma praktyczne doświadczenie w stosunkach polsko-ukraińskich na wielu płaszczyznach (gospodarka, biznes, polityka, kultura, media, pomoc rozwojowa). Współpracowała przy różnych projektach międzynarodowych jako koordynator i tłumacz. W 2016-2017 roku pracowała w biurze „polskiego” zarządu największej ukraińskiej spółki państwowej – Kolei Ukraińskich „Ukrzaliznycia”. WvZBH Kijów opracowuje przydatne dla biznesu materiały informacyjne, buduje relacje z lokalnym środowiskiem biznesu, instytucjami i organizacjami otoczenia biznesu, B2B, organizuje wydarzenia, promuje polski biznes i gospodarkę.
Rozwiń






Lyubov Papurina



Kazachstan
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Astanie. Absolwentka Uniwersytetu Stosunków Międzynarodowych i Języków Obcych im. Abyłaj Chana w Ałmaty. Posiada wieloletnie doświadczenie w obsłudze firm polskich w zakresie ich wejścia na rynek kazachstański, organizacji spotkań biznesowych, w tym na wysokim szczeblu. Od 2018 roku pełni funkcję Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Nur-Sułtan. W zakres kompetencji wchodzi m.in. przygotowanie analiz rynkowych oraz opracowań, organizacja wydarzeń promocyjnych, spotkań dwustronnych, stały kontakt z polskimi i kazachstańskimi firmami w zakresie przekazywania niezbędnych informacji nt. możliwości współpracy, a także wsparcie w pozyskiwaniu nowych kontaktów handlowych.
Rozwiń






Gvantsa Grigalashvili



Gruzja
Ukończyła studia na kierunku Stosunki Międzynarodowe i Dyplomacja na Uniwersytecie Georgian Institute of Public Affairs (GIPA). Studia licencjackie ukończyła na kierunku Inżynieria Biznesu na gruzińskim Uniwersytecie technicznym Georgian State Technical University. Uczestniczyła w zajęciach dydaktycznych na Uniwersytecie Warszawskim – wydział Nauk Politycznych i Studiów Międzynarodowych. Posiada ponad 18-letnie doświadczenie zawodowe z agencjami rządowymi, ministerstwami, organizacjami pozarządowymi oraz przedstawicielami biznesu. W latach 2008-2009 zdobyła doświadczenie zawodowe w Polsce, w ramach Wolontariatu Europejskiego. W roku 2010 intensywnie współpracowała z polskim funduszami, ministerstwami oraz lokalnymi samorządami polskich i gruzińskich miast w ramach projektów „Współpraca Partnerska”. Pomagała przy organizacji wizyt polskich i gruzińskich oficjeli do Polski oraz Gruzji.  Pracowała również nad projektami rozwojowymi dla gruzińskiego sektora rolniczego w ramach projektów wspieranych przez „Polskiej Pomocy”. 
W 2014 roku uczestniczyła w międzynarodowym programie staży parlamentarnych, w ramach którego odbyła staż w polskim Parlamencie. W latach 2015-2017 była Koordynatorem Centrum Innowacji Gruzińskiej Agencji Innowacji i Technologii (GITA) przy Ministerstwie Gospodarki i Zrównoważonego Rozwoju Gruzji. Realizowała projekty finansowane przez Banku Światowego. W latach 2017-2018 została Kierownikiem Małych Grantów wyznaczonych dla gruzińskich startupów w Agencji GITA. 
Od grudnia 2018 roku pracuje w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Tbilisi i pomaga polskim firmom w ekspansji na rynek gruziński.
Rozwiń






Julia Horodecka



Kazachstan
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Astanie. Absolwentka Uniwersytetu Wrocławskiego, magister prawa. Przez większość swojej kariery była związana z sektorem naftowym. Pierwsze kroki stawiała w branży budowlanej. Od 2007 roku prowadziła kilka kluczowych projektów dot. koncesji na poszukiwanie i rozpoznawanie zasobów naturalnych, była udziałowcem spółki realizującej projekty naukowe. Posiada 14-letnie doświadczenie zawodowe w spółkach z zagranicznym kapitałem. Do jej obszarów kompetencyjnych należał: stały kontakt z klientem, closing finansowy/prawny transakcji, bieżąca praca z prawnikami, doradcami, bankami, przygotowywanie prezentacji oraz memorandum inwestycyjnych spółki skierowanych do strategicznych inwestorów i akcjonariuszy, a także stała współpraca z doradcami spółek, organami państwowymi oraz monitorowanie przebiegu współpracy: UBS Investment Bank; JP Morgan; HSB; Ernst & Young; KPMG; Morgan Stanly; Weil Gotshal & Manges; Krassowski law firm.
Rozwiń













Stella Smejda




Doświadczenie zawodowe zdobywała w działach exportu firm polskich i zagranicznych z sektora kosmetycznego i farmaceutycznego. W ramach Zespołu Ekspertów Branżowych PAIH jest odpowiedzialna za branżę kosmetyczną oraz mody. Interesują ją również kultura biznesu oraz CSR.
Rozwiń





Piotr Placha




Analityk strategiczny i doradca biznesowy z 27-letnim doświadczeniem zawodowym. W PAIH kieruje Zespołem Ekspertów Branżowych wspierającym polskich eksporterów w internacjonalizacji działalności we współpracy z Zagranicznymi Biurami Handlowymi, innymi instytucjami wsparcia biznesu oraz organizacjami branżowymi. Karierę zawodową zaczynał w NICOM Consulting Ltd., uczestnicząc w procesach prywatyzacji i restrukturyzacji polskich firm pod koniec lat 90-tych. Przez 18 lat pracował w branży telekomunikacyjnej (TP oraz Orange Polska), kierując zespołami analityków rynkowych wspierających strategię Grupy Kapitałowej.
Rozwiń





Krzysztof Hajłasz




Ekspert od rynków azjatyckich oraz branży IT i elektroniki, w szczególności technologii blockchain. Pracował jako konsultant i tłumacz na rynku czeskim. Autor przewodników po rynku wietnamskim, branży spożywczej, IT i farmaceutycznej w Wietnamie, przewodników po rynku filipińskim oraz wielu artykułów o Azji i Polsce.
Rozwiń





Katarzyna Panfil-Gaworska




Ekspertka w branży biotech&pharma, która posiada wieloletnie doświadczenie w zarządzaniu markami i grupami produktów. Marketingowiec z doświadczeniem we wspieraniu firm, marek i produktów. W PAIH od 6 lat odpowiedzialna za organizację i uczestnictwo w targach i misjach gospodarczych na rynkach zagranicznych.
Rozwiń





Anna Jurkowska




Ekspertka branżowa, która zdobywała doświadczenie zawodowe w polskich firmach produkcyjnych jako Export Manager. W ramach Zespołu Ekspertów Branżowych PAIH jest odpowiedzialna za sektor spożywczy, meblarski oraz odzieży i akcesoriów. Jej głównymi zainteresowaniami są zrównoważony rozwój, design, innowacje i promocja polskich produktów za granicą.
Rozwiń





Jarosław Al Abbas




Absolwent Politechniki Warszawskiej wydziału Fizyki Technicznej i Matematyki Stosowanej, który posiada 28 letnie doświadczenie w handlu międzynarodowym. Trener i szkoleniowiec specjalizujący się w różnicach kulturowych w biznesie, w szczególności pomiędzy Polską a regionem Północnej Afryki i Bliskiego Wschodu. Biegle posługuje się językiem arabskim i angielskim.
Rozwiń





Sławomir Przygoda




Manager z ponad 20-letnim doświadczeniem zawodowym w zakresie eksportu i sprzedaży. W ramach Zespołu Ekspertów Branżowych PAIH jest odpowiedzialny za sektor maszyn i sprzętu oraz zielonych technologii. Interesują go również nowe trendy w wycenie przedsiębiorstw.
Rozwiń





Grzegorz Gałczyński




Kluczowy Ekspert Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu, Prawnik, Politolog, Master of Business Administration. Posiada ponad czternaście lat doświadczenia w branży motoryzacyjnej, w tym osiem lat na stanowiskach kierowniczych. W PAIH odpowiedzialny jest za koordynację działań Agencji w zakresie przemysłu motoryzacyjnego, technologii paliw alternatywnych, transportu i kolejnictwa, otwieranie nowych rynków, relacje z organizacjami branżowymi, analizę rynku i definiowanie nisz rynkowych.
Rozwiń





Olga Niebylska




Posiada kilkuletnie doświadczenie w krajowej i zagranicznej administracji publicznej w zakresie wspierania rozwoju międzynarodowych kontaktów handlowych, promocji gospodarczej oraz internacjonalizacji przedsiębiorstw. W ramach Zespołu Ekspertów Branżowych PAIH jest główną ekspertką ds. branż niestrategicznych, a także ekspertką branży spożywczej – ze szczególnym uwzględnieniem świeżych produktów i sadownictwa.
Rozwiń





Karolina Izdebska




Ekonomistka z ponad 20 letnim doświadczeniem. W PAIH jest głównym ekspertem branży spożywczej oraz medycznej. Posiada wieloletnie doświadczenie we współpracy z firmami i jednostkami administracji rządowej oraz na poziomie struktur i instytucji UE. Od wielu lat związana z rynkami rolnymi. Czynna uczestniczka prac przygotowawczych do akcesji Polski do UE w obszarze rolnictwa - przedstawicielka Agencji Rynku Rolnego w Komisji Europejskiej w ramach prac rynkowych komitetów zarządzających (DG AGRI) – w zakresie mechanizmów Wspólnej Polityki Rolnej – ze szczególnym uwzględnieniem branży mleka i produktów mlecznych.
Rozwiń





















-  harmonogram -



Środa 4.10



	10:00 - 12:00
	12:00 - 14:00
	14:00 - 16:00
	16:00 - 18:00
	Wszystkie


04.10, 10:00- 
sala: Scena Główna (poziom +1)Oficjalne otwarcie PAIH Forum Biznesu



04.10, 11:15-12:15 
sala: AmsterdamPerspektywiczne kierunki ekspansji dla branży budowlanej



04.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż APolski sektor logistyczny –  rozwój w perspektywie kryzysu



04.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż BFintech: nowe rynki



04.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż CUmowy o Wolnym Handlu –  Co dalej?



04.10, 11:15-12:15 
sala: Londyn CJak wygrywać projekty IT na rynkach międzynarodowych?



04.10, 11:15-12:15 
sala: Scena GłównaPolska Gospodarka 2023 – miękkie lądowanie po globalnych turbulencjach



04.10, 11:15-12:15 
sala: RzymPrzetargi międzynarodowe – współpraca z organizacjami międzynarodowymi



04.10, 11:15-12:15 
sala: WarszawaPolsko – amerykańska współpraca gospodarcza



04.10, 11:15-12:15 
sala: BarcelonaKosmetyki „Made in Poland” – kierunki rozwoju branży



04.10, 11:15-12:15 
sala: Londyn AOtwórz się na Mołdawię – perspektywy ekspansji inwestycyjnej i eksportowej



04.10, 11:15-12:15 
sala: Londyn BRaportowanie ESG – biznes w obszarze zrównoważonego rozwoju






04.10, 12:30-14:00 
sala: Scena GłównaPolska na Expo 2025 Osaka, Kansai – narzędzia wsparcia dla przedsiębiorców w ramach programu gospodarczego



04.10, 12:30-13:30 
sala: RzymABC Eksportu: Finansowanie i ubezpieczenie handlu międzynarodowego



04.10, 12:30-13:30 
sala: Londyn CInicjatywa Trójmorza: szanse dla polskiego biznesu



04.10, 12:30-13:30 
sala: WarszawaAzja Południowo – Wschodnia: nowe centrum świata?



04.10, 12:30-13:30 
sala: BarcelonaBranża biotechnologiczna: przygotowanie do rozmowy z inwestorami



04.10, 12:30-13:30 
sala: AmsterdamPolsko – brytyjskie stosunki gospodarcze



04.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż ASztuczna inteligencja – potencjał czy zagrożenie dla polskiego biznesu?



04.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż BPolskie Porty – okno na świat dla polskiego biznesu w zmieniającym się układzie geopolitycznym



04.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż CPotencjał gospodarczo – handlowy Bałkanów



04.10, 12:30-13:30 
sala: Londyn AEkspansja polskiego biznesu na rynki zagraniczne przy wykorzystaniu instrumentów oferowanych przez Specjalne Strefy Ekonomiczne



04.10, 12:30-13:30 
sala: Londyn BInstrumenty wsparcia Ministerstwa Finansów dla inwestorów






04.10, 14:00-15:00 
sala: RzymNowe trendy konsumenckie – przyszłość dla branży spożywczej



04.10, 14:00-15:00 
sala: WarszawaTrendy w e-commerce impulsem do rozwoju handlu



04.10, 14:00-15:00 
sala: BarcelonaPrzyszłość relacji handlowych z Chinami



04.10, 14:00-15:00 
sala: AmsterdamGospodarka wodorowa w Polsce i na świecie – priorytety rozwoju w dobie transformacji mobilnej i energetycznej



04.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż AKluczowe surowce dla rozwoju produkcji przemysłowej



04.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż BAgri-tech – dlaczego Polska może być liderem innowacji technologicznych na rynkach światowych?



04.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż CCyberbezpieczeństwo wyzwaniem dla MŚP



04.10, 14:00-15:00 
sala: Londyn AMiasta przyszłości: zapotrzebowanie na nowe rozwiązania „smart city”



04.10, 14:00-15:00 
sala: Londyn BABC Eksportu: Business Storytelling



04.10, 14:00-15:00 
sala: Londyn CPolish engineering – ekspansja polskiego sektora technologii



04.10, 14:15-14:45 
sala: Scena GłównaKeynote speech



04.10, 15:15-16:15 
sala: Londyn AIndie – nowy gracz na globalnej mapie 
handlu



04.10, 15:15-16:15 
sala: RzymPolskie inwestycje zagraniczne: success stories



04.10, 15:15-16:15 
sala: WarszawaWspółpraca gospodarcza z krajami Zatoki Perskiej



04.10, 15:15-16:15 
sala: BarcelonaABC Eksportu: pitching



04.10, 15:15-16:15 
sala: AmsterdamCyfryzacja MŚP



04.10, 15:15-16:15 
sala: Paryż ACertyfikacja halal – czy tylko dla produktów rolno-spożywczych?



04.10, 15:15-16:15 
sala: Paryż BMorska energetyka wiatrowa – szanse dla polskich firm



04.10, 15:15-16:15 
sala: Paryż CRozwój sektora kosmicznego na świecie – partnerstwa i współpraca



04.10, 15:15-16:15 
sala: Londyn BZrównoważona moda – szanse i wyzwania



04.10, 15:15-16:15 
sala: Londyn CNowy Jedwabny Szlak



04.10, 15:15-15:45 
sala: Scena GłównaABC Eksportu: różnice kulturowe w prowadzeniu biznesu






04.10, 16:00-17:00 
sala: Scena GłównaPolska Strefa Inwestycji – niezawodny partner przedsiębiorcy



04.10, 16:30-17:30 
sala: WarszawaABC Eksportu: prezentacja ogólna



04.10, 16:30-17:30 
sala: RzymRynki latynoamerykańskie: perspektywy, szanse



04.10, 16:30-17:30 
sala: Paryż ACo dały mi środki unijne?



04.10, 16:30-17:30 
sala: BarcelonaSky is not the limit – od niewiary w siebie do globalnego ruchu społecznego






04.10, 10:00- 
sala: Scena Główna (poziom +1)Oficjalne otwarcie PAIH Forum Biznesu



04.10, 11:15-12:15 
sala: AmsterdamPerspektywiczne kierunki ekspansji dla branży budowlanej



04.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż APolski sektor logistyczny –  rozwój w perspektywie kryzysu



04.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż BFintech: nowe rynki



04.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż CUmowy o Wolnym Handlu –  Co dalej?



04.10, 11:15-12:15 
sala: Londyn CJak wygrywać projekty IT na rynkach międzynarodowych?



04.10, 11:15-12:15 
sala: Scena GłównaPolska Gospodarka 2023 – miękkie lądowanie po globalnych turbulencjach



04.10, 11:15-12:15 
sala: RzymPrzetargi międzynarodowe – współpraca z organizacjami międzynarodowymi



04.10, 11:15-12:15 
sala: WarszawaPolsko – amerykańska współpraca gospodarcza



04.10, 11:15-12:15 
sala: BarcelonaKosmetyki „Made in Poland” – kierunki rozwoju branży



04.10, 11:15-12:15 
sala: Londyn AOtwórz się na Mołdawię – perspektywy ekspansji inwestycyjnej i eksportowej



04.10, 11:15-12:15 
sala: Londyn BRaportowanie ESG – biznes w obszarze zrównoważonego rozwoju



04.10, 12:30-14:00 
sala: Scena GłównaPolska na Expo 2025 Osaka, Kansai – narzędzia wsparcia dla przedsiębiorców w ramach programu gospodarczego



04.10, 12:30-13:30 
sala: RzymABC Eksportu: Finansowanie i ubezpieczenie handlu międzynarodowego



04.10, 12:30-13:30 
sala: Londyn CInicjatywa Trójmorza: szanse dla polskiego biznesu



04.10, 12:30-13:30 
sala: WarszawaAzja Południowo – Wschodnia: nowe centrum świata?



04.10, 12:30-13:30 
sala: BarcelonaBranża biotechnologiczna: przygotowanie do rozmowy z inwestorami



04.10, 12:30-13:30 
sala: AmsterdamPolsko – brytyjskie stosunki gospodarcze



04.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż ASztuczna inteligencja – potencjał czy zagrożenie dla polskiego biznesu?



04.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż BPolskie Porty – okno na świat dla polskiego biznesu w zmieniającym się układzie geopolitycznym



04.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż CPotencjał gospodarczo – handlowy Bałkanów



04.10, 12:30-13:30 
sala: Londyn AEkspansja polskiego biznesu na rynki zagraniczne przy wykorzystaniu instrumentów oferowanych przez Specjalne Strefy Ekonomiczne



04.10, 12:30-13:30 
sala: Londyn BInstrumenty wsparcia Ministerstwa Finansów dla inwestorów



04.10, 14:00-15:00 
sala: RzymNowe trendy konsumenckie – przyszłość dla branży spożywczej



04.10, 14:00-15:00 
sala: WarszawaTrendy w e-commerce impulsem do rozwoju handlu



04.10, 14:00-15:00 
sala: BarcelonaPrzyszłość relacji handlowych z Chinami



04.10, 14:00-15:00 
sala: AmsterdamGospodarka wodorowa w Polsce i na świecie – priorytety rozwoju w dobie transformacji mobilnej i energetycznej



04.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż AKluczowe surowce dla rozwoju produkcji przemysłowej



04.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż BAgri-tech – dlaczego Polska może być liderem innowacji technologicznych na rynkach światowych?



04.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż CCyberbezpieczeństwo wyzwaniem dla MŚP



04.10, 14:00-15:00 
sala: Londyn AMiasta przyszłości: zapotrzebowanie na nowe rozwiązania „smart city”



04.10, 14:00-15:00 
sala: Londyn BABC Eksportu: Business Storytelling



04.10, 14:00-15:00 
sala: Londyn CPolish engineering – ekspansja polskiego sektora technologii



04.10, 14:15-14:45 
sala: Scena GłównaKeynote speech



04.10, 15:15-16:15 
sala: Londyn AIndie – nowy gracz na globalnej mapie 
handlu



04.10, 15:15-16:15 
sala: RzymPolskie inwestycje zagraniczne: success stories



04.10, 15:15-16:15 
sala: WarszawaWspółpraca gospodarcza z krajami Zatoki Perskiej



04.10, 15:15-16:15 
sala: BarcelonaABC Eksportu: pitching



04.10, 15:15-16:15 
sala: AmsterdamCyfryzacja MŚP



04.10, 15:15-16:15 
sala: Paryż ACertyfikacja halal – czy tylko dla produktów rolno-spożywczych?



04.10, 15:15-16:15 
sala: Paryż BMorska energetyka wiatrowa – szanse dla polskich firm



04.10, 15:15-16:15 
sala: Paryż CRozwój sektora kosmicznego na świecie – partnerstwa i współpraca



04.10, 15:15-16:15 
sala: Londyn BZrównoważona moda – szanse i wyzwania



04.10, 15:15-16:15 
sala: Londyn CNowy Jedwabny Szlak



04.10, 15:15-15:45 
sala: Scena GłównaABC Eksportu: różnice kulturowe w prowadzeniu biznesu



04.10, 16:00-17:00 
sala: Scena GłównaPolska Strefa Inwestycji – niezawodny partner przedsiębiorcy



04.10, 16:30-17:30 
sala: BarcelonaSky is not the limit – od niewiary w siebie do globalnego ruchu społecznego



04.10, 16:30-17:30 
sala: WarszawaABC Eksportu: prezentacja ogólna



04.10, 16:30-17:30 
sala: RzymRynki latynoamerykańskie: perspektywy, szanse



04.10, 16:30-17:30 
sala: Paryż ACo dały mi środki unijne?











Czwartek 5.10



	10:00 - 12:00
	12:00 - 14:00
	14:00 - 16:00
	16:00 - 18:00
	Wszystkie


05.10, 10:00-11:00 
sala: Scena GłównaOtwarcie Forum Polska – Afryka  „Relacje Polski z Kontynentem Przyszłości”



05.10, 10:00-11:00 
sala: WarszawaOtwarcie II Forum Odbudowy Ukrainy



05.10, 10:00-11:00 
sala: BarcelonaZdobywaj nowe rynki eksportowe z KUKE – realne projekty oraz możliwości zawarcia kontraktu



05.10, 10:00-11:00 
sala: Paryż ATransformacja energetyczna: szansa na wzrost konkurencyjności MŚP



05.10, 10:00-11:00 
sala: Paryż BCzy Twoja kultura organizacyjna i zespoły są gotowe i otwarte na różnorodność i ekspansję zagraniczną? Organizacja w zmianie i transformacji kulturowej.



05.10, 10:00-11:00 
sala: Paryż CBudowanie kultury innowacyjności w oparciu o transformację digitalową



05.10, 10:00-11:00 
sala: Londyn AWymiary różnorodności, kultury i komunikacja międzykulturowa w procesie ekspansji zagranicznej



05.10, 10:00-11:00 
sala: RzymPolski system instytucji rozwoju – na jakie wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy?



05.10, 11:00-11:30 
sala: WarszawaAnaliza bieżącej sytuacji Ukrainy – debata wprowadzająca



05.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż AKierunek rynek afrykański – Maroko



05.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż BWsparcie PAIH w rozwoju inwestycji 
w Polsce



05.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż CPrzywództwo kobiet w rozwoju rynku MŚP



05.10, 11:15-12:15 
sala: Londyn AGlobalizacja biznesu na start – jak zbudować globalny startup z sukcesem?



05.10, 11:15-12:15 
sala: Scena GłównaBoom urbanizacji w Afryce: planowanie miast przyszłości



05.10, 11:30-12:30 
sala: RzymKierunek rynek afrykański – Afryka Południowa



05.10, 11:30-12:30 
sala: BarcelonaSektor wydobywczy w Nigerii



05.10, 11:45-12:30 
sala: WarszawaOdbudowa Ukrainy – możliwości współpracy między Polską a Ukrainą






05.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż AInwestycje w Polsce – programy i narzędzia wspierające



05.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż BKreowanie Marki Polskiej Gospodarki: Tradycja, Innowacje i Wizja Przyszłości



05.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż CESG -wpływ na relacje i współpracę międzynarodową



05.10, 12:30-13:30 
sala: Londyn ASkuteczne strategie zarządzania stresem w organizacjach gwarancją sukcesu lidera i jego zespołu



05.10, 12:30-14:30 
sala: WarszawaJak prowadzić działalność biznesową w Ukrainie? Szanse i zagrożenia dla polskiego biznesu



05.10, 13:00-14:00 
sala: Scena GłównaPolskie Inwestycje w Afryce: success stories



05.10, 13:00-14:00 
sala: RzymKierunek rynek afrykański – Egipt






05.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż ASiła marki do potęgi międzynarodowej – czy marka powinna być proaktywna na globalnym rynku?



05.10, 14:00-15:00 
sala: BarcelonaRola instytucji finansowych na rynkach afrykańskich



05.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż BWspieranie inwestycji – ulgi i zachęty inwestycyjne oraz otoczenie regulacyjne dla branży Fintech



05.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż CWitryny o eksporcie – gdzie szukać informacji?



05.10, 14:15-15:15 
sala: Scena GłównaBezpieczeństwo żywnościowe: budowanie odpornych łańcuchów wartości w Afryce



05.10, 14:15-15:15 
sala: RzymKierunek rynek afrykański – Algieria



05.10, 14:45-16:15 
sala: WarszawaRola organizacji międzynarodowych w procesach wsparcia odbudowy Ukrainy



05.10, 15:15-16:15 
sala: BarcelonaKierunek rynek afrykański – Nigeria



05.10, 15:30-16:30 
sala: Scena GłównaPrzyszłość sektora energii odnawialnej w Afryce






05.10, 15:15-16:15 
sala: BarcelonaKierunek rynek afrykański – Nigeria



05.10, 15:15-16:15 
sala: Paryż AMarketplace – szanse i wyzwania dla eksportera



05.10, 16:45-17:30 
sala: BarcelonaKierunek rynek afrykański – Kenia






05.10, 10:00-11:00 
sala: Scena GłównaOtwarcie Forum Polska – Afryka  „Relacje Polski z Kontynentem Przyszłości”



05.10, 10:00-11:00 
sala: WarszawaOtwarcie II Forum Odbudowy Ukrainy



05.10, 10:00-11:00 
sala: BarcelonaZdobywaj nowe rynki eksportowe z KUKE – realne projekty oraz możliwości zawarcia kontraktu



05.10, 10:00-11:00 
sala: Paryż ATransformacja energetyczna: szansa na wzrost konkurencyjności MŚP



05.10, 10:00-11:00 
sala: Paryż BCzy Twoja kultura organizacyjna i zespoły są gotowe i otwarte na różnorodność i ekspansję zagraniczną? Organizacja w zmianie i transformacji kulturowej.



05.10, 10:00-11:00 
sala: Paryż CBudowanie kultury innowacyjności w oparciu o transformację digitalową



05.10, 10:00-11:00 
sala: Londyn AWymiary różnorodności, kultury i komunikacja międzykulturowa w procesie ekspansji zagranicznej



05.10, 10:00-11:00 
sala: RzymPolski system instytucji rozwoju – na jakie wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy?



05.10, 11:00-11:30 
sala: WarszawaAnaliza bieżącej sytuacji Ukrainy – debata wprowadzająca



05.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż AKierunek rynek afrykański – Maroko



05.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż BWsparcie PAIH w rozwoju inwestycji 
w Polsce



05.10, 11:15-12:15 
sala: Paryż CPrzywództwo kobiet w rozwoju rynku MŚP



05.10, 11:15-12:15 
sala: Londyn AGlobalizacja biznesu na start – jak zbudować globalny startup z sukcesem?



05.10, 11:15-12:15 
sala: Scena GłównaBoom urbanizacji w Afryce: planowanie miast przyszłości



05.10, 11:30-12:30 
sala: RzymKierunek rynek afrykański – Afryka Południowa



05.10, 11:30-12:30 
sala: BarcelonaSektor wydobywczy w Nigerii



05.10, 11:45-12:30 
sala: WarszawaOdbudowa Ukrainy – możliwości współpracy między Polską a Ukrainą



05.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż AInwestycje w Polsce – programy i narzędzia wspierające



05.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż BKreowanie Marki Polskiej Gospodarki: Tradycja, Innowacje i Wizja Przyszłości



05.10, 12:30-13:30 
sala: Paryż CESG -wpływ na relacje i współpracę międzynarodową



05.10, 12:30-13:30 
sala: Londyn ASkuteczne strategie zarządzania stresem w organizacjach gwarancją sukcesu lidera i jego zespołu



05.10, 12:30-14:30 
sala: WarszawaJak prowadzić działalność biznesową w Ukrainie? Szanse i zagrożenia dla polskiego biznesu



05.10, 13:00-14:00 
sala: Scena GłównaPolskie Inwestycje w Afryce: success stories



05.10, 13:00-14:00 
sala: RzymKierunek rynek afrykański – Egipt



05.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż ASiła marki do potęgi międzynarodowej – czy marka powinna być proaktywna na globalnym rynku?



05.10, 14:00-15:00 
sala: BarcelonaRola instytucji finansowych na rynkach afrykańskich



05.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż BWspieranie inwestycji – ulgi i zachęty inwestycyjne oraz otoczenie regulacyjne dla branży Fintech



05.10, 14:00-15:00 
sala: Paryż CWitryny o eksporcie – gdzie szukać informacji?



05.10, 14:15-15:15 
sala: Scena GłównaBezpieczeństwo żywnościowe: budowanie odpornych łańcuchów wartości w Afryce



05.10, 14:15-15:15 
sala: RzymKierunek rynek afrykański – Algieria



05.10, 14:45-16:15 
sala: WarszawaRola organizacji międzynarodowych w procesach wsparcia odbudowy Ukrainy



05.10, 15:15-16:15 
sala: BarcelonaKierunek rynek afrykański – Nigeria



05.10, 15:15-16:15 
sala: Paryż AMarketplace – szanse i wyzwania dla eksportera



05.10, 15:30-16:30 
sala: Scena GłównaPrzyszłość sektora energii odnawialnej w Afryce



05.10, 16:45-17:30 
sala: BarcelonaKierunek rynek afrykański – Kenia












Program II Forum Odbudowy Ukrainy









Nowość

Mentoring Zone



Strefa spotkań i rozmów z Prelegentami, gdzie uczestnicy będą mogli odbyć rozmowy mentoringowe na interesujące ich tematy. Prelegenci będą dzielić się wiedzą i odpowiadać na pytania. To nowość w stosunku do ubiegłych edycji.





Partnerzy i patronaty










Patronat Honorowy Prezydenta Rzeczypospolitej Polskiej Andrzeja Dudy






Partner strategiczny



-  Partnerzy główni -





















-  Patroni medialni -











-  Partner merytoryczny -









Dojazd



Brama nr 1 - brama zlokalizowana po wschodniej części obiektu (FORUM), od strony Alei Zielenieckiej.

W przypadku poruszania się komunikacją miejską najlepiej dostać się do bramy nr 1:


	Idąc od strony Ronda Waszyngtona należy kierować się w prawo wzdłuż ogrodzenia PGE Narodowego.
	Idąc od strony PKP/Metro należy okrążyć PGE Narodowy idąc w lewo, mając obiekt po swojej prawej stronie. Na błoniach PGE Narodowego znajdują się totemy informacyjne wskazujące kierunek dojścia do poszczególnych bram.


Aby dotrzeć samochodem do bramy 1 należy objechać obiekt mając go po swojej prawej stronie, zgodnie z ruchem wskazówek zegara.

Istnieje możliwość bezpłatnego pozostawienia samochodu na błoniach PGE Narodowego na wysokości bramy 1.






-  galeria -
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Polska Strefa Inwestycji – niezawodny partner przedsiębiorcy



Polska Strefa Inwestycji powstała na mocy ustawy z 10 maja 2018 r. o wspieraniu nowych inwestycji. Dzięki temu instrumentowi wsparcia zwolnienia podatkowe dostępne są na terenie całego kraju, a nie jak wcześniej tylko w podstrefach SSE. Dziś cały kraj jest podzielony na 14 obszarów zarządzanych przez Strefy. Dzięki nim wdrożono Strategię Odpowiedzialnego Rozwoju sprzyjającą zrównoważonemu rozwojowi całego kraju. Obecnie zdecydowana większość inwestycji w ramach PSI lokowanych jest poza terenem dawnych SSE. W trakcie debaty uczestnicy panelu przedstawią pięcioletnie osiągnięcia gospodarcze i ekonomiczne PSI. Wskażą również przywileje, na jakie przedsiębiorcy mogą liczyć realizując nowe inwestycje oraz opowiedzą o podejmowanych wspólnie z PAIH inicjatywach wspierających polskich eksporterów. SSE działające w ramach Polska Strefa Inwestycji to dla PAIH  wieloletni i niezawodni partnerzy.
Dzięki Polskiej Strefie Inwestycji do naszego kraju skutecznie przyciągane są nowe zagraniczne inwestycje oraz efektywnie wspierani są polscy inwestorzy.


Marketplace – szanse i wyzwania dla eksportera



W trakcie panelu e-Izby “Marketplace - szanse i wyzwania dla eksportera” przybliżymy uczestnikom szanse związane z wykorzystaniem platform marketplace do wyjścia z e-handlem na rynki zagraniczne oraz rozwojem eksportu online. Omówimy wyzwania stojące przed przedsiębiorcami, którzy chcą poszerzyć działalność o rynki zagraniczne. 
Oprócz wiedzy teoretycznej wysłuchamy case studies firm, które podjęły działania w kierunku cross-border i chcą podzielić się swoim doświadczeniem z innymi. Wśród nich znajdą się eksperci z firm zrzeszonych w Izbie Gospodarki Elektronicznej. Case studies zaprezentowane przez panelistów z pewnością zaciekawią firmy, myślące o rozpoczęciu swojej przygody z cross-border e-commerce.


Witryny o eksporcie – gdzie szukać informacji?



W ostatnich latach internetowe narzędzia stają się coraz istotniejszym czynnikiem w procesie internacjonalizacji firm. W 2022 r. Ministerstwo Rozwoju i Technologii wraz z Polską Agencją Inwestycji i Handlu uruchomiły nową odsłonę portalu Trade.gov.pl. Portal Promocji Eksportu to niejedyne narzędzie przygotowane dla polskich eksporterów. Obecnie istnieje ponad 20 stale uzupełnianych portali z informacjami o eksporcie, wspieranych przez niezliczoną liczbę stron urzędów, izb gospodarczych, redakcji internetowych i blogów. Coraz więcej mówi się również na temat cyberbezpieczeństwa. Gdzie zatem szukać sprawdzonych informacji o eksporcie?


Wspieranie inwestycji – ulgi i zachęty inwestycyjne oraz otoczenie regulacyjne dla branży Fintech



Polska wspiera ambitne inicjatywy i poprzez rozwiązania podatkowe, ułatwia rozwój twojego biznesu. Podczas panelu dowiesz się, jak rozwinąć swoją działalność i skorzystać z ulg i zachęt podatkowych. Dowiesz się jak system podatkowy może wesprzeć wdrażane innowacje i inwestycje w działalność badawczo-rozwojową.
W trakcie panelu zapoznasz się również z tematyką Future Finance Poland, czyli centrum finansowego nowej generacji. To inicjatywa wspierająca rozwój polskiego centrum finansowego w obszarach regulacyjnym, technologicznym i biznesowym. Inicjatywa promuje też polskie centrum finansowe za granicą, jak również wspiera ekspansję polskich przedsiębiorców z rynku finansowego. Podczas spotkania dowiesz się jak od strony regulacyjnej wspieramy takie inicjatywy i jak wygląda polski ekosystem innowacji na rynku finansowym.


Potencjał gospodarczo – handlowy Bałkanów



Polska ma wszelkie zasoby, aby umocnić swoją pozycję na Bałkanach. Oprócz krajów, które są już członkami UE na półwyspie, mamy ogromną szansę zaistnieć na Bałkanach Zachodnich. Zachodzą tam ważne dla polskich interesów procesy – postępujące rozszerzenie UE i NATO, rozwój wspólnej polityki bezpieczeństwa i obrony, co ma również ogromny wpływ na zwiększenie dynamiki w relacjach gospodarczych z regionem. W czasie panelu eksperci porozmawiają na temat potencjału rozwoju polsko-bałkańskich stosunków gospodarczych, wspólnych interesach i wymianie handlowej. 


Azja Południowo – Wschodnia: nowe centrum świata?



Państwa ASEAN znajdują się w czołówce najszybciej rozwijających się gospodarczo krajów świata. Borykają się przy tym z zestawem własnych problemów rozwojowych, politycznych oraz społecznych, jednocześnie próbując balansować w mocarstwowej grze pomiędzy Chinami oraz USA. Panel spróbuje odpowiedzieć na pytanie, jaką rolę będą grać państwa regionu w przyszłości, a także czy są one dla Polski alternatywą dla bliskich stosunków gospodarczych z ChRL.


Ekspansja polskiego biznesu na rynki zagraniczne przy wykorzystaniu instrumentów oferowanych przez Specjalne Strefy Ekonomiczne



Specjalne Strefy Ekonomiczne zostały stworzone m.in. w celu przyspieszenia wzrostu gospodarczego, czy zniwelowania bezrobocia w określonych regionach Polski. Podmioty te znajdują się najbliżej lokalnego biznesu i bezpośrednio współpracują z przedsiębiorcami, wspierając ich poprzez narzędzia i cele określone w ustawie tworzącej SSE. Specjalne Strefy Ekonomiczne uczestniczą także w procesie ekspansji zagranicznej polskiego biznesu. W trakcie panelu poruszone zostaną kwestie związane z możliwościami oferowanymi przez specjalne strefy ekonomiczne w zakresie ekspansji MŚP na rynki zagraniczne. Model działania zostanie zaprezentowany również na podstawie case study.


Polski system instytucji rozwoju – na jakie wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy?



Od siedmiu lat Grupa PFR tworzy nowoczesny system polskich instytucji rozwoju o wspólnej wizji i misji oraz podstawowych zasadach działania. Grupa zapewnia przedsiębiorcom, samorządom i klientom indywidualnym zintegrowane wsparcie i ofertę w jednym miejscu kontaktu. Jej celem jest stworzenie kompletnego rynku pozyskiwania kapitału i instrumentów wzrostu na każdym etapie rozwoju danego przedsięwzięcia. Jakie cele udało się osiągnąć przez ten czas? Na jakie realne wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy? Jakie nowe instrumenty pojawią się w przyszłości?


Sztuczna inteligencja – potencjał czy zagrożenie dla polskiego biznesu?



Sztuczna inteligencja i narzędzia z nią związane zdominowały w tym roku dyskusje dotyczące przebiegu transformacji cyfrowej – zarówno w Polsce jak i na poziomie globalnym. W zależności od branży, stopnia cyfryzacji procesów biznesowych oraz modelu biznesowego, wpływ AI na polskie firmy i jego ocena mogą się różnić. Celem panelu jest omówienie zmian zachodzących w polskim biznesie pod wpływem technologii AI. Które branże zmieniają się najbardziej? Które zyskują, a które są zagrożone? Kogo narzędzia AI zastępują, a kogo wspierają? Jak AI wpłynie na polskie branże w ciągu następnych trzech-pięciu lat? Eksperci PAIH wraz z przedstawicielami świata biznesu porozmawiają o tym, jak najefektywniej wykorzystać rozwój sztucznej inteligencji.


Otwórz się na Mołdawię – perspektywy ekspansji inwestycyjnej i eksportowej



Do intensyfikacji działań PAIH oraz polskich firm w ostatnich miesiącach na rynku mołdawskim przyczyniły się przede wszystkim stabilna polityka rządu mołdawskiego, w tym uzyskanie statusu kraju kandydującego do UE, konieczność reorganizacji polityki handlowej tego państwa z uwagi na wojnę w sąsiedniej Ukrainie oraz zachęcające zmiany lokalnej polityki handlowej. Podczas panelu w języku angielskim zostaną przedstawione możliwości ekspansji na rynek mołdawski wraz z instrumentami wsparcia finansowania z zagranicy oraz w kraju.


Polsko – brytyjskie stosunki gospodarcze



Polska i Wielka Brytania od lat utrzymują silne stosunki gospodarcze. Brexit nie zmniejszył atrakcyjności Polski pod względem brytyjskich inwestycji ani polskiego eksportu do Wielkiej Brytanii. W ubiegłym roku wymiana handlowa między Polską a UK wzrosła aż o 34,6 proc. odnotowując rekordową wartość prawie 27 miliardów funtów. Pokazuje to, że Polska nadal pozostaje jednym z najważniejszych partnerów handlowych Wielkiej Brytanii w Europie Środkowo-Wschodniej. Paneliści opowiedzą o aktualnym stanie polsko-brytyjskich relacji biznesowych, handlowych i inwestycyjnych w ramach umowy o handlu i współpracy między Wielką Brytanią a UE oraz znaczeniu potencjalnych przyszłych partnerstw handlowych dla obu gospodarek. Dyskusja dotyczyć będzie także otoczenia biznesowego, eksportu, cyfryzacji, zielonej gospodarki, bezpieczeństwa łańcucha dostaw i innych obszarów, w których można dalej rozwijać współpracę gospodarczą.


Przetargi międzynarodowe – współpraca z organizacjami międzynarodowymi



Przetargi międzynarodowe są interesującą formą zaangażowania biznesu w działalność globalnie działających instytucji. Ze względu na specyficzną formę współpracy na styku biznesu, administracji publicznej oraz organizacji międzynarodowych rządzą się one zestawem charakterystycznych praktyk, oraz uwarunkowań. W czasie panelu eksperci zgłębią meandry tego zagadnienia i przedstawią szanse, które daje udział w przetargach międzynarodowych.


Instrumenty wsparcia Ministerstwa Finansów dla inwestorów



Centrum Obsługi Podatkowej Inwestora, zostało utworzone przez Ministerstwo Finansów zarówno dla inwestorów z Polski, jak i z zagranicy. Zakres działań Centrum to w szczególności identyfikacja skutków podatkowych inwestycji, formy wsparcia dla inwestorów, wyjaśnienia i rozwiązania dotyczące różnych rodzajów podatków. W czasie panelu omówiona zostanie współpraca, jaką Centrum podejmuje na rzecz inwestorów z innymi podmiotami. Dyskusja dotyczyć będzie także rozwiązań oferowanych przedsiębiorcom przez Ministerstwo. Przedstawione zostanie Porozumienie Inwestycyjne, umożliwiające określenie podatkowych skutków obecnej lub planowanej inwestycji w Polsce oraz Program Współdziałania, jako nowa formy relacji pomiędzy przedsiębiorcami a Krajową Administracją Skarbową, ułatwiająca prawidłowe wypełnianie obowiązków podatkowych.


Polsko – amerykańska współpraca gospodarcza



Współpraca gospodarcza między Polską a USA pogłębia się od kilku lat. Przyszłościowe kierunki polsko-amerykańskiej współpracy dotyczą między innymi sektora energetycznego, obronnego, a także nowoczesnych technologii i branży IT. Podczas panelu eksperci porozmawiają o tym, jak postrzegane w Stanach są polskie produkty i zastanowią się nad tym, czy tradycyjne branże jak meblarska, czy spożywcza również mają szanse na tym rynku. Paneliści opowiedzą również o barierach w handlu ze Stanami Zjednoczonymi.


Kosmetyki „Made in Poland” – kierunki rozwoju branży



Branża kosmetyczna jest jedną z najprężniej rozwijających się branż konsumenckich, a polskie produkty cieszą się coraz większą rozpoznawalnością na świecie. Dzieje się to między innymi dzięki umiejętności szybkiego i sprawnego reagowania na wszelkie nowinki, zmieniające się trendy czy wyzwania, z jakimi zmagają się producenci. Udowodniła to elastyczność polskich firm zauważalna szczególnie podczas pandemii. O kolejnych wyzwaniach i możliwościach utrzymania tego trendu porozmawiają paneliści.


Raportowanie ESG – biznes w obszarze zrównoważonego rozwoju



Czy raportowanie ESG naprawdę jest potrzebne? W Europie działa ok. 18 milionów małych i średnich przedsiębiorstw ze wszystkich branż. Ich działania wpływają nie tylko na gospodarkę, ale także na środowisko i warunki społeczne. Dyrektywa CSRD nałoży obowiązek raportowania w zakresie zrównoważonego rozwoju na około 50 tys. firm w UE, co pociągnie za sobą określone koszty i wyzwania. W ramach panelu eksperci przybliżą spodziewany zakres raportowania ESG, a także cele i oczekiwania rynków objętych tym obowiązkiem. 


Polskie Porty – okno na świat dla polskiego biznesu w zmieniającym się układzie geopolitycznym



Porty Gdańsk, Gdynia i Szczecin-Świnoujście łącznie w ubiegłym roku przeładowały ponad 133 mln ton ładunków, co daje wzrost o 17,8% w stosunku do 2021 roku. Ostatnie wydarzenia, takie jak wybuch pandemii oraz wojny w Ukrainie pokazały, że nie ma gwarancji zrównoważonego rozwoju dla wielu gałęzi gospodarek, a w szczególności dla branży transportowo-logistycznej. Przed nami okres odbudowy Ukrainy, a Polska będzie jednym z najważniejszych mostów łączącym Ukrainę z resztą świata. W czasie dyskusji paneliści spróbują odpowiedzieć na pytania, czy polskie porty oraz infrastruktura kolejowa są przygotowane na możliwość znacznego zwiększenia wolumenu przeładunku towarów w związku z odbudową Ukrainy i czy Jedwabny Szlak  nadal pozostaje projektem rozwojowym w obecnej sytuacji geopolitycznej. 


Branża biotechnologiczna: przygotowanie do rozmowy z inwestorami



Branża biotechnologiczna charakteryzuje się ogromnym potencjałem rozwojowym na rynkach międzynarodowych. Cechuje się wysoką konkurencyjnością oraz innowacyjnością. Zatem jednym z podstawowych wyzwań dla przedsiębiorców z tej branży - oprócz strony merytorycznej, ściśle związanej z produktem - jest dobre przygotowanie i rozwijanie kompetencji w zakresie rozmów biznesowych z inwestorami oraz potencjalnymi partnerami. O tym, jak przygotować się do ekspansji międzynarodowej i skutecznie osiągać postawione cele biznesowe w tak specyficznej i wymagającej branży jak biotechnologia, porozmawiają eksperci podczas panelu.


Morska energetyka wiatrowa – szanse dla polskich firm



Morska energetyka wiatrowa to dynamicznie rozwijający się sektor. Zielona energia z wiatru to dla Polski oszczędność, bezpieczeństwo, niezależność energetyczna oraz zeroemisyjne źródło energii przyjazne dla środowiska. Podczas panelu dotyczącego pozyskiwania zielonej energii z morskich farm wiatrowych omówiona zostanie m.in. rola tej technologii w stabilizacji polskiego systemu energetycznego. Jako wzorcowy model wdrażania offshore wind energy zostanie zaprezentowany przykład Skandynawii. Eksperci zwrócą również uwagę na istotność jak największego udziału polskich firm (tzw. local content) przy wdrażaniu tej technologii (od projektowania i budowy do eksploatacji i utrzymania instalacji). Uczestnicy panelu poznają nowatorskie sposoby na zwiększenie możliwości udziału w inwestycjach oraz eksporcie produktów i usług związanych z morską energetyką wiatrową.


Certyfikacja halal – czy tylko dla produktów rolno-spożywczych?



Muzułmanie to prawie 1,5 miliarda konsumentów na całym świecie, a liczba ta oraz jej udział w światowym rynku będą tylko wzrastać. Są to bardzo świadomi klienci, dla których jednym z podstawowych kryteriów wyboru jest tzw. halal - czyli to, co jest dozwolone ze względów religijnych. Większość osób kojarzy halal z żywnością, przede wszystkim mięsem. Tymczasem określenie to może obejmować bardzo szeroką kategorię produktów, czy też usług - od kosmetyków po operacje finansowe. O istotności kwestii halal i znaczeniu sformułowania „keep it halal” porozmawiają prelegenci podczas panelu. 


Anna Chałupa



Podsekretarz Stanu w Ministerstwie Finansów, Zastępca Szefa Krajowej Administracji Skarbowej.
Sprawuje merytoryczny nadzór nad zadaniami realizowanymi przez departamenty m.in: Audytu Środków Publicznych, Kluczowych Podmiotów, Orzecznictwa Podatkowego, Poboru Podatków, Relacji z Klientami.
Wcześniej dyrektor Izby Administracji Skarbowej we Wrocławiu nadzorujący zadania naczelników urzędów skarbowych i urzędów celno-skarbowych. W poprzednich latach dyrektor finansowy w spółce prawa handlowego nadzorujący pion finansowy i rachunkowość, audytor wewnętrzny spółki prawa handlowego, prokurent. 
Absolwentka licznych kursów, m.in.  z zakresu finansowania projektów i zadań publicznych, audytu i kontroli wewnętrznej oraz planowania i kontroli biznesowej. Absolwentka Erickson Coaching International – Wszechnica Uniwersytetu Jagiellońskiego. Uzyskała Certyfikat Księgowy Ministra Finansów RP. Uzyskała tytuł doradcy podatkowego. 



Profesor Shyaka Anastase




Profesor Anastase Shyaka jest obecnym ambasadorem nadzwyczajnym i pełnomocnikiem Rwandy w Polsce od 2021 roku. W latach 2018-2021 pełnił funkcję Ministra Samorządu Terytorialnego, a w latach 2013-2016 był członkiem zarządu Globalnego Centrum Doskonalenia Usług Publicznych ONZ z siedzibą w Singapurze. Jego doświadczenie zawodowe obejmowało również pracę jako dyrektora generalnego (CEO) Rwanda Governance Board (2011-2018) i sekretarza wykonawczego Rwanda Governance Advisory Council (2008-2011). Stypendysta Fulbrighta na George Mason University i Northern Virginia Community College, wykładający zmiany polityczne we współczesnej Afryce (2007). Dyrektor Centrum Zarządzania Konfliktami (CCM), Narodowy Uniwersytet Rwandy (2005-2008). Jako dyrektor generalny RGB zainicjował Rwanda Governance Scorecard (RGS), rodzaj indeksu zarządzania w celu promowania odpowiedzialności, skuteczności rządu i świadczenia usług.
W latach 2012-2013 pełnił funkcję członka Regionalnej Grupy Zadaniowej Wspólnoty Wschodnioafrykańskiej (EAC) powołanej przez szefów państw członkowskich EAC. W latach 2009-2012 koordynował projekt Joint Governance Assessment (JGA). Posiada tytuł doktora nauk politycznych (Uniwersytet Gdański), magistra HEC w zakresie "Sciences de Gestion Approfondies" (Ecole des Hautes Etudes Commerciales & Politechnika Warszawska) oraz magistra inżyniera technologii chemicznej (Politechnika Warszawska).



Raymond Paul Dokpesi, Jnr




Raymond Paul Dokpesi, Jnr jest wytrawnym administratorem radiofonii i telewizji oraz prezesem DAAR Communications Plc, spółki notowanej na nigeryjskiej giełdzie papierów wartościowych. Ukończył studia pierwszego stopnia w zakresie administracji biznesowej na Uniwersytecie w Lagos (2004) oraz studia magisterskie w zakresie public relations i komunikacji publicznej na Uniwersytecie Westminster w Londynie (2006).
 
Menedżer ds. międzynarodowych praw sportowych i pozyskiwania treści w DAAR Communications, gdzie był odpowiedzialny za pozyskiwanie i nabywanie międzynarodowych praw sportowych dla Africa Independent Television.
 
Dokpesi Jnr. koordynował kilka wyjątkowych przedsięwzięć i inicjatyw, w tym: FIFA U17 World Cup 2009 w Nigerii, Nigeria Elections Debate Group (NEDG) - debaty prezydenckie w 2007, 2011 i 2015 roku, debaty gubernatorskie (NEDG) w stanach Edo, Ondo i Anambra w 2012 i 2014 roku oraz debaty prezydenckie w Sierra-Leone w 2012 roku. Jest aktywnym członkiem Broadcasting Organization of Nigeria (BON) i działaczem licznych organizacji pozarządowych i organizacji społeczeństwa obywatelskiego. 
 
Dokpesi Jnr jest członkiem Chartered Institute of Public Relations w Wielkiej Brytanii oraz Institute of Directors (IoD) Nigeria.



Zbigniew Wiśniewski




Manager, Polska Izba Producentów Urządzeń i Usług na Rzecz Kolei


Mark Zinkevic




Mark Zinkevic – absolwent magisterskich studiów prawniczych na Uniwersytecie w Białymstoku. 
Doświadczenie zawodowe zdobył w przedsiębiorstwie ubezpieczeniowym w Litwie, które później zostało przejęte przez PZU S.A. W przeciągu wielu lat odpowiedzialny był za kwestie sprzedażowe, ale także dział likwidacji szkód OC podmiotów gospodarczych. Aktywnie uczestniczył w procesach przejęć innych firm ubezpieczeniowych przez PZU S.A. w Litwie. Ponadto, wspierał polskie inwestycje w Litwie, w tym m.in. przejęcie polskiej sieci handlowej STOKROTKA.
Aktualnie na stanowisku Kierownika Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Wilnie, które obsługuje także rynki łotewski i estoński.  



Małgorzata Eva Lendzion




Prezes Zarządu Big Idea Promotions sp. z o. o. Ekspert ds. Komunikacji i Marketingu. Doradca ds. Public Relations i Public Affairs.  Vlogger @metaperspectv
Od 13 lat związana z branżą komunikacji. Założycielka niezależnej Agencji Strategiczno-Kreatywnej Big Idea Promotions sp. z o. o., która od 10 lat doradza polskim i zagranicznym markom. Jako ekspert. Ds. Public Affairs rzeczniczka interesów firm i marek w Polsce i Unii Europejskiej. Organizatorka i uczestniczka licznych kampanii społecznych. Autorka serii videocastów o kreacji marketingowej @metaperspectv. 



Krzysztof Świerk




CEO Promet Trans sp. z o.o., Dyrektor Zarządzający Polskiej Izby Motoryzacji, Współwłaściciel Industry Solutions sp. z o.o., Członek Rady Sektorowej ds. Kompetencji w Przemyśle Motoryzacyjnym z uwzględnieniem Elektromobilności, ekspert Centrum Innowacyjnej Edukacji. Dawniej również: Specjalista ds. współpracy z pracodawcami Centralnej Komisji Egzaminacyjnej, członek Krajowego Zespołu Ekspertów VET.
W przeszłości: dyrektor szkoły technicznej, kierownik szkolenia praktycznego, autor i koordynator międzynarodowych projektów w zakresie podnoszenia jakości kształcenia i szkolenia zawodowego, a także wspierania uczniów z małych miejscowości w zakresie aktywizowania ich na rynku pracy. Inicjator działań z zakresu rozwoju kwalifikacji rynkowych oraz dodatkowych umiejętności zawodowych. Inicjator budowy Centrum Kwalifikacji we współpracy z ogólnopolskimi organizacjami pracodawców oraz pierwszego w Europie akredytowanego Centrum Agrotronicznego.



Adam Żołnowski



CFO, Członek Zarządu
Adam Żołnowski dołączył do Baltic Hub Container Terminal (uprzednio DCT Gdańsk) w maju 2012. Wcześniej przez 5 lat był Dyrektorem w PwC, gdzie odpowiedzialny był za sektor inwestycji zagranicznych.
Adam zdobywał swoje bogate doświadczenie również jako Dyrektor Generalny Urzędu Ochrony Konsumentów oraz Prezes Polskiej Agencji Informacji i Inwestycji Zagranicznych. W ciągu kariery zawodowej pracował z największymi międzynarodowymi firmami, m.in. z LG, Samsung, Sharp, EoN, pomagając im w realizacji projektów inwestycyjnych w Polsce i innych krajach Europy Środkowo-Wschodniej. Adam był również członkiem Komisji Papierów Wartościowych i Giełd, Komisji Nadzoru Ubezpieczeń i Funduszy Emerytalnych oraz doradcą rządu Uzbekistanu. Aktywnie pracował na rzecz sektora publicznego w Polsce prowadząc projekty doradcze, m.in. kierował pracami związanymi ze strategią rozwoju Regionu Pomorza w Polsce, gdzie ulokowany jest BHCT.
Adam jest autorem szeregu publikacji poświęconych ekonomii, inwestycjom zagranicznym i konkurencji.
Adam Żołnowski jest absolwentem Uniwersytetu Gdańskiego, a także University of Sussex. Ukończył on aplikację kontrolerską Najwyższej Izby Kontroli oraz Executive Management Program w Szwecji.



Wojciech Skęczek




Wojciech Skęczek - ekspert w dziedzinie zarządzania i transportu, z ponad 30-letnim doświadczeniem w kierowaniu firmami. Absolwent AGH w Krakowie. Od lat zaangażowany w sektor transportu drogowego i badania nad pojazdami elektrycznymi. Zdobył cenne umiejętności w finansach i restrukturyzacji firm. Obecnie pełni rolę dyrektora handlowego ds. rynków zagranicznych w SIMPLE H2 - wiodącej polskiej firmie zajmującej się produkcją niezależnych stacji wodorowych, a także tytułowanej pierwszym polskim producentem elektrolizerów. Wojciech jest również zapalonym podróżnikiem, miłośnikiem muzyki i literatury oraz tenisistą, który ceni sobie poznawanie nowych kultur. Jego bogate doświadczenie i wiedza przyczyniają się do rozwoju firmy SIMPLE H2 na rynkach międzynarodowych.


Piotr Śladowski




Piotr Śladowski, absolwent Wydziału Organizacji i Zarządzania Politechniki Łódzkiej w specjalności zarządzanie przedsiębiorstwem oraz studiów doktoranckich Kolegium Zarządzania i Finansów Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie. Był on także stypendystą na University of Central England w Birmingham (Wlk. Brytania). Od 2005 r. jest wykładowcą Akademii Mazowieckiej w Płocku prowadząc zajęcia z obszaru zarządzania. 

Od września 2021 roku związany z ARP e-Vehicles Sp. z o.o. - producent autobusów zeroemisyjnych, najpierw jako dyrektor ds. rozwoju, a następnie od lipca 2022 roku Członek Zarządu tej Spółki, a obecnie Prezes Zarządu.
W latach 2016-2018 pełnił funkcję Członka Zarządu Orlen Paliwa Sp. z o. o. odpowiedzialnego za kwestie operacyjne i logistykę paliw, a następnie w latach 2019-2021 był Dyrektorem i Prokurentem nowotworzonego oddziału wykonawstwa elektroenergetycznego w Elblągu w Grupie ENERGA SA. 
Był m.in. wiceprezesem w spółce Inwestycje Miejskie w Płocku odpowiadając za pion nadzoru i analiz oraz pion planowania i strategii. W 2014 r. został wiceprezesem Zakładu Utylizacji Odpadów Komunalnych w Kobiernikach pod Płockiem, a od marca 2015 r. był prezesem Zarządu Miejskiego Przedsiębiorstwa Komunalnego w Gostyninie. 




Krzysztof Zdziarski




Prezes, Dyrektor Zarządzający, doświadczony menedżer, który od 2010 roku był związany z Grupą ORLEN, w ostatnim czasie jako Prezes działającej na rynku czeskim spółki Unipetrol, wcześniej zarządzał m.in. Orlen Południe i produkcją rafineryjną koncernu. Swoją zawodową karierę rozpoczynał w Kanadzie, zarządzając obszarami operacyjnymi takich firm jak PLASTICS CANADA, IPEX czy CAN-USA EMI. Po powrocie do kraju odpowiadał za przygotowanie koncepcji, stworzenie i prowadzenie spółki DDD - wspólnej platformy produkcyjno-dystrybucyjnej koncernów EMI, SONY i Universal. Następnie, przez 7 lat był Dyrektorem Generalnym UPS Polska, a później prawie 5 lat Prezesem Zarządu PEKAES SA. Od stycznia 2021 jest Prezesem, Dyrektorem Zarządzającym Pesa Bydgoszcz SA.
Jest menedżerem z międzynarodowym doświadczeniem w przebudowie i tworzeniu strategii rozwoju średnich i dużych firm. W zakładach, którymi kierował odpowiadał nie tylko za planowanie zmian czy budowanie struktur organizacji, ale także długofalowe wdrażanie tych planów i operacyjne zarządzanie ich realizacją.
Jest absolwentem Wydziału Nauk Ekonomicznych Uniwersytetu Warszawskiego oraz Management Leadership School /Boston, USA/ i Humber Colleague, Ryerson Polytechnic University /Toronto, Canada/.



Krzysztof Krystowski




Krzysztof Krystowski jest od wielu lat menadżerem w branży lotniczej i obronnej. Specjalizuje się również w zagadnieniach innowacyjności i konkurencyjności gospodarczej. Posiada wieloletnie doświadczenie w zarządzaniu zarówno podmiotami sektora państwowego, jak i prywatnego, nabyte m.in. w międzynarodowych koncernach. Pełnił także ważne funkcje w administracji publicznej i organizacjach zrzeszających przedsiębiorców.
Obecnie Krzysztof Krystowski os sierpnia 2023 r. jest Dyrektorem Genaralnym Northrop Grumman na Polskę, ale również pełni funkcję Prezesa Związku Klastrów Polskich oraz Śląskiego Klastra Lotniczego.
W przeszłości był Wiceprezydentem Pracodawców RP (najstarszej organizacji zrzeszającej pracodawców w Polsce) oraz  Wiceprezesem European Clusters Alliance (ogólnoeuropejskiej organizacji reprezentującej ponad 150 000 innowacyjnych europejskich przedsiębiorstw).

Krzysztof Krystowski w styczniu 2015 r. został powołany na stanowisko Prezesa Zarządu i Dyrektora Zarządzającego PZL- Świdnik, a od stycznia 2016 r. był wiceprezesem Finmeccanica Helicopter Division - funkcje te pełnił do końca 2018 roku. W latach 2012-2013 był Prezesem Zarządu Grupy Bumar, a później Polskiego Holdingu Obronnego. W latach 2006 – 2011 pracował jako menadżer w Grupie Avio – globalnej firmie przemysłu lotniczego. Był także członkiem Rady Głównej PKPP Lewiatan oraz Narodowej Rady Ekologicznej przy Prezydencie RP, jak również Rady Przemysłowo – Obronnej przy Ministrze Obrony Narodowej. W latach 2004 – 2006 był Przewodniczącym Rady Fundacji „Centrum Innowacji” FIRE zajmującej się pomocą małym i średnim przedsiębiorstwom innowacyjnym. W latach 2003 – 2006 pełnił funkcję Wiceministra w Ministerstwie Gospodarki, Pracy i Polityki Społecznej (potem w Ministerstwie Gospodarki i Pracy). Odpowiadał wówczas za konkurencyjność i innowacyjność gospodarki, nadzór nad jednostkami badawczo-rozwojowymi oraz Urzędem Patentowym RP, jak również za restrukturyzację przemysłu obronnego i lotniczego oraz offset.



Dr inż. Janusz Biliński




Absolwent Wydziału Elektrycznego Politechniki Warszawskiej. 
Zawodowo związany z technicznymi zagadnieniami trakcji elektrycznej w pojazdach szynowych i drogowych.  Specjalista z dziedziny systemów transportu kolejowego, budowy i eksploatacji pojazdów szynowych (lokomotyw, tramwajów, zespołów trakcyjnych, wagonów i pociągów metra), autobusów elektrycznych, trolejbusów. Autor (lub współautor) licznych publikacji z dziedziny taboru szynowego: opinii, dokumentów normatywnych, wymagań technicznych, artykułów, wytycznych do projektowania. Współpracuje z jednostkami badawczymi w Polsce, z producentami pojazdów (m. in. NEWAG, PESA, Solaris, Modertrans..), z polskimi jednostkami notyfikowanymi. Aktywnie uczestniczy w pracach normalizacyjnych z zakresu wyposażenia elektrycznego w kolejnictwie oraz w zakresie systemów jakości w kolejnictwie. W wolnych chwilach realizuje swoje hobby – fotografowanie ptaków.



Tomoho Umeda




Założyciel spółki Hynfra oraz Hynfra Energy Storage. Jest przedsiębiorcą i doradcą strategicznym, promotorem technologii wodorowych i wielkoskalowych rozwiązań w zakresie energii odnawialnej. Koncentruje się na przyspieszaniu postępu rynkowego i technologicznego w kierunku neutralności klimatycznej. Przewodniczy Komitetowi Technologii Wodorowych przy Krajowej Izbie Gospodarczej, jest wiceprezesem stowarzyszenia Hydrogen Poland, członkiem Hydrogen Europe oraz European Clean Hydrogen Alliance. Zasiada w zarządzie Izby Gospodarczej Energetyki i Ochrony Środowiska, jest również członkiem Rady Honorowej Centrum Technologii Wodorowych i Odnawialnych Źródeł Energii przy Politechnice Wrocławskiej. Wykłada na Master of Business Administration (MBA) uczelni Collegium Humanum, specjalizacja: Zarządzanie Technologiami Wodorowymi.


Szymon Płoński




Dyrektor Biura Transformacji Energetycznej Agencji Rozwoju Przemysłu,
Absolwent studiów podyplomowych MBA – „Zarządzanie Technologiami Wodorowymi” w Collegium Humanum. Ekspert ds. technologii wodorowych. Od 1,5 roku zajmuje się tematyką transformacji energetycznej w ARP S.A. Aktywnie uczestniczył w pracach nad „Porozumieniem sektorowym na rzecz rozwoju gospodarki wodorowej” oraz w rozwój polskiego ekosystemu innowacji wodorowych – m.in. koordynował prace nad powołaniem Dolnośląskiej Doliny Wodorowej. 

Poprzednio zmieniał cyfrowe oblicze polskiej administracji i spółek skarbu państwa wraz z GovTech Polska i ARP S.A. Przeprowadził kilkadziesiąt dialogów technicznych projektów z zakresu ICT dla sektora publicznego i SSP. Przez 6 lat kierownik projektu w branży e-commerce i „InsurTech”. Posiada doświadczenie w handlu międzynarodowym i logistyce ze szczególnym uwzględnieniem frachtu lotniczego. Z wykształcenia historyk wojskowości i politolog ze specjalnością administracja publiczna. Oba kierunki ukończył na Uniwersytecie Wrocławskim.



Szymon Byliński




Szymon Byliński jest dyrektorem Departamentu Elektromobilności i Gospodarki Wodorowej w Ministerstwie Klimatu i Środowiska, absolwentem Krajowej Szkoły Administracji Publicznej. Jako pracownik Ministerstwa Gospodarki, a następnie Ministerstwa Energii, odpowiadał za regulacje dotyczące rynku paliw, infrastruktury paliw alternatywnych oraz jakości paliw. Był przewodniczącym ministerialnego zespołu ds. jakości paliw i paliw alternatywnych.
Jest współautorem kluczowych dokumentów dla rozwoju elektromobilności w Polsce: ustawy z dnia 11 stycznia o elektromobilności i paliwach alternatywnych, Krajowych Ram Infrastruktury Paliw Alternatywnych. Obecnie, jako Dyrektor Departamentu, zaprojektował i odpowiadał za proces przyjęcia przez Radę Ministrów Polskiej Strategii Wodorowej do 2030 r. z perspektywą do 2040 r. oraz jest współautorem Porozumienia sektorowego na rzecz rozwoju gospodarki wodorowej w Polsce.



Paweł Kolczyński



Wiceprezes Zarządu PERN S.A.
Doświadczony menedżer, radca prawny oraz wykładowca akademicki.
Absolwent Wydziału Prawa i Administracji Uniwersytetu Mikołaja Kopernika w Toruniu. Ukończył również Europejskie Studia Specjalne w Centrum Studiów Europejskich im. Jeana Monneta przy Wydziale Prawa ivAdministracji Uniwersytetu Mikołaja Kopernika w Toruniu oraz Zaoczne Studia Doktoranckie na Wydziale Prawa i Administracji Uniwersytetu Warszawskiego.
Ukończył aplikację sędziowską i zdał egzamin sędziowski, od 2006 roku radca prawny, członek Okręgowej Izby Radców Prawnych w Warszawie, przez 10 lat prowadzący kancelarię prawną wyspecjalizowaną w kompleksowej obsłudze prawnej podmiotu z branży logistyki paliwowej (OLPP Sp. z o.o.), w latach 2014 – 2016 radca prawny zatrudniony w OLPP Sp. z o.o.
Posiada doświadczenie w zarządzaniu grupą kapitałową, w sprawowaniu aktywnego nadzoru właścicielskiego i ochronie interesu Skarbu Państwa oraz przygotowaniu i realizacji projektów inwestycyjnych. W latach 2018 – 2022 Wiceprezes Zarządu Agencji Rozwoju Przemysłu S.A., w latach 2016 – 2018 Prezes Zarządu Funduszu Rozwoju Spółek S.A.
Zdobył także doświadczenie w przygotowaniu i przeprowadzeniu procesów łączenia spółek Skarbu Państwa, wykonywaniu w imieniu Skarbu Państwa uprawnień właścicielskich wobec 109 spółek z udziałem Skarbu Państwa (Program Efektywność+), koordynowaniu działań restrukturyzacyjnych i naprawczych.
Organizował konsorcja finansowe dla podmiotów gospodarczych; pozyskał gwarancje portfelowe dla ARP od Europejskiego Funduszu Gwarancyjnego na kwotę do 250 mln zł; wdrożył program pomocy publicznej Polityka Nowej Szansy (1,2 mld zł); wprowadził szereg nowych instrumentów antykryzysowych w ramach ARP Tarczy (1,7 mld zł) oraz nowych usług finansowych: leasing, factoring. Ma doświadczenie w zarządzaniu obszarem badań i rozwoju oraz innowacji, współpracy z uczelniami wyższymi i jednostkami badawczymi, jest inicjatorem Konferencji „Kadry Przyszłości. Kadry dla Przemysłu”.
Założyciel stowarzyszeń: Podkarpacka Dolina Wodorowa (Przewodniczący Komisji Rewizyjnej), Śląsko – Małopolska Dolina Wodorowa (Członek Komisji Rewizyjnej) i Dolnośląska Dolina Wodorowa.
Członek Rady Uczelni na Akademii Mazowieckiej w Płocku.
Przewodniczący Mazowieckiej Regionalnej Rady Przemysłu Przyszłości.



Martalena Eriksen



Kierownik Biura Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu w Oslo w Królestwie Norwegii 
Martalena posiada doświadczenie w obszarach bezpośrednich inwestycji zagranicznych i internacjonalizacji przedsiębiorstw. Od 2018 z sukcesem zarządza biurem Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu w Oslo, wspierając aktywnie firmy polskie na rynku norweskim, organizując spotkania, wydarzenia, misje gospodarcze i projekty informacyjne. Wśród realizowanych projektów przez biuro w Oslo przeważają sektory: wodorowy, morskiej energetyki wiatrowej, IT i budowlany.
 
Martalena jest absolwentką amerykańskiego programu studiów Master of Business Administration, MBA na Franklin University i Wyższej Szkole Bankowej, posiada tytuł magistra filologii angielskiej Uniwersytetu Wrocławskiego. Obecnie studentka studiów podyplomowych na Handelshøyskolen BI w Oslo z obszaru sustainability i ESG.
 
Z Norwegią związana jest zawodowo i prywatnie. W wolnym czasie pasjonatka górskich wycieczek i biegówek. Mieszka na stałe w Oslo.  


Henryk Kubiczek




Henryk Kubiczek jest absolwentem Politechniki Śląskiej w Gliwicach, wydziału Automatyki, Elektroniki i Informatyki. Jest także absolwentem studiów podyplomowych Krakowskiej Szkoły Biznesu, kierunek Zarządzanie Przedsiębiorstwem. Od 2008 roku realizuje projekty badawczo –rozwojowe krajowe i zagraniczne, związane z szeroko pojętą energetyką i chemią. Dzisiaj, jako Dyrektor Departamentu Strategii i Rozwoju w Grupie Azoty S.A., mocno zaangażowany w rozwój gospodarki wodorowej oraz dekarbonizacji przemysłu chemicznego. Pasjonat innowacji oraz orędownik współpracy ze startupami.



Fernando Colmenares




Ukończylem studia wydziału energetyki i lotnictwa na Politechnice Warszawskiej, z tytułem magistra inżyniera specjalizującego się w silnikach turbinowych i spalania wewnętrznego-.
 Doskonaliłem swoje umiejętności w zakresie zarządzania projektami inżynieryjnymi na Uniwersytecie EAN w Kolumbii i uzyskałem tytuł doktora inżynierii ze szczególnym uwzględnieniem systemów energetycznych i optymalizacji na Uniwersytecie Cranfield w Wielkiej Brytanii. Swoją wiedzę pogłębiłem na studiach podoktoranckich w dziedzinie inżynierii lotniczej i kosmicznej na tym samym uniwersytecie.
Obecnie pełnię funkcję dyrektora Instytutu Badań Inżynieryjnych oraz profesora na Uniwersytecie Cooperativa de Colombia. Moja specjalizacja dotyczy łańcucha wartości wodoru, ze szczególnym uwzględnieniem badań naukowych, rozwoju i edukacji (RDi i edukacja).
Założyłem i prowadzę sieć BERSTIC, inicjatywę tworzaca pomosty pomiedzy Kolumbia, Wielką Brytania, Unia Europejską, Stanami  Zjednoczononymi i Chinami. Uczestnicze w badaniach UK Research and Innovation oraz Ministerstwo Nauki, Technologii i Innowacji (MinCiencias) w Kolumbii, gdzie zajmuje się doradztwem i recenzjami.
Zostałem również wybrany przez MinCiencias do kierowania wdrażaniem i promocja dyplomacji naukowej pomiędzy Kolumbią a Belgią, wspieranej przez partnerów z Hiszpanii, Wielkiej Brytanii i Polski.
Jako członek European Cooperation in Science and Technology przyczyniam się do globalnego postępu w tych dziedzinach. Moja trajektoria odzwierciedla moje zaangażowanie w inżynierię, badania naukowe, a zwłaszcza moje znaczące zaangażowanie w łańcuch wartości wodoru, w tym w edukację i biznes.
•	Więcej informacji można znaleźć na stronie:
      Home


      Inicio





Marek Kamiński




Zdobywca biegunów oraz założyciel Life Plan Academy i Kaminski Academy, czyli organizacji wspomagających odporność psychiczną u dzieci i dorosłych. Mentor, przedsiębiorca i odkrywca ludzkiego potencjału. Odbył ponad 80 ekstremalnych wypraw. Jako pierwszy na świecie zdobył oba bieguny Ziemi w ciągu jednego roku, bez pomocy z zewnątrz, za co został wpisany do Księgi Rekordów Guinnessa. Między innymi dotarł na Bieguny z niepełnosprawnym, wówczas 15 letnim Jaśkiem Melą udowadniając, że nie ma rzeczy niemożliwych. Inspiruje setki tysięcy ludzi w Polsce i na świecie poprzez książki, filmy, podcasty, webinary oraz programy trenerskie. W ramach Kaminski Academy współpracował z takimi firmami, jak np. PWC, Geberit, Invena, Polpharma, Nestle.


Kasia Muzyk



Republika Południowej Afryki
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Johannesburgu. Licencjat z handlu ze specjalizacją w Zarządzaniu Inwestycjami na Uniwersytecie w Pretorii. Ukończyła również studia podyplomowe w dziedzinie ekonomii. Karierę rozpoczynała jako administrator funduszów inwestycyjnych. Pracowała jako Prywatny Bankier (RMB Private Bank), a następnie zdobywała doświadczenie w bankowości biznesowej (FNB Business), gdzie analizowała firmy z obrotem o minimalnej wysokości PLN 42m+. W PAIH od 2020 roku. Włada językami polskim, angielskim i afrikaans.


Karabo Mahibila



Republika Południowej Afryki
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Johannesburgu. Posiada wszechstronne wykształcenie akademickie. Uzyskała tytuł licencjata w dziedzinie nauk politycznych, a także ukończyła studia podyplomowe w zakresie polityki międzynarodowej i studiów rozwojowych odpowiednio na Uniwersytecie w Pretorii, Uniwersytecie Południowej Afryki oraz Uniwersytecie Witwatersrand. Specjalizuje się w zarządzaniu relacjami z interesariuszami oraz promocji handlu i inwestycji, z dużym doświadczeniem w pracy z europejską społecznością biznesową i dyplomatyczną. Wcześniej Dyrektor Generalny Południowoafrykańsko-Niderlandzkiej Izby Handlowej. W PAIH od stycznia 2022 roku. Jej rolą jest wspieranie zapytań handlowych od polskich firm badających i poruszających się po rynku południowoafrykańskim i tworzenie silnych relacji z południowoafrykańskimi partnerami i interesariuszami.


Jan Bochniak



Maroko
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Casablance. Wcześniej, przez kilkanaście lat pracował jako koordynator i menedżer eksportu w firmach prywatnych z branży budowlanej. W PAIH od trzech lat. Zajmuje się wyszukiwaniem możliwości biznesowych dla polskich firm w Maroku.  Wspiera je w ekspansji zagranicznej – od analizy potencjału eksportowego i specyfiki rynku, poprzez wyszukanie i weryfikację partnerów, po negocjacje handlowe czy doradztwo inwestycyjne.


Patrycja Lisikiewicz



Zjednoczone Emiraty Arabskie
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Dubaju.  
Licencjat w zakresie zarządzania przedsiębiorstwem uzyskany na Uniwersytecie Ekonomicznym we Wrocławiu.  Posiada ponad 10-letnie doświadczenia w zarządzaniu projektami i wydarzeniami w pięciu krajach. W ciągu sześciu lat pracy w Dubaju zdobyła doświadczenie w zarządzaniu relacjami z interesariuszami wysokiego szczebla, współpracując z wysokimi urzędnikami państwowymi, dyrektorami generalnymi i szefami firm przy organizacji wysokiej rangi wydarzeń.  Pracowała i dostarczała raporty z badań rynkowych dla wielu organów rządowych ZEA, m.in. dla Ministerstwa Gospodarki, Ministerstwa Spraw Zagranicznych, Dubai Tourism, Dubai Chamber, DP World, Dubai Economic Development, Dubai Healthcare Authority, Dubai FDI, Dubai Free Zones Authorities, Mubadala, Masdar.  
Z powodzeniem przeprowadziła przegląd 12 ustaw i rozporządzeń dla Federalnego Centrum Konkurencyjności i Statystyki oraz współtworzyła raport podsumowujący z rekomendacjami, za co otrzymała "Certificate of Appreciation". 
Prywatnie pasjonatka podróży i tańca towarzyskiego.  



Maciej Pawłowski



Algieria
Business Development Manager w Algierze. Politolog, ekspert Instytutu Nowej Europy ds. migracji, gospodarki i polityki państw basenu Morza Śródziemnego. W latach 2018-2020 Analityk PISM ds. Południowej Europy. Autor publikacji w polskiej i zagranicznej prasie na temat Hiszpanii, Włoch, Grecji, Egiptu i państw Magrebu. Pisze doktorat na temat wpływu Kościoła Katolickiego na życie migrantów z Sudanu Pd. mieszkających w Egipcie.


Justyna Sitarska



Nigeria
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Lagos. Ukończyła filologię niderlandzką na Uniwersytecie Wrocławskim oraz psychologię w biznesie w Wyższej Szkole Bankowej we Wrocławiu. Menedżer i przedsiębiorca z wieloletnim doświadczeniem na rynku międzynarodowym. W czasie swojej kariery zawodowej prowadziła projekty w Polsce i Hiszpanii. Była dyrektorem sprzedaży w Meksyku, Trynidadzie i Tobago oraz Nigerii, gdzie pracowała nad publikacjami inwestycyjnymi dotyczącymi rynków wschodzących i ich promocji we współpracy z gazetami USA Today i The Independent. Była także założycielem i dyrektorem zarządzającym firmy konsultingowej Filigri Consulting działającej na terenie Nigerii w zakresie doradztwa, rozwoju biznesu i szkoleń dot. strategii sprzedażowych dla nigeryjskich firm blue chip. Od 2012 r. mieszka i pracuje w Lagos, dlatego doskonale rozumie rynek nigeryjski i jego specyfikę. 


Eva Mezher



Zjednoczone Emiraty Arabskie
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Dubaju. Posiada ponad 8-letnie doświadczenie w doradztwie finansowym, które zdobywała pracując dla PwC w zespole Corporate Finance. Wcześniej Eva pracowała również jako Relationship Manager w HSBC France, gdzie zarządzała portfelem około stu klientów korporacyjnych oraz jako audytor w KPMG. Włada językami polskim, angielskim i francuskim.


Sandun Wijesekara



Zjednoczone Emiraty Arabskie
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Dubaju. Urodzony i wychowany w Zjednoczonych Emiratach Arabskich, posiada tytuł Bachelors of Business Administration z University Of Wollongong w Dubaju. Posiada szereg doświadczeń obejmujących doradztwo w zakresie wejścia na rynek, obsługi klienta oraz zarządzania projektami i sprzedażą.


Ayman Farouk



Egipt
Business Development Manager Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Kairze. Bachelor of Commerce Uniwersytetu w Kairze. Doświadczenie zdobywał w branży turystycznej, m.in. jako dyrektor polskiej firmy turystycznej w Hurghadzie. Z Polską Agencją Inwestycji i Handlu związany od maja 2018 roku. Włada językami arabskim, polskim i angielskim.


Maciej Klósak



Maroko
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Casablance. Odpowiedzialny za rynki marokański i algierski. Doktor nauk technicznych, inżynier budownictwa i mechaniki. Wykształcenie zdobywał w Polsce, Belgii i Francji. Posiada również dyplom MBA uzyskany na Nottingham Trent University. Z Marokiem związany od 2013 poprzez prace badawczo-rozwojowe. Był kierownikiem laboratorium badań materiałowych na Universiapolis w Agadirze. Posiada doświadczenie menedżerskie w sektorze komunalnym i budowlanym. Pracownik naukowo-badawczy w Polsce i za granicą (m.in. biuro R&D Arcelor Mittal, Politechnika Poznańska, Polska Akademia Nauk). Z zamiłowania podróżnik – członek The Explorers Club w Nowym Jorku oraz Stowarzyszenia Geografii w Paryżu. Włada językami francuskim i angielskim.


Kağan Nalbantoğlu



Turcja
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Stambule. Studiował na Uniwersytecie Anadolu oraz Uniwersytecie Ankarskim. Polskim przedsiębiorcom pomaga od grudnia 2015 roku – początkowo pracując w Wydziale Promocji Handlu i Inwestycji Ambasady RP w Ankarze, a od 2019 roku – w Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu.


Krzysztof Staśko



Nigeria
Od czterech lat w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Lagos, a od prawie 20 w Nigerii. Z wykształcenia informatyk, a z praktycznego doświadczenia menadżer wielu międzynarodowych projektów w regionie. Aktywnie wspiera działania biznesowe polskich przedsiębiorców w tym Polonii – współtwórca Polskiego Instytutu w Lagos. Z zamiłowania motoryzacyjny hobbysta oraz promotor podróży i turystyki.


Michael Mazurewicz



Kenia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Nairobi. Urodzony w Pretorii. Ukończył zarządzanie łańcuchem dostaw w brytyjskiej szkole Logistics Institute (University of Hull). Ma dziesięcioletnie doświadczenie w sprzedaży, logistyce i doradztwie w zakresie administracji biznesowej w Wielkiej Brytanii, Polsce i Kenii. Od siedmiu lat doradza polskim firmom w działaniu na kontynencie afrykańskim, przede wszystkim w RPA i Kenii. Aktywnie analizuje potencjał biznesowy oraz środowisko konkurencyjne wschodzących rynków Afryki Wschodniej (Kenia, Uganda, Rwanda) ze szczególną znajomością sektorów: motoryzacyjnego, budowlanego oraz przetwórstwa spożywczego.


Christopher Grabowski



Nowy Jork
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Nowym Jorku. Absolwent Zicklin School of Business w Nowym Jorku z tytułem MBA oraz BBA na Queens College. Doświadczenie zawodowe zdobywał jako manager w spółce zajmującej się produkcją i dystrybucją energii w stanie Nowy Jork oraz przy zarządzaniu nieruchomościami. Dwukrotny członek Polish National Team w rajdzie Dakar w Ameryce Południowej. Od niedawna również członek organizacji Pulaski Association for Professional Men. W PAIH od czterech lat. Prywatnie miłośnik sportów motorowych. 


Marcelo D. Villa



Buenos Aires
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Buenos Aires. Od października 2018 roku wspiera w PAIH polskich przedsiębiorców zainteresowanych rynkiem argentyńskim. Specjalista z tytułem licencjata w zakresie biznesu międzynarodowego oraz studiów podyplomowych z międzynarodowej polityki gospodarczej. Posiada duże doświadczenie korporacyjne w firmach sektora prywatnego. Poprzednie stanowiska obejmują obowiązki zarówno w obszarach międzynarodowego biznesu, jak i zarządzania operacyjnego, w sektorach takich jak logistyka międzynarodowa, przemysł mleczarski i spożywczy oraz FMCG.


Paulo Szeptycki



Brazylia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w São Paulo. Absolwent Uniwersytetu Warszawskiego z tytułem Magistra z dyplomacji współczesnej. Ukończył specjalizację w zakresie stosunków międzynarodowych w Institut d’Études Politiques de Paris. Związany z brazylijską Polonią. Pracował m.in. jako tłumacz i doradca dla zagranicznym firm zainteresowanych brazylijskim rynkiem. Doświadczenie zawodowe zdobywał również w Ministerstwie Spraw Zagranicznych oraz Parlamencie Europejskim.


Michał J. Rzeźnik



Chicago
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Chicago. Absolwent rachunkowości oraz ekonomii University of Illinois w Chicago (UIC). Menedżer z 14-letnim doświadczeniem zawodowym zdobytym na rynkach amerykańskim i polskim. Przed dołączeniem do sektora publicznego zajmował się doradztwem i audytem finansowym (głównie Big 4), zarządzając licznymi zespołami dla dużych i średnich klientów. Prowadził badania i przeglądy jednostkowych i skonsolidowanych sprawozdań finansowych sporządzanych zgodnie z amerykańskimi (US GAAP), polskimi (PAR) oraz międzynarodowymi standardami sprawozdawczości finansowej (IFRS). Posiada także doświadczenie w zarządzaniu nieruchomościami komercyjnymi. W przeszłości organizował seminaria i konferencje o charakterze gospodarczym skupiające przedstawicieli z całego świata.


Zofia Nojszewska



Nowy Jork
Dyrektor PAIH w Stanach Zjednoczonych. Posiada 15-letnie doświadczenie, które zdobyła za granicą, pracując m.in. w Europejskim Banku Odbudowy i Rozwoju zarówno w Polsce jak i w HQ w Londynie oraz dla funduszu inwestycyjnego w Londyńskim City. Reprezentowała jako Business Development Manager turecką firmę Gulermak, gdzie była odpowiedzialna za pozyskiwanie projektów infrastrukturalnych. Od 6 lat w PAIH, założyła i kierowała Zagranicznym Biurem Handlowym PAIH w Tel Awiwie, a obecnie nadzoruje prace biur w USA. Zofia skutecznie wspiera polskie podmioty w budowaniu marki i strategii wejścia na rynki zagraniczne. Stypendystka Fundacji Sterna, ukończyła Leadership Academy na Uniwersytecie Stanford w Stanach Zjednoczonych, obroniła dyplom na kierunku Stosunki Międzynarodowe na Uniwersytecie Warszawskim oraz ukończyła SPZ w Polskim Instytucie Spraw Międzynarodowych.


Michael Dembek



Kanada
Ekspert Zagranicznego Biura Handlowego w Toronto. Ukończył Public Governance na Uniwersytecie Adama Mickiewicza w Poznaniu oraz Project Management na Wyższej Szkole Bankowej w Poznaniu. Jest również absolwentem Europejskiej Akademii Dyplomacji w Warszawie. Doświadczenie zdobywał w branży budowlanej i e-learningowej w Kanadzie, prowadził także warsztaty biznesowe w Poznaniu. Pełnił funkcję prezesa Kongresu Polsko-Kanadyjskiego. Michael wspiera promocję polskiej kultury w Kanadzie. Aktywnie angażuje się jako wolontariusz w różnych organizacjach polonijnych, aby wspomagać działania na rzecz Polski, języka polskiego oraz polskiej społeczności w Kanadzie.


Paulina Mięczkowska-Licon



Houston
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Houston. Ukończyła studia licencjackie (romanistyka) na Wydziale Neofilologii oraz magisterskie (europeistyka) na Wydziale Prawa i Administracji UAM w Poznaniu. W ramach stypendium przez rok studiowała na Uniwersytecie Genewskim. Od 12 lat mieszka w Teksasie. Pracowała w organizacji non-profit wspierającej osoby borykające się z barierami na rynku pracy. W PAIH od czterech lat. W codziennej pracy ceni możliwość współpracy z ludźmi z pasją i ciągłego zdobywania nowego doświadczenia.  Wolny czas lubi spędzać aktywnie, najchętniej na górskim szlaku. 


Patrycja Staszewska



Meksyk
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Meksyku od 2017 roku. Ukończyła filologię niemiecką, politologię międzynarodową i prawo Unii Europejskiej na Uniwersytecie w Hamburgu. Od 2005 r. mieszka w Meksyku, gdzie zajmuje się rozwojem współpracy handlowej i promocją  bezpośrednich inwestycji zagranicznych oraz wsparciem międzynarodowego handlu. Pracowała w sektorze publicznym i prywatnym, koncentrując się głównie na wzmacnianiu działalności handlowej między Polską a Meksykiem, Ameryką Łacińską i innymi krajami europejskimi. W przeszłości współpracowała z Biurem Handlowym Finlandii Business Finland, Norweską Izbą Handlową Innovation Norway oraz Agencją Promocji Inwestycji i Handlu ProMexico. Była także członkiem Komitetu ds. Koordynacji COP 16 i analitykiem ds. ekonomicznych w Ambasadzie RP w Meksyku. Biegle posługuje się językiem hiszpańskim, angielski i niemieckim.


Anna Dobrzycka



Bogota
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Bogocie. Absolwentka kierunku Business Administration na Uniwersytecie w Maryland. Obecnie w trakcie studiów MBA. Doświadczenie zawodowe zdobywała na stanowiskach managerskich w przedsiębiorstwach zajmującymi się inwestycjami w nieruchomości, budownictwem komercyjnym i mieszkaniowym w Stanach Zjednoczonych. Pracowała dla lokalnych spółek, m.in. Samon Construction, Long Fance and Home, Washingtonian Design and Build. Od 2017 mieszka na stałe w Kolumbii, gdzie zajmowała się doradztwem inwestycyjnym dla sektora odnawialnych energii. Prowadziła też własną działalność gospodarczą. W PAIH od lutego 2022 roku. Biegle posługuje się językami polskim, hiszpańskim i angielskim.


Adam Pejcha



Chile
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Santiago. Wspiera również działania ZBH w Buenos Aires. Z Chile związany od 2016 roku. Pracował m.in. w Ambasadzie RP w Santiago, odpowiadając za dyplomację kulturalną i promocję oraz wsparcie Wydziału Ekonomicznego placówki i w Centrum Rozwoju Nanotechnologii (CEDENNA) Uniwersytetu Santiago de Chile, biorąc udział w pracach dot. analizy polityki bezpieczeństwa z zakresu nanotechnologii. Przez kilka lat prowadził również własną działalność w Chile i Polsce z zakresu PR i usług multimedialnych, a przez niespełna osiem lat związany był z polskim sektorem hutniczym, odpowiadając za tworzenie i realizację licznych projektów z zakresu komunikacji i dialogu społecznego dla największego producenta stali w Polsce i na świecie. W PAIH od 2019 roku. Początkowo wspierał projekty eksportowe i promocyjne z różnych sektorów na rynkach Stanów Zjednoczonych oraz Kanady, a od stycznia 2021 roku pracuje w ZBH Santiago. Posługuje się biegle językiem angielskim i hiszpańskim.


Romi Jaszczyński



Kanada
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Toronto. Ukończył studia licencjackie w Kanadzie oraz magisterskie na Uniwersytecie Jagiellońskim. Jest także absolwentem Europejskiej Akademii Dyplomacji. Wcześniej Starszy Doradca ds. Handlu w Kanadyjskim Ministerstwie Handlu Międzynarodowego. Pełnił też funkcje w dziale handlu i inwestycji w Ambasadzie USA w Warszawie oraz Konsulacie USA w Toronto. Romi jest certyfikowanym specjalistą ds. celnych w Kanadzie i ds. handlu międzynarodowego.


Karolina Orlandi



Brazylia
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w São Paulo. Magister ekonomii polskich i brazylijskich uczelni. Specjalizuje się w ekonomii instytucjonalnej oraz polityce handlowej Brazylii. Jest wykładowcą ekonomii instytucjonalnej na studiach podyplomowych na uniwersytecie Mackenzie w São Paulo. Jest też absolwentką filologii brazylijskiej. Doświadczenie zdobyła w konsultingu, doradzając małym i średnim przedsiębiorstwom w ich planach internacjonalizacji. Pracowała również jako tłumacz w dziedzinie ekonomii. Płynnie włada językiem polskim, angielskim oraz portugalskim. W PAIH od 2021 roku.


Maja Justyna



Singapur
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Singapurze. 
Absolwentka stosunków międzynarodowych politycznych na Uniwersytecie Łódzkim. Ukończyła podyplomowe studia: „Zarządzania marką” w SGH w Warszawie oraz „International Marketing Management” na Uniwersytecie Łódzkim. Menadżer z 15-letnim doświadczeniem w zakresie marketingu i promocji, w tym w branży retail i FMCG. Odpowiedzialna również za zarządzanie projektami na rynkach zagranicznych m.in. w sektorze modowym i kosmetycznym. W latach 2018-2019 odpowiedzialna w PAIH za realizację Branżowego Programu Promocji „BRAND” sektora kosmetycznego, modowego oraz biżuteryjnego.


Aleksander Czechowski



Singapur
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Singapurze. Doświadczony konsultant specjalizujący się w obsłudze bezpośrednich inwestycji zagranicznych, wsparciu eksportu oraz rynku nieruchomości o wysoce rozwiniętych umiejętnościach interpersonalnych, duchu przedsiębiorczości i nastawieniu ukierunkowanym na rozwiązywanie problemów. Pasjonat nowych technologii, budowania solidnych relacji biznesowych, nieustannie ciekawy świata i ludzi. Obsługuje głównie firmy z branż: MedTech, FoodTech, IT / ICT, BPO, Industry 4.0.


Ayuko Nagami



Japonia
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Tokio. Posiada ponad 20-letnie doświadczenie we współpracy z polskim biznesem. Swoją karierę zaczynała w dyplomacji ekonomicznej, z czasem koncentrując się na sektorze prywatnym. Oprócz ojczystego języka japońskiego, włada biegle językami polskim i angielskim. W ZBH Tokio zajmuje się łączeniem biznesowym firm polskich i japońskich, organizacją wydarzeń targowych i seminariów oraz szeroko pojętym wsparciem ekspansji polskich spółek na wymagający rynek japoński.


Piotr Harasimowicz



Wietnam
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Ho Chi Minh. Absolwent studiów magisterskich oraz inżynierskich na Akademii Morskiej w Gdyni. Menadżer z ponad 20-letnim doświadczeniem zawodowym w sektorze chemicznym, farmaceutycznym i spożywczym w Azji Południowo-Wschodniej. W trakcie kariery zawodowej był m.in. dyrektorem zarządzającym w Minh Son Health, dyrektorem sprzedaży i rozwoju biznesu w IMS Health. Pełnił również funkcję Business Intelligence Managera w Menarini Asia-Pacific i Business Excellence Managera w Abbott Laboratories S.A. Prowadził niezależną działalność doradczą i inwestycyjną. Pełnił też funkcje członka rad nadzorczych takich organizacji jak Europejska Izba Gospodarcza.


Rafał Jarosz



Australia
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Sydney. Jednocześnie jest odpowiedzialny za budowanie partnerstw strategicznych w regionie Azji i Pacyfiku. Specjalizuje się w sektorach IT/ICT, urządzeń medycznych oraz szeroko rozumianych zielonych technologii. 
Wcześniej dyplomata pracujący zarówno w centrali Ministerstwa Spraw Zagranicznych, jak również na placówkach w Waszyngtonie oraz Canberrze. Jest doktoratem nauk ekonomicznych. Prowadzi zajęcia na uczelniach krajowych i zagranicznych, publikując artykuły naukowe z zakresu handlu międzynarodowego oraz bezpośrednich inwestycji zagranicznych.


Miguel Alberto N. Santos



Filipiny
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Manili.
Ukończył studia psychologiczne na Uniwersytecie De La Salle. Posiada bogate doświadczenie w zakresie doradztwa handlowego, klasyfikacji taryfowej i innych spraw celnych. Obecnie wspiera ZBH w sprawach krajowych, informacji o rynku lokalnym i możliwościach wejścia do międzynarodowego biznesu.


Ho Thi Hanh Ngan



Wietnam
Posiada ponad dziesięcioletnie doświadczenie na rzecz współpracy z polskimi firmami oraz administracją publiczną. Była też tłumaczem dla Ambasador RP podczas oficjalnych wydarzeń zorganizowanych przez Ambasadę RP w Hanoi. Włada biegle językiem angielskim, polskim, francuskim i wietnamskim. Podczas swojego czteroletniego stażu w Zagranicznym Biurze Handlowym Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu, wspierała ZBH Ho Chi Minh między innymi w weryfikacji przepisów lokalnych oraz organizacji i koordynacji wydarzeń promocyjnych, misji gospodarczych, webinariów oraz spotkań biznesowych.


Le Thi Minh Han



Wietnam
Posiada bogate doświadczenie na rynku wietnamskim, dzięki czemu z łatwością może dostarczać informacje rynkowe z wielu dziedzin dla firm w Polsce, wspierać przedsiębiorców w ich wyjazdach służbowych do Wietnamu, znajdować i łączyć polskie firmy z potencjalnymi partnerami w Wietnamie w wielu branżach. Wielokrotnie udziela wsparcia jako tłumacz. Koordynuje wspólnie z agencjami państwowymi w Wietnamie organizację konferencji i seminariów na rynku polskim. Odpowiada za organizowanie ważnych spotkań na szczeblu rządowym w przypadku delegacji przedstawicieli państwa polskiego w Wietnamie. Ściśle współpracuje z Ambasadą RP w Wietnamie przy organizacji wydarzeń związanych z Polską, wspiera działalność Ambasady RP w Wietnamie. W PAIH od ponad pięciu lat.


Khairul Ridhwan Bin Zahardin



Malezja
Ukończył Uniwersytet Kuala Lumpur na kierunku Inżynieria Spawalnicza i Zapewniania Jakości. Poprzednie doświadczenia zawodowe zdobywał w Airbus Flight Hour Services (Airbus Malaysia), gdzie wspierał globalnych klientów w dostarczaniu kompleksowych usług materiałowych i konserwacyjnych, a także w SR Technics Malaysia Sdn Bhd (SR Technics) wiodącego na świecie dostawcy usług MRO w zakresie samolotów, silników i komponentów z siedzibą główną w Zurychu w Szwajcarii. Przez rok pracował na stanowisku inżyniera projektu w Synergy Spectacular Sdn Bhd, lokalnej malezyjskiej firmie świadczącej usługi w zakresie ropy i gazu.

W lipcu 2020 roku rozpoczął współpracę w PAIH na stanowisku Business Development Managera w Zagranicznym Biurze Handlowym w Kuala Lumpur. Obecnie pełni obowiązki Kierownika ZBH Kuala Lumpur.



Cezary Filipek



Indonezja
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Dżakarcie. Absolwent studiów podyplomowych na SGH, magisterskich na Trinity College Dublin i licencjackich na Uniwersytecie Warszawskim. Współautor strategii operacyjnej ZBH Dżakarta 2025 obejmującej sektory FMCG, medyczny, ICT, kolejowy oraz szeroko rozumianego sektora zielonych technologii, a także największej w regionie ASEAN cyklicznej kampanii promocyjnej pt. Poland Festival. 
Jego podejście do biznesu charakteryzuje konsekwencja i skuteczność działania oraz dbałość o skuteczną komunikację i rozwój sieci kontaktów. 
Posiada 18-letnie doświadczenie w zróżnicowanych rolach managerskich w przedsiębiorstwach prywatnych i sektorze publicznym. Z Indonezją związany od wielu lat – pracował jako ekspert ds. ekonomicznych w Ambasadzie RP w Dżakarcie, prowadził własną działalnością oraz badania doktoranckie na uniwersytecie UNPAD. 
Zna biegle języki polski, angielski oraz indonezyjski.  Prywatnie pasjonat historii, geografii i koncepcji lifelong learning, które realizował podczas pobytu i podróży do ponad 80 państw, w tym rocznej wyprawy dookoła świata.


Bartek Wasiewski



Filipiny
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Manili. Menedżer z wieloletnią praktyką w transporcie międzynarodowym, sprzedaży B2B i zarządzaniu operacyjnym. Jego podejście do biznesu charakteryzuje dbałość o skuteczną komunikację i budowanie relacji. Ukończył studia MBA na Cass Business School (dziś Bayes Business School) na City University w Londynie, gdzie specjalizował się w różnicach międzykulturowych. Od wielu lat fascynuje się Azją. Prowadził m.in. firmę handlową z branży motoryzacyjnej współpracując z fabrykami w Chinach, a także nadzorował duże programy marketingowe dla międzynarodowych sieci handlowych. Od 2014 roku mieszka w Azji. Posiada szeroką sieć kontaktów biznesowych, co wykorzystuje do identyfikowania najbardziej korzystnych partnerów handlowych dla polskich przedsiębiorstw zainteresowanych rynkiem filipińskim. Skutecznie tłumaczy też meandry filipińskiej kultury biznesowej oraz zawiłości lokalnej biurokracji, co pozwala uniknąć polskim przedsiębiorcom wielu problemów, a czasem kosztownych pomyłek.


Anna Łagodzińska



Korea Południowa
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Seulu. Absolwentka Wydziału Lingwistyki Stosowane Uniwersytetu Warszawskiego. Posiada wieloletnie doświadczenie z zakresu marketingu międzynarodowego oraz trade marketingu, eksportu i sprzedaży, jak również organizacji i koordynacji eventów, które zdobywała w biznesie pełniąc funkcje m.in. Marketing i Export Managera oraz koordynując międzynarodowe kampanie promocyjno-informacyjne. Przed obcięciem stanowiska kierownika ZBH pracowała w Centrali PAIH, gdzie była odpowiedzialna za wspieranie ekspansji zagranicznej polskich przedsiębiorców do Korei Południowej, Singapuru, Indonezji i Wietnamu m.in. poprzez planowanie działań promocyjnych i marketingowych, budowanie i wspieranie współpracy biznesowej oraz wzajemnych relacji gospodarczych. Obecnie z Seulu wspiera polskich eksporterów zainteresowanych rynkiem koreańskim oraz koreańskie przedsiębiorstwa rozważające inwestycje w Polsce. Włada biegle językiem polskim, angielskim oraz w stopniu komunikatywnym koreańskim.


Magdalena Smolak



Singapur
Absolwentka specjalizacji Zarządzanie systemami produkcyjnymi na Politechnice Gdańskiej. Ma 
ponad 10-letnie doświadczenie w zarządzaniu projektami, budowaniu partnerstw 
międzynarodowych oraz wsparciu biznesu od fazy inkubacji projektu poprzez rozwój produktu i ekspansję zagraniczną firmy. W tym okresie wraz z zespołem zorganizowała ponad 200 wydarzeń 
branżowych dla przedsiębiorców w tym m.in. konferencje tematyczne, misje gospodarcze i wizyty 
studyjne, programy mentoringowe oraz akceleracyjne. Pełniła m.in. funkcję Kierownika w dziale 
wspierającym rozwój i ekspansję startupów i spółek technologicznych w Gdańskim Inkubatorze 
Przedsiębiorczości STARTER, gdzie odpowiadała także za budowanie strategicznych partnerstw na 
rynku europejskim i reprezentowała firmę na licznych międzynarodowych wydarzeniach. 
Przewodniczyła Radom Nadzorczych 4 spółek portfelowych inkubatora i z jego ramienia działała w Europejskiej Sieci Aniołów Biznesu (EBAN) oraz odpowiadała za relacje z inwestorami. Angażuje się 
aktywnie w inicjatywy z obszaru wsparcia startupów, w szczególności fintech i deeptech oraz 
mające na celu zbudowanie mostów technologicznych i relacji biznesowych pomiędzy regionami 
CEE - SEA. Z ramienia PAIH prowadzi singapurski oddział agencji oraz działa jako Partner w Singapore 
Fintech Association, a także niezależnie jako VP w Central and Eastern European Chamber of 
Commerce (Singapore).


Jacek Kołomyjec



Indonezja
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Dżakarcie. Ukończył studia licencjackie na kierunkach stosunki międzynarodowe oraz administracja, a także magisterskie z ekonomii na Uniwersytecie Warmińsko-Mazurskim w Olsztynie. Menedżer i przedsiębiorca z blisko 15-letnim stażem i ponad 10-letnim doświadczeniem w Indonezji. Twórca m.in. start-upu Internship-Indonesia, z którego usług skorzystało kilkuset uczestników programu z całego świata. Pracował jako menedżer i wykładowca na uniwersytecie w Malang na Jawie Wschodniej, dyrektor nadzorujący inwestycję spółki Krezus w kopalnie niklu na indonezyjskiej wyspie Seram, a także realizował projekty handlowe jako dyrektor w spółce PT Trading Gate Indonesia. W PAIH od 2018 roku.


Hyun-Min Lee



Korea Południowa
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Seulu. Przez wiele lat pracował w Wydziale Promocji Handlu i Inwestycji Ambasady RP w Korei jako Trade & Investment Promotion Officer, gdzie był odpowiedzialny za analizę rynku, organizację seminariów oraz spotkań B2B, jak również współpracą z koreańskimi stowarzyszeniami oraz koreańską administracją rządową. Obecnie wspiera ZBH Seul w pozyskiwaniu kontaktów, ale również weryfikacji przepisów lokalnych oraz organizacji i koordynacji wydarzeń promocyjnych, misji gospodarczych i inwestycyjnych, webinariów oraz spotkań biznesowych. Włada biegle językiem koreańskim oraz angielskim.


Marta Szczygieł



Japonia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Tokio. Od lat związana jest z Japonią - w 2012 roku ukończyła japonistykę na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu, po czym wyjechała kontynuować naukę na Uniwersytecie Osakijskim jako stypendystka rządu japońskiego, gdzie obroniła doktorat. W latach 2018-2020 prowadziła badania na Uniwersytecie Tokijskim jako stypendystka the Japan Society for the Promotion of Science. Posiada bogate doświadczenie jako tłumacz polsko-japoński dla największych japońskich korporacji, takich jak Toyota czy Sumitomo. Pracowała także jako analityk rynku, co ostatecznie skupiło jej zainteresowanie na sektorze prywatnym. W PAIH od 2021 roku. W codziennej pracy wykorzystuje dotychczasowe doświadczenia w celu ułatwienia ekspansji polskich przedsiębiorstw na rynek japoński.


Marzena Krajniewska



Australia
Ekspert Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Sydney. Posiada wieloletnie doświadczenie zdobyte w Polsce i Australii w zakresie zarządzania projektami, w szczególności w obszarze planowania, wdrażania, zarządzania i nadzoru strategii poprzez prognozowanie, budżetowanie, księgowość oraz kontroling. Jako menadżer 40-osobowego teamu otrzymała nagrodę Gazela Biznesu w rankingu najdynamiczniej rozwijających się małych i średnich firm na Śląsku w 2014 roku.
Jako ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym w Sydney odpowieda za branżę spożywczą, kosmetyczną, meblarską oraz budowlaną.


Norbert Bąk



Tajlandia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Bangkoku. Absolwent Montclair State University w Stanach Zjednoczonych z wyróżnieniem „Cum Laude” i Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie. Swoją pracę zawodową rozpoczął jako Dealer walutowy w banku Millennium. Pracował w Dziale Treasury w Banku Citi Handlowy w Warszawie, gdzie zajmował się współpracą z dużymi przedsiębiorstwami w zakresie zabezpieczania ekspozycji walutowej. Doświadczenie zdobywał również w Dealing Roomach w Citibanku w Pradze i Londynie, a także w domu Maklerskim Citi Handlowy jako kierownik zespołu maklerów. Pracował też na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie w dziale relacji z klientami, gdzie wspierał firmy w procesie pozyskiwania kapitału poprzez emisję akcji i obligacji. Z Tajlandią związany praktycznie od zawsze, poprzez działalność rodzinną związaną z importem kawy z Tajlandii, Indonezji i Laosu do Polski.


Seol-Hee Jin



Korea Południowa
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Seulu. Absolwentka polonistyki na Hankuk University of Foreign Studies (Departament Studiów Polskich, Wydział Studiów nad Europą Środkową, Wschodnią i Bałkanami). W przeszłości pracowała jako Research Officer w Wydziale Promocji Handlu i Inwestycji Ambasady RP w Korei. Wieloletnie doświadczenie zdobyte w WPHI Ambasady RP w Seulu pozwoliło jej na rozwinięcie nie tylko umiejętności organizacyjnych i komunikacyjnych, ale również na bliższe poznanie kultury polskiej i jej znaczenia w biznesie. Wspiera polskich eksporterów zainteresowanych rynkiem koreańskim oraz koreańskie przedsiębiorstwa rozważające inwestycje w Polsce. Zajmuje się organizacją spotkań biznesowych pomiędzy firmami i instytucjami biznesowymi z Polski i Korei, organizacją i koordynacja wydarzeń promocyjnych, misji gospodarczych i inwestycyjnych, seminariów oraz weryfikacją przepisów lokalnych. Włada biegle językiem koreańskim, angielskim oraz polskim.


Andrzej Juchniewicz



Chiny
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Szanghaju. Ukończył studia doktoranckie na Xiamen University w Chinach oraz uzupełniające studia prawnicze LLM na East China University of Political Science and Law w Szanghaju. Karierę zawodową rozpoczął w chińskich przedsiębiorstwach handlowych, następnie zaangażowany był w promocję kraju w Polskim Pawilonie podczas Shanghai Expo 2010. Wielojęzyczny specjalista administracji publicznej oraz ds. rozwoju biznesu z ponad 15-letnim doświadczeniem w Chinach. Posiada szeroką wiedzę ekspercką o rynku chińskim, polskim oraz krajów Europy Środkowo-Wschodniej. Wspiera polskich przedsiębiorców w zakresie opracowywania i wdrażania strategii na tym rynku. Posiada kompetencje w obszarach: marketingu i sprzedaży (z naciskiem na Chiny i Azję), finansów oraz zarządzania strategicznego i operacyjnego. 


Aleksandra Smolak



Chiny
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Szanghaju. Magister sinologii Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza w Poznaniu. Ekspert w dziedzinie chińskiego rynku z ponad 10-letnim doświadczeniem w promocji i wspieraniu polskich przedsiębiorstw w Chinach. Obecnie promuje wymianę gospodarczą między Polską a Chinami z naciskiem na wspieranie inwestycji i rozwoju polskich marek na tym rynku.


Zoljargal Byambatsogt



Mongolia
Ukończył studia licencjackie na Europejskim Uniwersytecie Viadrina we Frankfurcie nad Odrą na kierunku międzynarodowe zarządzanie. Posiada ponad 4-letnie doświadczenie menedżerskie, przede wszystkim w sektorze handlu zagranicznego.


Łukasz Lanski



Tajpej
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Tajpej. Ukończył studia MBA na tajwańskim National Sun Yat-sen University oraz sinologię na Wyższej Szkole Języków Obcych w Poznaniu. Stypendysta prestiżowej szkoły językowej przy National Taiwan Normal University. Tłumacz języka chińskiego z wieloletnim doświadczeniem. Od roku 2011 związany z tajwańskim sektorem prywatnym. Zanim objął stanowisko kierownika ZBH Tajpej pracował w tajwańskiej firmie z branży elektromaszynowej. 


Bat-Erdene Boldbaatar



Mongolia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Ułan Bator. Ukończył studia na University of Finance and Economics w Ułan Bator na kierunku księgowość i rachunkowość. Ukończył program szkoleniowy CFA w Becker Professional Education Institute w Genewie. Karierę zawodową rozpoczynał jako analityk finansowy w Frontier Securities (Japonia) – w pierwszym zagranicznym banku inwestycyjnym w Mongolii. Następnie kontynuował pracę jako analityk w Mongolia Opportunities Fund - pierwszym funduszu typu private equity w Mongolii, który pozyskał 50 milionów USD od inwestorów takich jak IFC, EBRD, DEG, FMO i Mitsubishi Corporation. Był prezesem firmy handlowej KOBE International. Przed wstąpieniem do PAIH był Dyrektorem Zarządzającym oraz współzałożycielem Horizon Partners - firmy zajmującej się doradztwem inwestycyjnym oraz pozyskiwaniem kapitału dla MŚP. Posiada 9-letnie doświadczenie zawodowe w biznesie i zarządzaniu inwestycjami w Mongolii.


Przemysław Zaręba



Indie
Absolwent Akademii Ekonomicznej w Katowicach. W Azji Południowo-Wschodniej od września 2012 roku. Pracował m.in. w Indonezji jako wykładowca akademicki przedmiotów z zakresu zarządzania na uczelniach wyższych: Widya Mandala Catholic University, STIE Perbanas Surabaya, Raffles Institute of Higher Education, Mjanmie (Robinson Business School). Doświadczenie zawodowe zdobywał w firmach: ArcelorMittal, Manpower, Macsteel International (Londyn). 
Od lutego 2018 roku do sierpnia 2022 Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Kuala Lumpur. Odpowiedzialny za promocję polskiej gospodarki i wsparcie ekspansji polskich firm na terenie Malezji i Mjanmy (b. Birmy). Od sierpnia 2022 roku kierownik nowo powstającego Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Mumbaju odpowiedzialny za promocję polskich firm m.in. w Indiach.


Karolina Farys



Grecja
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Atenach. Absolwentka studiów na kierunku biotechnologia na Uniwersytecie Warszawskim. Doświadczenie zawodowe zdobywała na różnych stanowiskach związanych ze współpracą polsko-grecką. Przez ponad dziesięć lat zajmowała się tłumaczeniami z języka greckiego zarówno w sektorze prywatnym, jak i państwowym, na stanowisku asystentki tłumacza przysięgłego w Warszawie. Wieloletnie doświadczenie zawodowe w zarządzaniu międzynarodowymi zespołami sprzedażowymi oraz w handlu na linii Polska-Grecja pozwoliły lepiej poznać tajemnice greckiego biznesu, e-commerce i strategie sprzedażowo-marketingowe oraz wykorzystać swoje umiejętności, by realizować cele zawodowe. Biegle posługuje się językami angielskim i greckim. 


Zoltan Farkas



Węgry
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Budapeszcie. Tytuł magistra ekonomii uzyskał na Wydziale Ekonomii Beijing Normal University oraz na Wydziale Bizensu Universtiy of Dundee w Szkocji, a inżyniera informatyki na University of Bradford w Anglii. Posiada doświadczenie w dyplomacji ekonomicznej zdobyte w Ambasadzie RP w Pekinie. Pracował dla Targów Kolońskich organizując targi branżowe w Pekinie, oraz dla Allegro.pl, gdzie był odpowiedzialny za organizacje międzynarodowych imprez branżowych. Obecnie wspiera internacjonalizację polskich przedsiębiorstw na Węgrzech i w Chorwacji. Posługuje się językami angielskim i węgierskim oraz doskonali znajomość języka chińskiego. 


Wojciech Łopatkiewicz



Hiszpania
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Madrycie. Absolwent iberystyki oraz lingwistyki stosowanej na Uniwersytecie Warszawskim. Stypendysta Ministerstwa Spraw Zagranicznych Meksyku. Ukończył studia magisterskie na kierunku międzynarodowe stosunki gospodarcze na Uniwersytecie w Guadalajarze. Uzyskał również dyplom z dziedziny zarządzania sprzedażą w szkole biznesu EAE Business School w Barcelonie. Posiada kilkuletnie doświadczenie zawodowe w obszarze sprzedaży, pozyskiwania i prowadzenia relacji z klientami międzynarodowymi, przede wszystkim z Hiszpanii, Portugalii oraz krajów Ameryki Łacińskiej. Biegle posługuje się językami angielskim i hiszpańskim.


Marcin Karaskiewicz



Węgry
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Budapeszcie. Tytuł magistra prawa uzyskał na Wydziale Prawa UKSW w Warszawie. Absolwent studiów podyplomowych w zakresie polityki gospodarczej, funduszy europejskich i administracji europejskiej Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie, jak również szeregu specjalistycznych szkoleń nt. prawa gospodarczego oraz bezpieczeństwa informacji. Posiada wieloletnie doświadczenie w dyplomacji ekonomicznej zdobyte w ambasadach RP w Kopenhadze oraz Budapeszcie. Pracował w resorcie gospodarki i odpowiadał m.in. za nadzór nad jednostkami podległymi, w tym placówkami zagranicznymi. Współautor sukcesu ponad 65 polskich firm na Węgrzech i w Chorwacji. Biegle posługuje się językami angielskim i duńskim oraz doskonali znajomość węgierskiego i niemieckiego. 


Inga Matusik



Hiszpania
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym w Madrycie. Absolwentka Iberystyki na Uniwersytecie Warszawskim oraz Filologii hiszpańskiej na Uniwersytecie Jagiellońskim. Stypendystka interdyscyplinarnych studiów specjalnych na Pontificia Universidad Católica del Perú, gdzie realizowała program z zakresu prawa mniejszości narodowych oraz etnografii w Ameryce Łacińskiej. Pasjonatka kultur iberyjskich i iberoamerykańskich, od ponad 10 lat związana z krajami Półwyspu Iberyjskiego i Ameryki Łacińskiej. Doświadczenie zawodowe zdobywała m.in. w Ambasadzie RP w Limie oraz w Ambasadzie Republiki Peru w Warszawie. Pracę w PAIH rozpoczęła w 2019 roku, wspierając projekty eksportowe i promocyjne z różnych sektorów w Europie Zachodniej (Francja, Włochy, Irlandia, Wielka Brytania, Hiszpania, Portugalia). Aktualnie, pełniąc funkcję ekspertki w Zagranicznym Biurze Handlowym w Madrycie, wspiera ekspansję polskich firm oraz rozpoznawalność polskich produktów i usług na rynku hiszpańskim. Posługuje się językami hiszpańskim, angielskim i portugalskim.


Severina Gicheva



Bułgaria
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Sofii. Ukończyła studia magisterskie z inżynierii lądowej na Uniwersytecie Architektury, Inżynierii Lądowej i Geodezji w Sofii. Posiada ponad 13-letnie doświadczenie w prawie zamówień publicznych i realizacji projektów dużych wartości. Uczestniczyła w rozwoju polskich firm na rynkach Bałkanów. Biegle posługuje się językiem angielskim. 


Monika Cegnar Jurjević



Chorwacja
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Zagrzebiu. Absolwentka biznesu międzynarodowego na DOBA Business School w Mariborze w Słowenii, wcześniej studentka filologii polskiej i literatury porównawczej na Wydziale Humanistycznym Uniwersytetu w Zagrzebiu. Laureatka Specjalnej Nagrody Rektora oraz Stypendium Miasta Zagrzebia. Posiada kilkuletnie doświadczenie w dyplomacji ekonomicznej zdobyte w Ambasadzie RP w Zagrzebiu. Pomogła przeprowadzić największą polską inwestycję typu greenfield w Chorwacji, gdzie jako pierwszy pracownik firmy Press Glass d.o.o. przez trzy lata zarządzała całą administracją w procesie inwestycyjnym firmy. Obecnie wspiera internacjonalizację polskich przedsiębiorstw w Chorwacji. Posługuje się biegle językiem angielskim i chorwackim oraz doskonali znajomość języka niemieckiego i francuskiego. 


Malwina Żyto-Dumitrescu



Bukareszt
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Bukareszcie. Absolwentka kierunku zootechnika na Uniwersytecie Przyrodniczym w Poznaniu. Posiada wieloletnie doświadczenie w procesach związanych z rozwojem przedsiębiorstw, kreowaniem firmy na nowym rynku i oferowanych produktów. Obecnie odpowiada za rozwój ekspansji zagranicznej polskich spółek poprzez wyszukiwanie odpowiednich partnerów biznesowych na rynku rumuńskim. Biegle posługuje się językami rumuńskim i angielskim. 


Dariusz Duda



Portugalia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Lizbonie Polska Agencja Inwestycji i Handlu
Absolwent Wydziału Iberystyki na Uniwersytecie Warszawskim, Handlu Zagranicznego 
w Szkole Głównej Handlowej oraz Europejskich Studiów Podyplomowych w Kolegium Europejskim w Warszawie. Posiada kilkuletnie zagraniczne doświadczenie akademickie i zawodowe zdobyte w Portugalii, Hiszpanii oraz Meksyku. Zanim objął stanowisko Kierownika Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Lizbonie, zajmował się obsługą inwestycji zagranicznych w Agencji. Posługuje się biegle językami angielskim, portugalskim i hiszpańskim.



Aleksandra Leoncewicz



Włochy
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Mediolanie. Absolwentka Filologii Włoskiej na Uniwersytecie Warszawskim. Ukończyła studia doktoranckie na Wydziale Neofilologii. Pracowała jako tłumacz i wykładowca m.in. na UW i UKSW oraz College of Europe. Posiada wieloletnie doświadczenie we współpracy z włoskimi firmami takimi jak Fiat, Seves Glass Block czy Sclavo Diagnostic. Biegle posługuje się językami włoskim, francuskim i angielskim.


Pedro Nabais



Portugalia
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym w Lizbonie. Absolwent studiów azjatyckich na uniwersytecie w Lizbonie oraz MBA w ISCTE Business School. Doświadczenie akademickie i zawodowe zdobywał za granicą w bilateralnych izbach handlowych (Chiny, Tajlandia) oraz portugalskiej agencji wspierającej handel i inwestycje. W Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Lizbonie jest odpowiedzialny za rozpoznawanie możliwości biznesowych polskich przedsiębiorców w tym kraju. Posługuje się językami angielskim, hiszpańskim oraz chińskim.


Agnieszka Olsen



Rumunia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Bukareszcie. Absolwentka Uniwersytetu Warszawskiego na kierunku Język i Literatura Włoska. Posiada wieloletnie doświadczenie biznesowe w Rumunii, znajomość ustawodawstwa rumuńskiego połączoną ze zrozumieniem lokalnych realiów, praktyczną umiejętność zarządzania spółką handlową i jej personelem oraz liczne grono współpracowników z zakresu prawa, doradztwa finansowego, nieruchomości, HR. Biegle posługuje się językami rumuńskim, włoskim i angielskim.  


Mateusz Kamer



Izrael
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Tel Awiwie. Pracę w Agencji łączy ze studiami zaocznymi na kierunku Politologia i Stosunki Międzynarodowe na Uniwersytecie Otwartym Izraela. Posiada doświadczenie w pracy w IT oraz sektorze finansowanym. W 2013 roku otrzymał odznaczenie od prezydenta Izraela Szimona Peresa za wybitną służbę w izraelskim wojsku, gdzie pełnił funkcję mechanika czołgów przez cztery lata. Od czterech lat pomaga polskim przedsiębiorcom z branży spożywczej, budowlanej i IT w ekspansji na rynku izraelskim. Dzięki dużemu zaangażowaniu oraz profesjonalizmowi polskie firmy z sukcesem nawiązują współpracę z podmiotami z Izraela. Biegle posługuje się językami angielskim, hebrajskim i rosyjskim. 


Marta Szajbel-Nikolaou



Grecja
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego w Atenach. Absolwentka University of Macedonia na kierunku nauki polityczno-ekonomiczne. Posiada dyplom MBA ze specjalizacją w zakresie marketingu międzynarodowego uzyskany na University of West Attica. Doświadczenie i praktykę zawodową zdobywała w Ministerstwie Rozwoju, Ministerstwie Obrony Narodowej oraz Ministerstwie Spraw Zagranicznych. Z wykształcenia marketingowiec z bogatym doświadczeniem w promocji polskiego biznesu. Od ponad dziesięciu lat aktywna na rynku greckim. Udziela wsparcia polskim firmom w zakresie technik sprzedażowych, strategii wejścia na rynek oraz współpracy międzynarodowej. Zorganizowała wiele misji handlowych oraz branżowych stoisk promocyjnych podczas lokalnych imprez targowych. Duże zaangażowanie i umiejętności interpersonalne pozwoliły jej połączyć pracę z pasją oraz nawiązać szerokie relacje biznesowe na linii Polska - Grecja. Biegle posługuje się językiem angielskim i greckim.


Krzysztof Przyłucki



Bułgaria
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Sofii. Absolwent Wydziału Inżynierii Lądowej oraz podyplomowych studiów z zarządzania projektowego na Politechnice Warszawskiej. Posiada ponad 20-letnie doświadczenie jako menadżer w pozyskaniu i realizacji projektów dużych wartości. Wprowadza i rozwija polskie firmy na rynkach Bałkanów Zachodnich. Biegle włada językiem bułgarskim i angielskim.


Ariel Homa



Israel
Ekspert Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Tel Avivie. Doświadczenie zawodowe zdobywał na rynku polskim i izraelskim. W Polsce pracował dla społeczności żydowskiej, a także w dziale HR dla izraelskiej firmy z siedzibą w Polsce. W Izraelu działał w sektorze turystycznym, później w prywatnym biznesie. Interesują go innowacyjne i ekologiczne rozwiązania dla dziedzin takich jak: foodtech, agritech, zrównoważone budownictwo, energia i produkcja przemysłowa.


Joanna Irzabek



Norwegia
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Oslo. Absolwentka gdańskiej Skandynawistyki, nauk politycznych na norweskim NTNU oraz zarządzania marką w warszawskiej Szkole Głównej Handlowej. Autorka książki reportażowej o ekonomicznym rozwoju Indii (PWN), dziennikarka i reporter (Polityka), wykładowca uniwersytecki (UG, USZ). W PAIH od dwóch lat prowadzi projekty ekspansji i promocji, wspierając polskie firmy zainteresowane nawiązaniem współpracy biznesowej z norweskimi kontrahentami w sektorach kluczowych dla gospodarczych relacji polsko-norweskich.


Anna Polańska



Niemcy
Ekspert w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH we Frankfurcie. Absolwentka ekonomii na Lancaster University, VU University Amsterdam oraz Goethe University we Frankfurcie nad Menem. Studiowała również w Szkole Głównej Handlowej w Warszawie. Doświadczenie zawodowe zdobywała m.in. w Ministerstwie Spraw Zagranicznych RP, Europejskim Banku Centralnym, MŚP, polskich bankach oraz w Center for Financial Studies na Goethe University. Z Polską Agencją Inwestycji i Handlu związana od 2017 roku. W Zagranicznym Biurze Handlowym we Frankfurcie zajmuje się wspieraniem firm na rynku niemieckim i szwajcarskim.


Marta Orlikowska



Dania
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Kopenhadze. Magister skandynawistyki, absolwentka podyplomowych studiów z zarządzania na Uniwersytecie Gdańskim oraz public relations w Szkole Głównej Handlowej w Warszawie. Stypendystka Demokratifonden. Posiada 15 lat doświadczenia w pracy z rynkiem duńskim. Karierę zawodową rozpoczęła w LPP S.A. pracując nad powstaniem marki Cropp. W 2004 roku pomagała Furuno Danmark w otwarciu spółki córki Furuno Polska. Ponad dekadę pracowała dla duńskiego MSZ, piastując w ambasadzie Danii w Warszawie pozycję oficera ds. polityki i kultury. W latach 2015-2018 kierowała działem komunikacji ambasady Danii w Warszawie, odpowiadając za kontakty z mediami i strategię komunikacji placówki. W 2018 roku związała się z PAIH, a od 2020 r. kieruje Zagranicznym Biurem Handlowym w Kopenhadze. Włada biegle duńskim i angielskim.


Barbara Kamińska-Szuba



Austria
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Wiedniu. Absolwentka studiów magisterskich Wyższej Szkoły Prawa i Administracji w Rzeszowie w zakresie administrowania przedsiębiorstwem oraz zarządzania zasobami ludzkimi. Absolwentka studiów podyplomowych na Uniwersytecie Ekonomicznym w Krakowie w zakresie coachingu biznesowego. Studiowała również prawo gospodarcze na Uniwersytecie Ekonomicznym w Wiedniu. Od kilkunastu lat mieszka w Austrii. Pełniła funkcję menedżera eksportu polskich firm na rynku austriackim. Dodatkowo posiada dziesięcioletnie doświadczenie w roli akredytowanego doradcy eksportowego przy Austriackiej Izbie Gospodarczej. Współzałożycielka i wieloletnia Prezes organizacji PAIWG w Wiedniu, zrzeszającej polskie i austriackie firmy z różnych sektorów gospodarczych, aktywnie działające na rzecz wymiany handlowej pomiędzy tymi krajami. Organizowała wystąpienia polskich firm na austriackich, branżowych targach.


Rafał Owczarek



Wielka Brytania
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Londynie i Dublinie. Ukończył studia magisterskie na Uniwersytecie Westminster w Londynie na kierunku współpracy i komunikacji międzynarodowej. Ekspert w dziedzinie międzynarodowej wymiany handlowej, internacjonalizacji przedsiębiorstw i inwestycji zagranicznych. W latach 2011-2015 związany zawodowo z brytyjskimi izbami gospodarczymi w Londynie, gdzie zajmował się rozwojem stosunków gospodarczych i wymiany handlowej pomiędzy Wielką Brytanią i krajami arabskimi. W 2015 roku oddelegowany do Kuala Lumpur, gdzie uczestniczył we wdrażaniu strategii brytyjskiego ministerstwa handlu międzynarodowego, mającej na celu budowę sieci zagranicznych biur handlowych w regionie Azji Południowo-Wschodniej. W okresie 2019-2021 pełnił funkcję kierownika Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Manili, obsługując ekspansję polskich przedsiębiorstw i promocję gospodarczą Polski na Filipinach. Posługuje się językiem angielskim i arabskim. 


Małgorzata Schluemer



Niemcy
Ekspert Zgaranicznego Biura Handlowego we Frankfurcie nad Menem. Ukończyła finanse i rachunkowość na SGH w Warszawie oraz kierunek Master of Science in Business Administration na Uniwersytecie Goethego we Frankfurcie. Od wielu lat pasjonuje ją tematyka związana z relacjami ekonomicznymi między Polską a Niemcami. Uczestniczyła w programie współpracy międzykierunkowej, organizowanym przez Polsko-Niemieckie Forum Akademickie przy Szkole Głównej Handlowej. Doświadczenie zdobywała w sektorze finansowym na giełdzie Eurex AG oraz w sektorze bankowym w Niemczech. Ponadto była zaangażowana w organizację Polsko-Niemieckiego Forum Ekonomicznego w 2013 roku. W Niemczech pracowała również nad programami wsparcia kobiet na rynku pracy. Jest organizatorką cyklu wystąpień we Frankfurcie, na których przemawiają osobistości, takie jak Sheryl Sandberg, Petra Riga-Müller, Katherine Starks i inne wpływowe liderki. Jest szczególnie zaangażowana w inicjatywy dla rozwoju polskich przedsiębiorstw operujących w dziedzinach związanych z branżą kosmetyczną, artykułami dla dzieci, modą oraz sektorem jachtowym. Ponadto interesuje się także obszarami obejmującymi zakres rynku dóbr konsumpcyjnych. Ukończyła Państwową Szkołę Muzyczną w klasie skrzypiec.


Martalena Eriksen



Norwegia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Oslo. Magister filologii angielskiej oraz absolwentka amerykańskiego programu studiów Master of Business Administration. Związana z Norwegią zarówno zawodowo jak i prywatnie. Doświadczona managerka w obszarach bezpośrednich inwestycji zagranicznych, budowaniu strategii ekspansji oraz zarządzaniu projektami. Swoje kompetencje szlifowała pracując dla sektora publicznego - Agencji Rozwoju Aglomeracji Wrocławskiej (ARAW) - i prywatnego - szwajcarskiego banku inwestycyjnego Credit Suisse oraz amerykańskiego giganta IT - Hewlett Packard Enterprise. Od 2018 roku zarządza ZBH Oslo, doradzając polskim firmom w kwestiach związanych z rynkiem norweskim. W wolnym czasie chętnie aktywnie spędza czas z rodziną na nartach i wycieczkach rowerowych. Biegle posługuje się językiem polskim, norweskim i angielskim.


Agnieszka Bonnefoy



Francja
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Paryżu. Jest absolwentką Uniwersytetu Wrocławskiego i Universite Paris X. Posiada 15-letnie doświadczenie zawodowe nabyte we Francji (ArcelorMittal, Aperam, PSA). Specjalizuje się w technicznych aspektach handlu zagranicznego, market intelligence i strategii digital. Prowadziła m.in. doradztwo biznesowe dla polskich i francuskich firm w zakresie: strategii wejścia na rynek, ryzyka handlowego, webmarketingu i e-commerce.


Patrycja Saxlund



Finlandia
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Helsinkach. Ukończyła studia magisterskie na Uniwersytecie Warszawskim. Na Uniwersytecie w Helsinkach zdała egzamin państwowy z języka fińskiego. Od ponad dwudziestu lat pracuje w polsko-fińskim środowisku biznesowym i posiada szerokie doświadczenie w finansach i administracji w sektorach publicznym i prywatnym zarówno w Polsce, jak i Finlandii. Pracowała m.in. dla Finpro (teraz Business Finland) jako kierownik Biura Radcy Handlowego Ambasady Finlandii w Warszawie; zarządzała firmą transportową oraz prowadziła firmę zajmującą się handlem międzynarodowym. Kariera zawodowa i znajomość różnic w kulturach biznesowych pozwoliła jej rozwinąć mocne fińsko-polskie relacje biznesowe.


Kamila Misiorowska



Czechy
Kierownik ZBH w Pradze. Absolwentka Uniwersytetu Jagiellońskiego, tłumaczka. Od 15 lat zajmuje się wsparciem polskich przedsiębiorców w Republice Czeskiej - od 2008 roku w Wydziale Handlu i Inwestycji Ambasady Polskiej w Pradze, obecnie jako Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Pradze.


Aleksandra Gromnicka



Szwecja
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Sztokholmie. Posiada bogate doświadczenie w zarządzaniu projektami, a także jako specjalista ds. licencji i marketingu w sektorze publicznym i prywatnym. Miała okazję pracować m.in. przy otwarciu wystawy stałej Europejskiego Centrum Solidarności oraz w największej polskiej korporacji modowej LPP. Przed dołączeniem do PAIH pracowała w jako Project Manager ze szwedzkim innowacyjnym środowiskiem startupowym. Posiada duże doświadczenie w budowaniu strategii rozwoju startupów na rynku skandynawskim.


Marzena Kwasna



Wielka Brytania
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Londynie. Master of Business and Administration we Wrocławskiej Akademii Ekonomicznej, absolwentka studiów podyplomowych Szkoły Głównej Handlowej w Zarządzaniu Projektami, Politechniki Warszawskiej w Międzynarodowych Stosunkach w Energetyce, Politechniki Wrocławskiej w Nowoczesnych Technologiach Energetycznych oraz Makler Papierów Wartościowych na GPW, Prince 2 Practitioner, ACCA i Certyfikowany konsultant w SAP Accounting. Doświadczenie zawodowe w Polsce zdobywała na stanowiskach w biurach maklerskich i bankach oraz na stanowisku Pełnomocnika Zarządu ds. Strategii w Zakładzie Energetycznym we Wrocławiu, a także jako Project Manager zintegrowanego systemu informatycznego SAP w Zakładzie Energetycznym Wrocław. Jednocześnie prowadziła firmę konsultingową w zakresie finansów i analiz oraz systemów zarządzania. Od 2006 roku pracowała na stanowiskach managerskich i zarządczych w firmach w Wielkiej Brytanii. W PAIH od 2018 roku.


Łukasz Chrabański



Niemcy
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH we Frankfurcie. Od sześciu lat związany z PAIH, najpierw jako Project Manager odpowiedzialny za obsługę zagranicznych projektów inwestycyjnych, głównie z kapitałem niemieckim i amerykańskim. Obecnie odpowiada za wsparcie ekspansji polskich przedsiębiorców w Niemczech, Szwajcarii i Liechtensteinie. Absolwent Szkoły Głównej Handlowej oraz Uniwersytetu Warszawskiego na wydziale prawa, studiował także w MCI w Innsbrucku i w HEC Liège. Doświadczenie zawodowe zdobywał w EY, kancelarii prawnej, Ministerstwach, Izbie Gospodarczej oraz prowadząc własną działalność. Biegle posługuje się językiem niemieckim, angielskim, francuskim i hiszpańskim.


Sebastian Magier



Szwecja
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Sztokholmie. Absolwent politologii i stosunków międzynarodowych Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza w Poznaniu, skandynawistyki Uniwersytetu Gdańskiego oraz podyplomowych studiów zarządzania projektami Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie. Studiował także stosunki międzynarodowe regionu Morza Batyckiego na Uniwersytecie Södertörns w Sztokholmie i europeistykę na Uniwersytecie w Göteborgu. Posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe w organizacjach międzynarodowych (Euroregion Bałtyk) i instytucjach unijnych (Program Współpracy Transgranicznej INTERREG Południowy Bałtyk). W latach 2010-2019 pracował w Euroregionie Bałtyk i jego organizacjach członkowskich, przede wszystkim w Szwecji. Przez pięć lat skutecznie kierował Sekretariatem Międzynarodowym Euroregionu, rozbudowując znaczenie organizacji i portfolio jej projektów międzynarodowych. Zna języki angielski, szwedzki i rosyjski.


Magdalena Lekan



Holandia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Amsterdamie. Z wykształcenia prawniczka, mentorka w programie Wo-mentoring Future UP @ BNP Paribas Bank Polska wspierająca rozwój kompetencji technologicznych, autentyczności i partnerstwa w relacji. Specjalistka ds. sprzedaży i rozwoju biznesu z doświadczeniem menedżerskim w dużych i średnich firmach międzynarodowych. Przez wiele lat związana z sektorem bankowym i finansowym, budowała i zarządzała kanałami sprzedaży B2B & B2B2C. Od stycznia 2021 roku, kieruje ZBH PAIH w Amsterdamie odpowiadając za wsparcie internacjonalizacji polskich przedsiębiorstwo na rynkach krajów Beneluksu.


Katja Körkkö



Finlandia
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Helsinkach. Finka z wieloletnim doświadczeniem w biznesie polsko-fińskim. Ukończyła studia licencjackie w HaagaHelia University of Applied Sciences, uzyskując dyplom Bachelor of Business Administration. Pracowała dla Ambasady Republiki Finlandii w Warszawie. Przez wiele lat była prezesem spółki reprezentującej w Finlandii jedną z  największych polskich sieci kosmetycznych. Posiada szerokie relacje biznesowe. Inspirują ją przedsiębiorstwa, które budują swoją działalność z pasją!


Joanna Kobalczyk



Wielka Brytania
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Londynie. Studiowała handel zagraniczny i stosunki międzynarodowe na Uniwersytecie Ekonomicznym we Wrocławiu, a także marketing i zarządzanie na Politechnice Wrocławskiej. Od 2008 roku współpracowała z Wydziałem Promocji Handlu i Inwestycji Ambasady RP w Londynie. Od 2018 roku związana z PAIH. Doradza i udziela wsparcia w nawiązywaniu kontaktów i prowadzeniu działalności przedsiębiorcom polskim na rynku brytyjskim i przedsiębiorcom brytyjskim na rynku polskim. Posiada certyfikat brytyjskiej organizacji zrzeszającej profesjonalistów z zakresu księgowości i finansów AAT (Association of Accounting Technicians). Jest członkiem międzynarodowej organizacji zrzeszającej specjalistów z zakresu finansów, rachunkowości i zarządzania ACCA (Association of Chartered Certified Accountants). 


Karol Kubica



Ukraina
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Kijowie. Absolwent Filologii Ukraińskiej Uniwersytetu Marii Curie – Skłodowskiej w Lublinie. Od strony zawodowej związany ze Stowarzyszeniem Forum Młodych Dyplomatów, Konsulatem Generalnym RP we Lwowie, Stowarzyszeniem Lubelski Klub Biznesu, Konsulatem Honorowym Republiki Mołdawii w Lublinie. Współpracuje z Centrum Obsługi Rynków Wschodnich oraz przy Programie ,,Razem z Ukrainą”. Manager z ponad 16-letnim doświadczeniem zawodowym, nastawionym na współpracę gospodarczą i społeczną pomiędzy Polską a krajami Europy Wschodniej. Zaangażowany w organizowanie forów międzynarodowych, konferencji, targów i misji zagranicznych oraz tworzenie sieci kooperacji dla polskich przedsiębiorstw z Europą Wschodnią. Uczestnik programów nastawionych na budowanie gospodarczych, społecznych i kulturalnych relacji pomiędzy Polską, a regionami Europy Wschodniej, w szczególności z Ukrainą. Od 2018 roku związany z PAIH.


Tetiana Chuzha



Ukraina
Jest doktorem nauk humanistycznych. Obroniła doktorat z polonistyki. Przez 7 lat pracowała jako wykładowczyni katedry polonistyki na Narodowym Uniwersytecie im. Tarasa Szewczenki w Kijowie. Zorganizowała i prowadziła szkołę języka polskiego przy Instytucie Polskim w Kijowie. Ma praktyczne doświadczenie w stosunkach polsko-ukraińskich na wielu płaszczyznach (gospodarka, biznes, polityka, kultura, media, pomoc rozwojowa). Współpracowała przy różnych projektach międzynarodowych jako koordynator i tłumacz. W 2016-2017 roku pracowała w biurze „polskiego” zarządu największej ukraińskiej spółki państwowej – Kolei Ukraińskich „Ukrzaliznycia”. WvZBH Kijów opracowuje przydatne dla biznesu materiały informacyjne, buduje relacje z lokalnym środowiskiem biznesu, instytucjami i organizacjami otoczenia biznesu, B2B, organizuje wydarzenia, promuje polski biznes i gospodarkę.


Lyubov Papurina



Kazachstan
Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Astanie. Absolwentka Uniwersytetu Stosunków Międzynarodowych i Języków Obcych im. Abyłaj Chana w Ałmaty. Posiada wieloletnie doświadczenie w obsłudze firm polskich w zakresie ich wejścia na rynek kazachstański, organizacji spotkań biznesowych, w tym na wysokim szczeblu. Od 2018 roku pełni funkcję Business Development Manager w Zagranicznym Biurze Handlowym w Nur-Sułtan. W zakres kompetencji wchodzi m.in. przygotowanie analiz rynkowych oraz opracowań, organizacja wydarzeń promocyjnych, spotkań dwustronnych, stały kontakt z polskimi i kazachstańskimi firmami w zakresie przekazywania niezbędnych informacji nt. możliwości współpracy, a także wsparcie w pozyskiwaniu nowych kontaktów handlowych.


Gvantsa Grigalashvili



Gruzja
Ukończyła studia na kierunku Stosunki Międzynarodowe i Dyplomacja na Uniwersytecie Georgian Institute of Public Affairs (GIPA). Studia licencjackie ukończyła na kierunku Inżynieria Biznesu na gruzińskim Uniwersytecie technicznym Georgian State Technical University. Uczestniczyła w zajęciach dydaktycznych na Uniwersytecie Warszawskim – wydział Nauk Politycznych i Studiów Międzynarodowych. Posiada ponad 18-letnie doświadczenie zawodowe z agencjami rządowymi, ministerstwami, organizacjami pozarządowymi oraz przedstawicielami biznesu. W latach 2008-2009 zdobyła doświadczenie zawodowe w Polsce, w ramach Wolontariatu Europejskiego. W roku 2010 intensywnie współpracowała z polskim funduszami, ministerstwami oraz lokalnymi samorządami polskich i gruzińskich miast w ramach projektów „Współpraca Partnerska”. Pomagała przy organizacji wizyt polskich i gruzińskich oficjeli do Polski oraz Gruzji.  Pracowała również nad projektami rozwojowymi dla gruzińskiego sektora rolniczego w ramach projektów wspieranych przez „Polskiej Pomocy”. 
W 2014 roku uczestniczyła w międzynarodowym programie staży parlamentarnych, w ramach którego odbyła staż w polskim Parlamencie. W latach 2015-2017 była Koordynatorem Centrum Innowacji Gruzińskiej Agencji Innowacji i Technologii (GITA) przy Ministerstwie Gospodarki i Zrównoważonego Rozwoju Gruzji. Realizowała projekty finansowane przez Banku Światowego. W latach 2017-2018 została Kierownikiem Małych Grantów wyznaczonych dla gruzińskich startupów w Agencji GITA. 
Od grudnia 2018 roku pracuje w Zagranicznym Biurze Handlowym PAIH w Tbilisi i pomaga polskim firmom w ekspansji na rynek gruziński.


Julia Horodecka



Kazachstan
Kierownik Zagranicznego Biura Handlowego PAIH w Astanie. Absolwentka Uniwersytetu Wrocławskiego, magister prawa. Przez większość swojej kariery była związana z sektorem naftowym. Pierwsze kroki stawiała w branży budowlanej. Od 2007 roku prowadziła kilka kluczowych projektów dot. koncesji na poszukiwanie i rozpoznawanie zasobów naturalnych, była udziałowcem spółki realizującej projekty naukowe. Posiada 14-letnie doświadczenie zawodowe w spółkach z zagranicznym kapitałem. Do jej obszarów kompetencyjnych należał: stały kontakt z klientem, closing finansowy/prawny transakcji, bieżąca praca z prawnikami, doradcami, bankami, przygotowywanie prezentacji oraz memorandum inwestycyjnych spółki skierowanych do strategicznych inwestorów i akcjonariuszy, a także stała współpraca z doradcami spółek, organami państwowymi oraz monitorowanie przebiegu współpracy: UBS Investment Bank; JP Morgan; HSB; Ernst & Young; KPMG; Morgan Stanly; Weil Gotshal & Manges; Krassowski law firm.


Stella Smejda




Doświadczenie zawodowe zdobywała w działach exportu firm polskich i zagranicznych z sektora kosmetycznego i farmaceutycznego. W ramach Zespołu Ekspertów Branżowych PAIH jest odpowiedzialna za branżę kosmetyczną oraz mody. Interesują ją również kultura biznesu oraz CSR.


Piotr Placha




Analityk strategiczny i doradca biznesowy z 27-letnim doświadczeniem zawodowym. W PAIH kieruje Zespołem Ekspertów Branżowych wspierającym polskich eksporterów w internacjonalizacji działalności we współpracy z Zagranicznymi Biurami Handlowymi, innymi instytucjami wsparcia biznesu oraz organizacjami branżowymi. Karierę zawodową zaczynał w NICOM Consulting Ltd., uczestnicząc w procesach prywatyzacji i restrukturyzacji polskich firm pod koniec lat 90-tych. Przez 18 lat pracował w branży telekomunikacyjnej (TP oraz Orange Polska), kierując zespołami analityków rynkowych wspierających strategię Grupy Kapitałowej.


Krzysztof Hajłasz




Ekspert od rynków azjatyckich oraz branży IT i elektroniki, w szczególności technologii blockchain. Pracował jako konsultant i tłumacz na rynku czeskim. Autor przewodników po rynku wietnamskim, branży spożywczej, IT i farmaceutycznej w Wietnamie, przewodników po rynku filipińskim oraz wielu artykułów o Azji i Polsce.


Katarzyna Panfil-Gaworska




Ekspertka w branży biotech&pharma, która posiada wieloletnie doświadczenie w zarządzaniu markami i grupami produktów. Marketingowiec z doświadczeniem we wspieraniu firm, marek i produktów. W PAIH od 6 lat odpowiedzialna za organizację i uczestnictwo w targach i misjach gospodarczych na rynkach zagranicznych.


Anna Jurkowska




Ekspertka branżowa, która zdobywała doświadczenie zawodowe w polskich firmach produkcyjnych jako Export Manager. W ramach Zespołu Ekspertów Branżowych PAIH jest odpowiedzialna za sektor spożywczy, meblarski oraz odzieży i akcesoriów. Jej głównymi zainteresowaniami są zrównoważony rozwój, design, innowacje i promocja polskich produktów za granicą.


Jarosław Al Abbas




Absolwent Politechniki Warszawskiej wydziału Fizyki Technicznej i Matematyki Stosowanej, który posiada 28 letnie doświadczenie w handlu międzynarodowym. Trener i szkoleniowiec specjalizujący się w różnicach kulturowych w biznesie, w szczególności pomiędzy Polską a regionem Północnej Afryki i Bliskiego Wschodu. Biegle posługuje się językiem arabskim i angielskim.


Sławomir Przygoda




Manager z ponad 20-letnim doświadczeniem zawodowym w zakresie eksportu i sprzedaży. W ramach Zespołu Ekspertów Branżowych PAIH jest odpowiedzialny za sektor maszyn i sprzętu oraz zielonych technologii. Interesują go również nowe trendy w wycenie przedsiębiorstw.


Grzegorz Gałczyński




Kluczowy Ekspert Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu, Prawnik, Politolog, Master of Business Administration. Posiada ponad czternaście lat doświadczenia w branży motoryzacyjnej, w tym osiem lat na stanowiskach kierowniczych. W PAIH odpowiedzialny jest za koordynację działań Agencji w zakresie przemysłu motoryzacyjnego, technologii paliw alternatywnych, transportu i kolejnictwa, otwieranie nowych rynków, relacje z organizacjami branżowymi, analizę rynku i definiowanie nisz rynkowych.


Olga Niebylska




Posiada kilkuletnie doświadczenie w krajowej i zagranicznej administracji publicznej w zakresie wspierania rozwoju międzynarodowych kontaktów handlowych, promocji gospodarczej oraz internacjonalizacji przedsiębiorstw. W ramach Zespołu Ekspertów Branżowych PAIH jest główną ekspertką ds. branż niestrategicznych, a także ekspertką branży spożywczej – ze szczególnym uwzględnieniem świeżych produktów i sadownictwa.


Karolina Izdebska




Ekonomistka z ponad 20 letnim doświadczeniem. W PAIH jest głównym ekspertem branży spożywczej oraz medycznej. Posiada wieloletnie doświadczenie we współpracy z firmami i jednostkami administracji rządowej oraz na poziomie struktur i instytucji UE. Od wielu lat związana z rynkami rolnymi. Czynna uczestniczka prac przygotowawczych do akcesji Polski do UE w obszarze rolnictwa - przedstawicielka Agencji Rynku Rolnego w Komisji Europejskiej w ramach prac rynkowych komitetów zarządzających (DG AGRI) – w zakresie mechanizmów Wspólnej Polityki Rolnej – ze szczególnym uwzględnieniem branży mleka i produktów mlecznych.




04.10, 10:00-  -  sala: Scena Główna (poziom +1)
Oficjalne otwarcie PAIH Forum Biznesu








04.10, 11:15-12:15  -  sala: Amsterdam
Perspektywiczne kierunki ekspansji dla branży budowlanej



Branża budowlana jest jednym z najważniejszych sektorów polskiej gospodarki oraz jedną z polskich specjalności eksportowych. Charakteryzuje się wysokim skorelowaniem z koniunkturą gospodarczą oraz środkami na finansowanie inwestycji, wykorzystaniem nowych technologii i stałym zapotrzebowaniem na wykwalifikowanych pracowników. Jak obecne i planowane duże inwestycje w budowę infrastruktury w Polsce (m.in. CPK, kolej, energetyka jądrowa) wpływają na strategie eksportowe polskich firm budowlanych? Które rynki geograficzne są najbardziej perspektywiczne dla polskich firm budowlanych? Czy w eksporcie usług budowlanych wciąż obowiązują zasięgi 1000 km od bazy logistycznej w warunkach Europy i 2000 km poza Europą? – to tylko niektóre z pytań, na które odpowiedzi poszukają prelegenci. 




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż A
Polski sektor logistyczny –  rozwój w perspektywie kryzysu



Polski sektor logistyczny jest zdominowany przez małe i średnie przedsiębiorstwa. Aktualnie branża logistyczna jest liderem wśród krajów Unii Europejskiej. Nadchodzące lata zwiastują jednak poważne turbulencje w sektorze. Nieuchronnie zbliżające się terminy wymogów narzucanych przez UE - związanych m.in. z raportowaniem ESG, czy normami środowiskowymi dot. silników spowodują upadek wielu firm i postępującą konsolidację rynku w ramach większych podmiotów. W konsekwencji spowoduje to drastyczne zmniejszenie konkurencyjności branży. Rozwiązaniem może być kumulacja kapitału oraz inwestycje. Podobne problemy dotyczą branży transportu szynowego oraz morskiego. O niezbędnym nowatorskim podejściu, rebrandingu branży i jej perspektywach opowiedzą eksperci podczas panelu.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż B
Fintech: nowe rynki



Przez ostatnie lata sektor Fintech w Polsce rozwija się dynamicznie, plasując nasz kraj jako największy ośrodek branży w Europie Środkowo-Wschodniej. Przyciąga on inwestycje i innowacje, zmieniając sposób zarządzania finansami. Jednak warunkiem osiągnięcia sukcesu Fintechów jest ekspansja zagraniczna. Podczas panelu omówione zostaną najnowsze trendy w sektorze, jak również wybrane kierunki rozwoju polskiego Fintechu, czyli gdzie jest potencjał i jak z niego korzystać.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż C
Umowy o Wolnym Handlu –  Co dalej?



Umowy o wolnym handlu pozwalają przedsiębiorcom skorzystać z niższych lub nawet zerowych stawek celnych oraz skróconych procedur celnych i uproszczonych dokumentacji. Promują liberalizację handlu i współpracę międzynarodową. Umowy handlowe negocjowane są przez Unię Europejską, która działa w imieniu krajów członkowskich, dbając o ich interesy na arenie międzynarodowej. O tym, co dają polskiemu przedsiębiorcy, który planuje ekspansję na rynki pozaunijne porozmawiają prelegenci podczas panelu.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Londyn C
Jak wygrywać projekty IT na rynkach międzynarodowych?



Sektor usług IT staje się coraz bardziej konkurencyjny. Dlatego teraz polskie firmy tym bardziej muszą szukać nowych sposobów, aby pozostać ważnymi graczami na globalnych rynkach. Rosnące stawki deweloperów w Polsce, pandemia, wojna w Ukrainie, zwolnienia w sektorze prywatnym i powstawanie alternatywnych rynków outsourcingu to tylko niektóre z wyzwań, przed którymi stoi polski rynek IT. W czasie panelu eksperci omówią bariery, z którymi muszą zmagać się polskie firmy IT, zdobywając zagraniczne projektów. Paneliści porozmawiają także o strategiach marketingowych, sprzedażowych i modelach operacyjnych biznesu, które pozwolą odnieść sukces na rynkach zagranicznych.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Scena Główna
Polska Gospodarka 2023 – miękkie lądowanie po globalnych turbulencjach



Po serii szoków zewnętrznych gospodarka polska doświadcza „miękkiego lądowania”. Z trudnego okresu wychodzimy z 17% wzrostem realnych dochodów (PKB per capita 2020-23) co jest absolutnie jednym z najlepszych wyników w UE. Mamy obecnie najniższą w UE i historii stopę bezrobocia, wzrost zatrudnienia, płac realnych i inwestycji oraz silnego złotego. Jak ta poprawa koniunktury wpływa na sektor przedsiębiorstw? Jaka czeka nas najbliższa przyszłość i jakie stoją przed nami wyzwania, aby ten pozytywny trend utrzymać?




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Rzym
Przetargi międzynarodowe – współpraca z organizacjami międzynarodowymi



Przetargi międzynarodowe są interesującą formą zaangażowania biznesu w działalność globalnie działających instytucji. Ze względu na specyficzną formę współpracy na styku biznesu, administracji publicznej oraz organizacji międzynarodowych rządzą się one zestawem charakterystycznych praktyk, oraz uwarunkowań. W czasie panelu eksperci zgłębią meandry tego zagadnienia i przedstawią szanse, które daje udział w przetargach międzynarodowych.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Warszawa
Polsko – amerykańska współpraca gospodarcza



Współpraca gospodarcza między Polską a USA pogłębia się od kilku lat. Przyszłościowe kierunki polsko-amerykańskiej współpracy dotyczą między innymi sektora energetycznego, obronnego, a także nowoczesnych technologii i branży IT. Podczas panelu eksperci porozmawiają o tym, jak postrzegane w Stanach są polskie produkty i zastanowią się nad tym, czy tradycyjne branże jak meblarska, czy spożywcza również mają szanse na tym rynku. Paneliści opowiedzą również o barierach w handlu ze Stanami Zjednoczonymi.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Barcelona
Kosmetyki „Made in Poland” – kierunki rozwoju branży



Branża kosmetyczna jest jedną z najprężniej rozwijających się branż konsumenckich, a polskie produkty cieszą się coraz większą rozpoznawalnością na świecie. Dzieje się to między innymi dzięki umiejętności szybkiego i sprawnego reagowania na wszelkie nowinki, zmieniające się trendy czy wyzwania, z jakimi zmagają się producenci. Udowodniła to elastyczność polskich firm zauważalna szczególnie podczas pandemii. O kolejnych wyzwaniach i możliwościach utrzymania tego trendu porozmawiają paneliści.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Londyn A
Otwórz się na Mołdawię – perspektywy ekspansji inwestycyjnej i eksportowej



Do intensyfikacji działań PAIH oraz polskich firm w ostatnich miesiącach na rynku mołdawskim przyczyniły się przede wszystkim stabilna polityka rządu mołdawskiego, w tym uzyskanie statusu kraju kandydującego do UE, konieczność reorganizacji polityki handlowej tego państwa z uwagi na wojnę w sąsiedniej Ukrainie oraz zachęcające zmiany lokalnej polityki handlowej. Podczas panelu w języku angielskim zostaną przedstawione możliwości ekspansji na rynek mołdawski wraz z instrumentami wsparcia finansowania z zagranicy oraz w kraju.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Londyn B
Raportowanie ESG – biznes w obszarze zrównoważonego rozwoju



Czy raportowanie ESG naprawdę jest potrzebne? W Europie działa ok. 18 milionów małych i średnich przedsiębiorstw ze wszystkich branż. Ich działania wpływają nie tylko na gospodarkę, ale także na środowisko i warunki społeczne. Dyrektywa CSRD nałoży obowiązek raportowania w zakresie zrównoważonego rozwoju na około 50 tys. firm w UE, co pociągnie za sobą określone koszty i wyzwania. W ramach panelu eksperci przybliżą spodziewany zakres raportowania ESG, a także cele i oczekiwania rynków objętych tym obowiązkiem. 




04.10, 12:30-14:00  -  sala: Scena Główna
Polska na Expo 2025 Osaka, Kansai – narzędzia wsparcia dla przedsiębiorców w ramach programu gospodarczego



Wystawy Światowe to świetna okazja do promocji polskiej gospodarki i rodzimych firm. W ramach programu gospodarczego Expo Polska Agencja Inwestycji i Handlu proponuje przedsiębiorcom szereg narzędzi wsparcia ekspansji na rynki międzynarodowe. Uczestnicy panelu, w tym przedstawiciele PAIH, PARP oraz dotychczasowi beneficjenci programów promocji opowiedzą o wymiernych korzyściach udziału w Programie Partnerskim EXPO, Konkursie Go to Brand, wydarzeniach targowych  i innych wydarzeniach związanych z udziałem naszego kraju w Wystawie Światowej.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Rzym
ABC Eksportu: Finansowanie i ubezpieczenie handlu międzynarodowego



Handel międzynarodowy traktowany jest jako motor rozwoju światowej gospodarki. Ok. 80-90% tego handlu wymaga finansowania, jednak luka między tym, co pożyczkodawcy są gotowi dostarczyć na rynek, a tym, czego potrzebują pożyczkobiorcy jest ogromna. W zależności od zastosowanej metodologii jej wielkość w finansowaniu handlu światowego szacuje się na 2 do nawet 30 bilionów dolarów. Ta luka finansowa ogranicza zdolność handlu do pełnego wspierania wzrostu gospodarczego, zwłaszcza w przypadku MŚP. W czasie dyskusji zastanowimy się co możemy zrobić, aby zmniejszyć lukę w finansowaniu na krajowym rynku oraz przedstawimy paletę dostępnych produktów finansowych i ubezpieczeniowych dla polskich eksporterów.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Londyn C
Inicjatywa Trójmorza: szanse dla polskiego biznesu



Inicjatywa Trójmorza stwarza szerokie możliwości eksportowe, zwłaszcza w sektorze infrastruktury krytycznej. Jednak brak zinstytucjonalizowanego charakteru i wspólnej orientacji gospodarczej powoduje, że jej potencjał nie jest w pełni wykorzystywany. Podczas panelu omówione zostaną wyzwania i możliwości, jakie przed polskimi przedsiębiorcami stawia Inicjatywa, oraz jakość partycypacji poszczególnych państw członkowskich, która przekłada się na realizację projektów eksportowych. 




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Warszawa
Azja Południowo – Wschodnia: nowe centrum świata?



Państwa ASEAN znajdują się w czołówce najszybciej rozwijających się gospodarczo krajów świata. Borykają się przy tym z zestawem własnych problemów rozwojowych, politycznych oraz społecznych, jednocześnie próbując balansować w mocarstwowej grze pomiędzy Chinami oraz USA. Panel spróbuje odpowiedzieć na pytanie, jaką rolę będą grać państwa regionu w przyszłości, a także czy są one dla Polski alternatywą dla bliskich stosunków gospodarczych z ChRL.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Barcelona
Branża biotechnologiczna: przygotowanie do rozmowy z inwestorami



Branża biotechnologiczna charakteryzuje się ogromnym potencjałem rozwojowym na rynkach międzynarodowych. Cechuje się wysoką konkurencyjnością oraz innowacyjnością. Zatem jednym z podstawowych wyzwań dla przedsiębiorców z tej branży - oprócz strony merytorycznej, ściśle związanej z produktem - jest dobre przygotowanie i rozwijanie kompetencji w zakresie rozmów biznesowych z inwestorami oraz potencjalnymi partnerami. O tym, jak przygotować się do ekspansji międzynarodowej i skutecznie osiągać postawione cele biznesowe w tak specyficznej i wymagającej branży jak biotechnologia, porozmawiają eksperci podczas panelu.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Amsterdam
Polsko – brytyjskie stosunki gospodarcze



Polska i Wielka Brytania od lat utrzymują silne stosunki gospodarcze. Brexit nie zmniejszył atrakcyjności Polski pod względem brytyjskich inwestycji ani polskiego eksportu do Wielkiej Brytanii. W ubiegłym roku wymiana handlowa między Polską a UK wzrosła aż o 34,6 proc. odnotowując rekordową wartość prawie 27 miliardów funtów. Pokazuje to, że Polska nadal pozostaje jednym z najważniejszych partnerów handlowych Wielkiej Brytanii w Europie Środkowo-Wschodniej. Paneliści opowiedzą o aktualnym stanie polsko-brytyjskich relacji biznesowych, handlowych i inwestycyjnych w ramach umowy o handlu i współpracy między Wielką Brytanią a UE oraz znaczeniu potencjalnych przyszłych partnerstw handlowych dla obu gospodarek. Dyskusja dotyczyć będzie także otoczenia biznesowego, eksportu, cyfryzacji, zielonej gospodarki, bezpieczeństwa łańcucha dostaw i innych obszarów, w których można dalej rozwijać współpracę gospodarczą.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż A
Sztuczna inteligencja – potencjał czy zagrożenie dla polskiego biznesu?



Sztuczna inteligencja i narzędzia z nią związane zdominowały w tym roku dyskusje dotyczące przebiegu transformacji cyfrowej – zarówno w Polsce jak i na poziomie globalnym. W zależności od branży, stopnia cyfryzacji procesów biznesowych oraz modelu biznesowego, wpływ AI na polskie firmy i jego ocena mogą się różnić. Celem panelu jest omówienie zmian zachodzących w polskim biznesie pod wpływem technologii AI. Które branże zmieniają się najbardziej? Które zyskują, a które są zagrożone? Kogo narzędzia AI zastępują, a kogo wspierają? Jak AI wpłynie na polskie branże w ciągu następnych trzech-pięciu lat? Eksperci PAIH wraz z przedstawicielami świata biznesu porozmawiają o tym, jak najefektywniej wykorzystać rozwój sztucznej inteligencji.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż B
Polskie Porty – okno na świat dla polskiego biznesu w zmieniającym się układzie geopolitycznym



Porty Gdańsk, Gdynia i Szczecin-Świnoujście łącznie w ubiegłym roku przeładowały ponad 133 mln ton ładunków, co daje wzrost o 17,8% w stosunku do 2021 roku. Ostatnie wydarzenia, takie jak wybuch pandemii oraz wojny w Ukrainie pokazały, że nie ma gwarancji zrównoważonego rozwoju dla wielu gałęzi gospodarek, a w szczególności dla branży transportowo-logistycznej. Przed nami okres odbudowy Ukrainy, a Polska będzie jednym z najważniejszych mostów łączącym Ukrainę z resztą świata. W czasie dyskusji paneliści spróbują odpowiedzieć na pytania, czy polskie porty oraz infrastruktura kolejowa są przygotowane na możliwość znacznego zwiększenia wolumenu przeładunku towarów w związku z odbudową Ukrainy i czy Jedwabny Szlak  nadal pozostaje projektem rozwojowym w obecnej sytuacji geopolitycznej. 




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż C
Potencjał gospodarczo – handlowy Bałkanów



Polska ma wszelkie zasoby, aby umocnić swoją pozycję na Bałkanach. Oprócz krajów, które są już członkami UE na półwyspie, mamy ogromną szansę zaistnieć na Bałkanach Zachodnich. Zachodzą tam ważne dla polskich interesów procesy – postępujące rozszerzenie UE i NATO, rozwój wspólnej polityki bezpieczeństwa i obrony, co ma również ogromny wpływ na zwiększenie dynamiki w relacjach gospodarczych z regionem. W czasie panelu eksperci porozmawiają na temat potencjału rozwoju polsko-bałkańskich stosunków gospodarczych, wspólnych interesach i wymianie handlowej. 




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Londyn A
Ekspansja polskiego biznesu na rynki zagraniczne przy wykorzystaniu instrumentów oferowanych przez Specjalne Strefy Ekonomiczne



Specjalne Strefy Ekonomiczne zostały stworzone m.in. w celu przyspieszenia wzrostu gospodarczego, czy zniwelowania bezrobocia w określonych regionach Polski. Podmioty te znajdują się najbliżej lokalnego biznesu i bezpośrednio współpracują z przedsiębiorcami, wspierając ich poprzez narzędzia i cele określone w ustawie tworzącej SSE. Specjalne Strefy Ekonomiczne uczestniczą także w procesie ekspansji zagranicznej polskiego biznesu. W trakcie panelu poruszone zostaną kwestie związane z możliwościami oferowanymi przez specjalne strefy ekonomiczne w zakresie ekspansji MŚP na rynki zagraniczne. Model działania zostanie zaprezentowany również na podstawie case study.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Londyn B
Instrumenty wsparcia Ministerstwa Finansów dla inwestorów



Centrum Obsługi Podatkowej Inwestora, zostało utworzone przez Ministerstwo Finansów zarówno dla inwestorów z Polski, jak i z zagranicy. Zakres działań Centrum to w szczególności identyfikacja skutków podatkowych inwestycji, formy wsparcia dla inwestorów, wyjaśnienia i rozwiązania dotyczące różnych rodzajów podatków. W czasie panelu omówiona zostanie współpraca, jaką Centrum podejmuje na rzecz inwestorów z innymi podmiotami. Dyskusja dotyczyć będzie także rozwiązań oferowanych przedsiębiorcom przez Ministerstwo. Przedstawione zostanie Porozumienie Inwestycyjne, umożliwiające określenie podatkowych skutków obecnej lub planowanej inwestycji w Polsce oraz Program Współdziałania, jako nowa formy relacji pomiędzy przedsiębiorcami a Krajową Administracją Skarbową, ułatwiająca prawidłowe wypełnianie obowiązków podatkowych.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Rzym
Nowe trendy konsumenckie – przyszłość dla branży spożywczej



Rosnąca świadomość w temacie żywności powoduje, że preferowana jest ta o jasno określonym składzie i pochodzeniu. Coraz więcej jest także produktów roślinnych, będących zamiennikami mięsa. Rozwijająca się technologia pomaga w tworzeniu bardziej ekologicznych opakowań, ale też wspiera produkcję żywności. O trendach w branży spożywczej i możliwościach ich wykorzystania opowiedzą eksperci podczas panelu. 




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Warszawa
Trendy w e-commerce impulsem do rozwoju handlu



Ponad połowa ludności świata kupiła w 2022 r. towary konsumpcyjne online. Wartość rynku e-commerce szacowana jest obecnie na 6,3 miliarda dolarów (Digital 2023 Global Overview Report). Polscy przedsiębiorcy wciąż obawiają się wyzwań związanych z logistyką, potencjalnymi zwrotami oraz rosnących kosztów dostaw. Tymczasem e-eksport oznacza stosunkowo łatwe i szybkie zwiększenie liczby odbiorców, a w efekcie rozwój biznesu. Podczas panelu podpowiemy które kierunki warto wybierać, jak przygotować się do rozpoczęcia eksportu crossborder. Opowiemy także o trendach, obserwowanych w globalnym handlu online.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Barcelona
Przyszłość relacji handlowych z Chinami



Chińska Republika Ludowa, będąc największą gospodarką pod względem parytetu siły nabywczej na świecie, musi zmierzyć się z konsekwencjami pandemii oraz polityki zero COVID, wojny w Ukrainie oraz wojny gospodarczej ze Stanami Zjednoczonymi. Podczas panelu eksperci opowiedzą o przyszłości relacji handlowych z tym państwem. 




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Amsterdam
Gospodarka wodorowa w Polsce i na świecie – priorytety rozwoju w dobie transformacji mobilnej i energetycznej



Gospodarka wodorowa to przyszłość energetyki, która przyczyni się do obniżenia cen energii i emisji zanieczyszczeń, a także pobudzenia wzrostu gospodarczego i stworzenia nowych miejsc pracy. W czasie panelu omówione zostaną najnowsze trendy w tej dziedzinie. Eksperci porozmawiają również o polskich reprezentantach branży wodorowej i priorytetowych działaniach, które dadzą impuls do jej szybkiego rozwoju w kraju oraz ekspansji na rynki zagraniczne.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż A
Kluczowe surowce dla rozwoju produkcji przemysłowej



W miarę ograniczania światowych emisji dwutlenku węgla ropa naftowa może zejść na dalszy plan, ustępując miejsca metalom używanym do produkcji baterii i sprzętów elektronicznych. Wydobycie litu w ostatnim dziesięcioleciu wzrosło prawie czterokrotnie! Prawie połowa światowej produkcji tego surowca przypada na Australię. Gonią ją stosunkowo nowi gracze, tacy jak Chile i Argentyna. Globalni liderzy produkcji miedzi to z kolei Chile, Peru i Demokratyczna Republika Konga. Czy miedź i lit to nowa ropa, a kraje z dużymi zasobami tych surowców będą zyskiwały na znaczeniu? Gdzie w tym wszystkim potencjalna szansa dla polskich eksporterów? Na te pytania odpowiedzi poszukają nasi eksperci podczas panelu.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż B
Agri-tech – dlaczego Polska może być liderem innowacji technologicznych na rynkach światowych?



Agri-tech jest w tym momencie jedną z kluczowych branż w rozwoju światowym. Pod tą nazwą skrywają się nowoczesne rozwiązania z zakresu: żywności, rolnictwa, wody czy terraformatowania przestrzeni. Podczas panelu zostaną omówione praktyczne aspekty rozwoju polskiej innowacyjności. Pokażemy, w jakich segmentach agri-tech rozwija się w Polsce i na świecie. Przedstawimy polskie sukcesy eksportowe i przyszłe trendy.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż C
Cyberbezpieczeństwo wyzwaniem dla MŚP



Cyberprzestrzeń na stałe już weszła do naszego życia, zarówno prywatnego, jak i zawodowego. Stworzyła niemalże nieograniczone możliwości rozwoju komunikacji, a co z tym idzie również gospodarki. Wraz z możliwościami pojawiły się także zagrożenia i konieczność ich zaadresowania. Ma to miejsce zarówno w postaci rozwiązań dostarczanych przez prywatne przedsiębiorstwa, jak i w formie regulacji opracowywanych przez państwa, które w ten sposób realizują swoje strategie cyberbezpieczeństwa. Nakładają one pewne konkretne zobowiązania szczególnie na operatorów tzw. usług kluczowych, które należy wziąć pod uwagę, planując ekspansję zagraniczną. Regulacje te stwarzają szanse dla polskich przedsiębiorców, o których opowiedzą eksperci podczas panelu. 




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Londyn A
Miasta przyszłości: zapotrzebowanie na nowe rozwiązania „smart city”



Cyfryzacja, zrównoważony rozwój, przemysł 4.0 - wszystkie te hasła zmieniają nasze spojrzenie na gospodarkę. Rozwój nowych technologii stwarza również nowe możliwości przekształcania i usprawniania tkanki miejskiej, czyli otoczenia, w którym żyje większość z nas. Jak rozwijać się będzie urbanizacja, jakie nowe miasta przyniesie przyszłość oraz jakich rozwiązań będą one potrzebować – to pytania, na które postarają się odpowiedzieć eksperci.  




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Londyn B
ABC Eksportu: Business Storytelling



Rozpoznawalna na rynku lokalnym marka, ugruntowany produkt lub usługa oraz determinacja to czynniki niezbędne do rozpoczęcia eksportu. Podczas panelu eksperci opowiedzą, w jaki sposób dostosować strategię komunikacji do potrzeb i oczekiwań klientów zagranicznych. Prelegenci odpowiedzą również na pytanie jak zbudować chwytliwą narrację na rynkach międzynarodowych oraz właściwie zdefiniować cechy produktu, które mogą stać się lokomotywą marketingu za granicą.






04.10, 14:00-15:00  -  sala: Londyn C
Polish engineering – ekspansja polskiego sektora technologii



Polski inżynier jest ceniony na całym świecie, a rozwiązania polskich spółek technologicznych są integralną częścią globalnych marek (np. Chat GPT, marki motoryzacyjne, m.in. Ferrari, software finansowy). Niestety renoma ta istnieje przede wszystkim w kuluarach światowego biznesu, a marka „Polish Engeneering” nie istnieje w powszechnej świadomości konsumentów. Z tego powodu z dorobku polskich firm inżynieryjnych korzysta się nadal za zaniżone ceny, a rozwiązania są sprzedawane pod markami globalnych spółek technologicznych. W trakcie panelu skupimy się na nakreśleniu potencjału branży oraz poszukamy odpowiedzi na pytanie, w jaki sposób zwiększyć rozpoznawalność polskiej branży innowacji i jej ekspozycję na rynkach zagranicznych. 




04.10, 14:15-14:45  -  sala: Scena Główna
Keynote speech








04.10, 15:15-16:15  -  sala: Londyn A
Indie – nowy gracz na globalnej mapie 
handlu



W 2023 roku Indie prześcignęły Chiny pod względem liczby ludności. Od lat notują też wyższą dynamikę wzrostu gospodarczego. Wielu komentatorów zaczęło przyrównywać do siebie tych dwóch gigantów, spodziewając się indyjskiego cudu gospodarczego na miarę swojego wschodnioazjatyckiego sąsiada. Czy te porównania są uzasadnione i czy już niedługo wszyscy będą chcieli robić biznes w największej demokracji świata? Uczestnicy panelu postarają się odpowiedzieć na pytania o przyszłość rozwoju Indii, największe bariery prawne i pozaprawne w handlu z tym krajem. Wskażą także, o czym musi pamiętać polski przedsiębiorca, zainteresowany biznesem w tym rejonie świata.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Rzym
Polskie inwestycje zagraniczne: success stories



Krajowe przedsiębiorstwa rozwijają się na tyle szybko, że same zdolne są do ekspansji i inwestowania poza granicami. Coraz więcej polskich firm świadomych jest swojego potencjału eksportowego i interesuje się internacjonalizacją biznesu.  Podczas panelu przybliżone zostaną realne możliwości i korzyści płynące z zaangażowania kapitału polskich firm na rynkach zagranicznych. O sukcesach na rynkach zagranicznych, potencjale poszczególnych krajów, zachętach inwestycyjnych oraz ewentualnych ryzykach opowiedzą eksperci PAIH, oraz przedstawiciele biznesu i instytucji. 




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Warszawa
Współpraca gospodarcza z krajami Zatoki Perskiej



Obszar Zatoki Perskiej stanowi jeden z najważniejszych gospodarczo regionów na świecie - jako źródło surowców energetycznych, hub logistyczny i finansowy, miejsce śmiałych projektów infrastrukturalnych oraz ambicji technologicznych. Jednocześnie jest to obszar o bardzo specyficznym uwarunkowaniu kulturowym i politycznym, o czym musi pamiętać każdy, chcący prowadzić tam działalność. Polskie firmy coraz chętniej współpracują z tym regionem, co ma odzwierciedlenie w liczbach - nominalna wymiana handlowa jest jedną z największych poza UE. Polska ma zatem opinię solidnego partnera, co w połączeniu z ambitnymi planami reform gospodarczych oraz ogromnymi środkami kapitałowymi daje wiele możliwości. O tym, jak najlepiej je wykorzystać porozmawiają eksperci podczas panelu.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Barcelona
ABC Eksportu: pitching



W jaki sposób umiejętność opowiadania oraz doboru narracji może sprzedawać nasze produkty lub usługi? Jaki jest najlepszy sposób na zwrócenie uwagi potencjalnych odbiorców w zaledwie 30 sekund? Podczas tego panelu skupimy się na tym, jak stworzyć świetny elevator pitch i jak zbudować natychmiastową relacje z potencjalnymi partnerami biznesowymi za pomocą storytellingu. Efektywnie, skutecznie i w krótkim czasie. Warsztat kierowany jest przede wszystkim do start-upów.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Amsterdam
Cyfryzacja MŚP



Według raportu Fundacji Digital Poland i firmy Microsoft Polska otrzymała 99 punktów w kategorii „cyfryzacja biznesu”, czyli 1% poniżej średniej. To dobry wynik, ale wskazuje, że jako kraj nie w pełni wykorzystujemy swój potencjał w tym obszarze. Podczas panelu eksperci porozmawiają o stopniu cyfryzacji polskich MŚP. Podczas dyskusji poruszone zostaną kwestie sposobów oraz miejsc szukania wsparcia, dobrych praktyk w zakresie cyfryzacji oraz tego, jak Polska wypada na tle krajów Europy Zachodniej.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Paryż A
Certyfikacja halal – czy tylko dla produktów rolno-spożywczych?



Muzułmanie to prawie 1,5 miliarda konsumentów na całym świecie, a liczba ta oraz jej udział w światowym rynku będą tylko wzrastać. Są to bardzo świadomi klienci, dla których jednym z podstawowych kryteriów wyboru jest tzw. halal - czyli to, co jest dozwolone ze względów religijnych. Większość osób kojarzy halal z żywnością, przede wszystkim mięsem. Tymczasem określenie to może obejmować bardzo szeroką kategorię produktów, czy też usług - od kosmetyków po operacje finansowe. O istotności kwestii halal i znaczeniu sformułowania „keep it halal” porozmawiają prelegenci podczas panelu. 




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Paryż B
Morska energetyka wiatrowa – szanse dla polskich firm



Morska energetyka wiatrowa to dynamicznie rozwijający się sektor. Zielona energia z wiatru to dla Polski oszczędność, bezpieczeństwo, niezależność energetyczna oraz zeroemisyjne źródło energii przyjazne dla środowiska. Podczas panelu dotyczącego pozyskiwania zielonej energii z morskich farm wiatrowych omówiona zostanie m.in. rola tej technologii w stabilizacji polskiego systemu energetycznego. Jako wzorcowy model wdrażania offshore wind energy zostanie zaprezentowany przykład Skandynawii. Eksperci zwrócą również uwagę na istotność jak największego udziału polskich firm (tzw. local content) przy wdrażaniu tej technologii (od projektowania i budowy do eksploatacji i utrzymania instalacji). Uczestnicy panelu poznają nowatorskie sposoby na zwiększenie możliwości udziału w inwestycjach oraz eksporcie produktów i usług związanych z morską energetyką wiatrową.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Paryż C
Rozwój sektora kosmicznego na świecie – partnerstwa i współpraca



Polska z roku na rok dynamicznie zwiększa swój udział w globalnym rynku kosmicznym. Plany zakładają osiągnięcie progu 3% udziałów w obrocie na rynku europejskim do 2030 roku. Do osiągnięcia tego celu niezbędna jest wymiana wiedzy i doświadczenia w zakresie technologii kosmicznych między instytucjami oraz firmami poprzez zawieranie porozumień, oraz umów o współpracy. Podczas panelu eksperci przedstawią perspektywy rozwoju potencjału polskiego sektora kosmicznego.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Londyn B
Zrównoważona moda – szanse i wyzwania



Rosnąca świadomość konsumencka w temacie zrównoważonego rozwoju powoduje wzrost zainteresowania kwestią etyki produkcji m.in. w sektorze mody. Coraz częściej marki modowe podejmują decyzje o zmianie swojej filozofii projektowania i produkcji, by zminimalizować wpływ na środowisko. W trakcie panelu poruszona zostanie tematyka szans i wyzwań stojących przed polskimi markami i ich udziałem na rynkach zagranicznych w związku z wprowadzoną Dyrektywą UE w zakresie zrównoważonego rozwoju.






04.10, 15:15-16:15  -  sala: Londyn C
Nowy Jedwabny Szlak



Inicjatywa Pasa i Szlaku, ogłoszona w 2013 roku, pozostaje jednym z najbardziej rozpoznawalnych projektów polityczno-gospodarczych obecnych władz chińskich. W jakiej sytuacji znajduje się on po 10 latach, co z jego pomocą udało się osiągnąć i jakie szanse oferuje dla Polski i krajów Unii Europejskiej? Dyskusja wokół BRI posłuży za punkt wyjścia do omówienia specyfiki współpracy gospodarczej z Państwem Środka, wskazania problemów w handlu z Chinami i perspektyw, jakie stoją przed biznesem w dynamicznie zmieniającej się rzeczywistości międzynarodowej.




04.10, 15:15-15:45  -  sala: Scena Główna
ABC Eksportu: różnice kulturowe w prowadzeniu biznesu



Mogłoby wydawać się, że w globalnym świecie dopracowany produkt czy usługa obronią się same, a komunikacja i negocjacje dotyczyć będą wyłącznie obszaru biznesowego. Praktyka wskazuje jednak, że to właśnie kompetencje miękkie, zrozumienie kultury kontrahenta – często odmiennej od kultury polskiej – są czynnikami decydującymi o nawiązaniu i późniejszym rozwoju relacji biznesowej. Podczas panelu prelegenci nakreślą obszary, na które należy zwrócić szczególną uwagę w relacji z partnerem zagranicznym tak, aby różnice międzykulturowe stały się szansą, a nie ryzykiem. 




04.10, 16:00-17:00  -  sala: Scena Główna
Polska Strefa Inwestycji – niezawodny partner przedsiębiorcy



Polska Strefa Inwestycji powstała na mocy ustawy z 10 maja 2018 r. o wspieraniu nowych inwestycji. Dzięki temu instrumentowi wsparcia zwolnienia podatkowe dostępne są na terenie całego kraju, a nie jak wcześniej tylko w podstrefach SSE. Dziś cały kraj jest podzielony na 14 obszarów zarządzanych przez Strefy. Dzięki nim wdrożono Strategię Odpowiedzialnego Rozwoju sprzyjającą zrównoważonemu rozwojowi całego kraju. Obecnie zdecydowana większość inwestycji w ramach PSI lokowanych jest poza terenem dawnych SSE. W trakcie debaty uczestnicy panelu przedstawią pięcioletnie osiągnięcia gospodarcze i ekonomiczne PSI. Wskażą również przywileje, na jakie przedsiębiorcy mogą liczyć realizując nowe inwestycje oraz opowiedzą o podejmowanych wspólnie z PAIH inicjatywach wspierających polskich eksporterów. SSE działające w ramach Polska Strefa Inwestycji to dla PAIH  wieloletni i niezawodni partnerzy.
Dzięki Polskiej Strefie Inwestycji do naszego kraju skutecznie przyciągane są nowe zagraniczne inwestycje oraz efektywnie wspierani są polscy inwestorzy.




04.10, 16:30-17:30  -  sala: Warszawa
ABC Eksportu: prezentacja ogólna



Polscy przedsiębiorcy mają ogromny potencjał eksportowy. Podczas panelu omówione zostaną praktyczne aspekty analizy i budowy kompetencji eksportowych u przedsiębiorców stawiających w eksporcie swoje pierwsze kroki. Zaprezentowane zostaną narzędzia wspierające autodiagnozę stopnia dojrzałości eksportowej przedsiębiorstwa, kwestie związane z działaniami marketingowymi na rynkach zagranicznych oraz rola różnic międzykulturowych w nawiązywaniu kontaktów handlowych. Adresatami panelu są przedsiębiorcy, którzy rozpoczynają eksport lub natrafiają na różnego rodzaju bariery. 




04.10, 16:30-17:30  -  sala: Rzym
Rynki latynoamerykańskie: perspektywy, szanse



Eksport z Polski do krajów Ameryki Łacińskiej wart jest mniej niż 4 mld USD i stanowi ułamek polskiego eksportu. To duża i wciąż niewykorzystana nisza dla polskich eksporterów. Prelegenci przybliżą realia kulturowe, bariery taryfowe i pozataryfowe, perspektywiczne branże oraz inne zagadnienia związane z ekspansją na rynki Ameryki Łacińskiej.




04.10, 16:30-17:30  -  sala: Paryż A
Co dały mi środki unijne?



Fundusze unijne są pożądanym przez przedsiębiorców źródłem wsparcia. 
Przede wszystkim dlatego, że mają charakter bezzwrotny oraz pozwalają sfinansować niejednokrotnie istotną część realizowanego projektu. Wsparcie w postaci dotacji poprawia niewątpliwie konkurencyjność firm, które stają się znaczącymi partnerami biznesowymi. I choć korzystanie z dotacji unijnych przynosi beneficjentom wiele korzyści, to nie jest również pozbawione wad. O tym czy warto korzystać ze środków unijnych porozmawiają prelegenci.




04.10, 16:30-17:30  -  sala: Barcelona
Sky is not the limit – od niewiary w siebie do globalnego ruchu społecznego



Podczas prelekcji prowadzący przedstawi swoją drogę rozwoju i pokonywania barier dzięki skokom spadochronowym. Jak pozwalają one przełamywać brak pewności siebie, znajdować determinację i odwagę, wreszcie motywować innych do działania? Czemu warto dzielić się swoim doświadczeniem? W czym prowadzenie biznesu przypomina skoki spadochronowe? Czy adrenalina napędza do działania i motywuje do rozwoju? Tomasz Kozłowski opowie o tym, jak skoki spadochronowe pozwalają zacierać bariery między ludźmi, patrzeć na życie i karierę z nowej perspektywy i budować w sobie energię do działania i zmian.




04.10, 10:00-  -  sala: Scena Główna (poziom +1)
Oficjalne otwarcie PAIH Forum Biznesu








04.10, 11:15-12:15  -  sala: Amsterdam
Perspektywiczne kierunki ekspansji dla branży budowlanej



Branża budowlana jest jednym z najważniejszych sektorów polskiej gospodarki oraz jedną z polskich specjalności eksportowych. Charakteryzuje się wysokim skorelowaniem z koniunkturą gospodarczą oraz środkami na finansowanie inwestycji, wykorzystaniem nowych technologii i stałym zapotrzebowaniem na wykwalifikowanych pracowników. Jak obecne i planowane duże inwestycje w budowę infrastruktury w Polsce (m.in. CPK, kolej, energetyka jądrowa) wpływają na strategie eksportowe polskich firm budowlanych? Które rynki geograficzne są najbardziej perspektywiczne dla polskich firm budowlanych? Czy w eksporcie usług budowlanych wciąż obowiązują zasięgi 1000 km od bazy logistycznej w warunkach Europy i 2000 km poza Europą? – to tylko niektóre z pytań, na które odpowiedzi poszukają prelegenci. 




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż A
Polski sektor logistyczny –  rozwój w perspektywie kryzysu



Polski sektor logistyczny jest zdominowany przez małe i średnie przedsiębiorstwa. Aktualnie branża logistyczna jest liderem wśród krajów Unii Europejskiej. Nadchodzące lata zwiastują jednak poważne turbulencje w sektorze. Nieuchronnie zbliżające się terminy wymogów narzucanych przez UE - związanych m.in. z raportowaniem ESG, czy normami środowiskowymi dot. silników spowodują upadek wielu firm i postępującą konsolidację rynku w ramach większych podmiotów. W konsekwencji spowoduje to drastyczne zmniejszenie konkurencyjności branży. Rozwiązaniem może być kumulacja kapitału oraz inwestycje. Podobne problemy dotyczą branży transportu szynowego oraz morskiego. O niezbędnym nowatorskim podejściu, rebrandingu branży i jej perspektywach opowiedzą eksperci podczas panelu.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż B
Fintech: nowe rynki



Przez ostatnie lata sektor Fintech w Polsce rozwija się dynamicznie, plasując nasz kraj jako największy ośrodek branży w Europie Środkowo-Wschodniej. Przyciąga on inwestycje i innowacje, zmieniając sposób zarządzania finansami. Jednak warunkiem osiągnięcia sukcesu Fintechów jest ekspansja zagraniczna. Podczas panelu omówione zostaną najnowsze trendy w sektorze, jak również wybrane kierunki rozwoju polskiego Fintechu, czyli gdzie jest potencjał i jak z niego korzystać.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż C
Umowy o Wolnym Handlu –  Co dalej?



Umowy o wolnym handlu pozwalają przedsiębiorcom skorzystać z niższych lub nawet zerowych stawek celnych oraz skróconych procedur celnych i uproszczonych dokumentacji. Promują liberalizację handlu i współpracę międzynarodową. Umowy handlowe negocjowane są przez Unię Europejską, która działa w imieniu krajów członkowskich, dbając o ich interesy na arenie międzynarodowej. O tym, co dają polskiemu przedsiębiorcy, który planuje ekspansję na rynki pozaunijne porozmawiają prelegenci podczas panelu.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Londyn C
Jak wygrywać projekty IT na rynkach międzynarodowych?



Sektor usług IT staje się coraz bardziej konkurencyjny. Dlatego teraz polskie firmy tym bardziej muszą szukać nowych sposobów, aby pozostać ważnymi graczami na globalnych rynkach. Rosnące stawki deweloperów w Polsce, pandemia, wojna w Ukrainie, zwolnienia w sektorze prywatnym i powstawanie alternatywnych rynków outsourcingu to tylko niektóre z wyzwań, przed którymi stoi polski rynek IT. W czasie panelu eksperci omówią bariery, z którymi muszą zmagać się polskie firmy IT, zdobywając zagraniczne projektów. Paneliści porozmawiają także o strategiach marketingowych, sprzedażowych i modelach operacyjnych biznesu, które pozwolą odnieść sukces na rynkach zagranicznych.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Scena Główna
Polska Gospodarka 2023 – miękkie lądowanie po globalnych turbulencjach



Po serii szoków zewnętrznych gospodarka polska doświadcza „miękkiego lądowania”. Z trudnego okresu wychodzimy z 17% wzrostem realnych dochodów (PKB per capita 2020-23) co jest absolutnie jednym z najlepszych wyników w UE. Mamy obecnie najniższą w UE i historii stopę bezrobocia, wzrost zatrudnienia, płac realnych i inwestycji oraz silnego złotego. Jak ta poprawa koniunktury wpływa na sektor przedsiębiorstw? Jaka czeka nas najbliższa przyszłość i jakie stoją przed nami wyzwania, aby ten pozytywny trend utrzymać?




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Rzym
Przetargi międzynarodowe – współpraca z organizacjami międzynarodowymi



Przetargi międzynarodowe są interesującą formą zaangażowania biznesu w działalność globalnie działających instytucji. Ze względu na specyficzną formę współpracy na styku biznesu, administracji publicznej oraz organizacji międzynarodowych rządzą się one zestawem charakterystycznych praktyk, oraz uwarunkowań. W czasie panelu eksperci zgłębią meandry tego zagadnienia i przedstawią szanse, które daje udział w przetargach międzynarodowych.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Warszawa
Polsko – amerykańska współpraca gospodarcza



Współpraca gospodarcza między Polską a USA pogłębia się od kilku lat. Przyszłościowe kierunki polsko-amerykańskiej współpracy dotyczą między innymi sektora energetycznego, obronnego, a także nowoczesnych technologii i branży IT. Podczas panelu eksperci porozmawiają o tym, jak postrzegane w Stanach są polskie produkty i zastanowią się nad tym, czy tradycyjne branże jak meblarska, czy spożywcza również mają szanse na tym rynku. Paneliści opowiedzą również o barierach w handlu ze Stanami Zjednoczonymi.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Barcelona
Kosmetyki „Made in Poland” – kierunki rozwoju branży



Branża kosmetyczna jest jedną z najprężniej rozwijających się branż konsumenckich, a polskie produkty cieszą się coraz większą rozpoznawalnością na świecie. Dzieje się to między innymi dzięki umiejętności szybkiego i sprawnego reagowania na wszelkie nowinki, zmieniające się trendy czy wyzwania, z jakimi zmagają się producenci. Udowodniła to elastyczność polskich firm zauważalna szczególnie podczas pandemii. O kolejnych wyzwaniach i możliwościach utrzymania tego trendu porozmawiają paneliści.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Londyn A
Otwórz się na Mołdawię – perspektywy ekspansji inwestycyjnej i eksportowej



Do intensyfikacji działań PAIH oraz polskich firm w ostatnich miesiącach na rynku mołdawskim przyczyniły się przede wszystkim stabilna polityka rządu mołdawskiego, w tym uzyskanie statusu kraju kandydującego do UE, konieczność reorganizacji polityki handlowej tego państwa z uwagi na wojnę w sąsiedniej Ukrainie oraz zachęcające zmiany lokalnej polityki handlowej. Podczas panelu w języku angielskim zostaną przedstawione możliwości ekspansji na rynek mołdawski wraz z instrumentami wsparcia finansowania z zagranicy oraz w kraju.




04.10, 11:15-12:15  -  sala: Londyn B
Raportowanie ESG – biznes w obszarze zrównoważonego rozwoju



Czy raportowanie ESG naprawdę jest potrzebne? W Europie działa ok. 18 milionów małych i średnich przedsiębiorstw ze wszystkich branż. Ich działania wpływają nie tylko na gospodarkę, ale także na środowisko i warunki społeczne. Dyrektywa CSRD nałoży obowiązek raportowania w zakresie zrównoważonego rozwoju na około 50 tys. firm w UE, co pociągnie za sobą określone koszty i wyzwania. W ramach panelu eksperci przybliżą spodziewany zakres raportowania ESG, a także cele i oczekiwania rynków objętych tym obowiązkiem. 




04.10, 12:30-14:00  -  sala: Scena Główna
Polska na Expo 2025 Osaka, Kansai – narzędzia wsparcia dla przedsiębiorców w ramach programu gospodarczego



Wystawy Światowe to świetna okazja do promocji polskiej gospodarki i rodzimych firm. W ramach programu gospodarczego Expo Polska Agencja Inwestycji i Handlu proponuje przedsiębiorcom szereg narzędzi wsparcia ekspansji na rynki międzynarodowe. Uczestnicy panelu, w tym przedstawiciele PAIH, PARP oraz dotychczasowi beneficjenci programów promocji opowiedzą o wymiernych korzyściach udziału w Programie Partnerskim EXPO, Konkursie Go to Brand, wydarzeniach targowych  i innych wydarzeniach związanych z udziałem naszego kraju w Wystawie Światowej.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Rzym
ABC Eksportu: Finansowanie i ubezpieczenie handlu międzynarodowego



Handel międzynarodowy traktowany jest jako motor rozwoju światowej gospodarki. Ok. 80-90% tego handlu wymaga finansowania, jednak luka między tym, co pożyczkodawcy są gotowi dostarczyć na rynek, a tym, czego potrzebują pożyczkobiorcy jest ogromna. W zależności od zastosowanej metodologii jej wielkość w finansowaniu handlu światowego szacuje się na 2 do nawet 30 bilionów dolarów. Ta luka finansowa ogranicza zdolność handlu do pełnego wspierania wzrostu gospodarczego, zwłaszcza w przypadku MŚP. W czasie dyskusji zastanowimy się co możemy zrobić, aby zmniejszyć lukę w finansowaniu na krajowym rynku oraz przedstawimy paletę dostępnych produktów finansowych i ubezpieczeniowych dla polskich eksporterów.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Londyn C
Inicjatywa Trójmorza: szanse dla polskiego biznesu



Inicjatywa Trójmorza stwarza szerokie możliwości eksportowe, zwłaszcza w sektorze infrastruktury krytycznej. Jednak brak zinstytucjonalizowanego charakteru i wspólnej orientacji gospodarczej powoduje, że jej potencjał nie jest w pełni wykorzystywany. Podczas panelu omówione zostaną wyzwania i możliwości, jakie przed polskimi przedsiębiorcami stawia Inicjatywa, oraz jakość partycypacji poszczególnych państw członkowskich, która przekłada się na realizację projektów eksportowych. 




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Warszawa
Azja Południowo – Wschodnia: nowe centrum świata?



Państwa ASEAN znajdują się w czołówce najszybciej rozwijających się gospodarczo krajów świata. Borykają się przy tym z zestawem własnych problemów rozwojowych, politycznych oraz społecznych, jednocześnie próbując balansować w mocarstwowej grze pomiędzy Chinami oraz USA. Panel spróbuje odpowiedzieć na pytanie, jaką rolę będą grać państwa regionu w przyszłości, a także czy są one dla Polski alternatywą dla bliskich stosunków gospodarczych z ChRL.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Barcelona
Branża biotechnologiczna: przygotowanie do rozmowy z inwestorami



Branża biotechnologiczna charakteryzuje się ogromnym potencjałem rozwojowym na rynkach międzynarodowych. Cechuje się wysoką konkurencyjnością oraz innowacyjnością. Zatem jednym z podstawowych wyzwań dla przedsiębiorców z tej branży - oprócz strony merytorycznej, ściśle związanej z produktem - jest dobre przygotowanie i rozwijanie kompetencji w zakresie rozmów biznesowych z inwestorami oraz potencjalnymi partnerami. O tym, jak przygotować się do ekspansji międzynarodowej i skutecznie osiągać postawione cele biznesowe w tak specyficznej i wymagającej branży jak biotechnologia, porozmawiają eksperci podczas panelu.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Amsterdam
Polsko – brytyjskie stosunki gospodarcze



Polska i Wielka Brytania od lat utrzymują silne stosunki gospodarcze. Brexit nie zmniejszył atrakcyjności Polski pod względem brytyjskich inwestycji ani polskiego eksportu do Wielkiej Brytanii. W ubiegłym roku wymiana handlowa między Polską a UK wzrosła aż o 34,6 proc. odnotowując rekordową wartość prawie 27 miliardów funtów. Pokazuje to, że Polska nadal pozostaje jednym z najważniejszych partnerów handlowych Wielkiej Brytanii w Europie Środkowo-Wschodniej. Paneliści opowiedzą o aktualnym stanie polsko-brytyjskich relacji biznesowych, handlowych i inwestycyjnych w ramach umowy o handlu i współpracy między Wielką Brytanią a UE oraz znaczeniu potencjalnych przyszłych partnerstw handlowych dla obu gospodarek. Dyskusja dotyczyć będzie także otoczenia biznesowego, eksportu, cyfryzacji, zielonej gospodarki, bezpieczeństwa łańcucha dostaw i innych obszarów, w których można dalej rozwijać współpracę gospodarczą.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż A
Sztuczna inteligencja – potencjał czy zagrożenie dla polskiego biznesu?



Sztuczna inteligencja i narzędzia z nią związane zdominowały w tym roku dyskusje dotyczące przebiegu transformacji cyfrowej – zarówno w Polsce jak i na poziomie globalnym. W zależności od branży, stopnia cyfryzacji procesów biznesowych oraz modelu biznesowego, wpływ AI na polskie firmy i jego ocena mogą się różnić. Celem panelu jest omówienie zmian zachodzących w polskim biznesie pod wpływem technologii AI. Które branże zmieniają się najbardziej? Które zyskują, a które są zagrożone? Kogo narzędzia AI zastępują, a kogo wspierają? Jak AI wpłynie na polskie branże w ciągu następnych trzech-pięciu lat? Eksperci PAIH wraz z przedstawicielami świata biznesu porozmawiają o tym, jak najefektywniej wykorzystać rozwój sztucznej inteligencji.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż B
Polskie Porty – okno na świat dla polskiego biznesu w zmieniającym się układzie geopolitycznym



Porty Gdańsk, Gdynia i Szczecin-Świnoujście łącznie w ubiegłym roku przeładowały ponad 133 mln ton ładunków, co daje wzrost o 17,8% w stosunku do 2021 roku. Ostatnie wydarzenia, takie jak wybuch pandemii oraz wojny w Ukrainie pokazały, że nie ma gwarancji zrównoważonego rozwoju dla wielu gałęzi gospodarek, a w szczególności dla branży transportowo-logistycznej. Przed nami okres odbudowy Ukrainy, a Polska będzie jednym z najważniejszych mostów łączącym Ukrainę z resztą świata. W czasie dyskusji paneliści spróbują odpowiedzieć na pytania, czy polskie porty oraz infrastruktura kolejowa są przygotowane na możliwość znacznego zwiększenia wolumenu przeładunku towarów w związku z odbudową Ukrainy i czy Jedwabny Szlak  nadal pozostaje projektem rozwojowym w obecnej sytuacji geopolitycznej. 




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż C
Potencjał gospodarczo – handlowy Bałkanów



Polska ma wszelkie zasoby, aby umocnić swoją pozycję na Bałkanach. Oprócz krajów, które są już członkami UE na półwyspie, mamy ogromną szansę zaistnieć na Bałkanach Zachodnich. Zachodzą tam ważne dla polskich interesów procesy – postępujące rozszerzenie UE i NATO, rozwój wspólnej polityki bezpieczeństwa i obrony, co ma również ogromny wpływ na zwiększenie dynamiki w relacjach gospodarczych z regionem. W czasie panelu eksperci porozmawiają na temat potencjału rozwoju polsko-bałkańskich stosunków gospodarczych, wspólnych interesach i wymianie handlowej. 




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Londyn A
Ekspansja polskiego biznesu na rynki zagraniczne przy wykorzystaniu instrumentów oferowanych przez Specjalne Strefy Ekonomiczne



Specjalne Strefy Ekonomiczne zostały stworzone m.in. w celu przyspieszenia wzrostu gospodarczego, czy zniwelowania bezrobocia w określonych regionach Polski. Podmioty te znajdują się najbliżej lokalnego biznesu i bezpośrednio współpracują z przedsiębiorcami, wspierając ich poprzez narzędzia i cele określone w ustawie tworzącej SSE. Specjalne Strefy Ekonomiczne uczestniczą także w procesie ekspansji zagranicznej polskiego biznesu. W trakcie panelu poruszone zostaną kwestie związane z możliwościami oferowanymi przez specjalne strefy ekonomiczne w zakresie ekspansji MŚP na rynki zagraniczne. Model działania zostanie zaprezentowany również na podstawie case study.




04.10, 12:30-13:30  -  sala: Londyn B
Instrumenty wsparcia Ministerstwa Finansów dla inwestorów



Centrum Obsługi Podatkowej Inwestora, zostało utworzone przez Ministerstwo Finansów zarówno dla inwestorów z Polski, jak i z zagranicy. Zakres działań Centrum to w szczególności identyfikacja skutków podatkowych inwestycji, formy wsparcia dla inwestorów, wyjaśnienia i rozwiązania dotyczące różnych rodzajów podatków. W czasie panelu omówiona zostanie współpraca, jaką Centrum podejmuje na rzecz inwestorów z innymi podmiotami. Dyskusja dotyczyć będzie także rozwiązań oferowanych przedsiębiorcom przez Ministerstwo. Przedstawione zostanie Porozumienie Inwestycyjne, umożliwiające określenie podatkowych skutków obecnej lub planowanej inwestycji w Polsce oraz Program Współdziałania, jako nowa formy relacji pomiędzy przedsiębiorcami a Krajową Administracją Skarbową, ułatwiająca prawidłowe wypełnianie obowiązków podatkowych.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Rzym
Nowe trendy konsumenckie – przyszłość dla branży spożywczej



Rosnąca świadomość w temacie żywności powoduje, że preferowana jest ta o jasno określonym składzie i pochodzeniu. Coraz więcej jest także produktów roślinnych, będących zamiennikami mięsa. Rozwijająca się technologia pomaga w tworzeniu bardziej ekologicznych opakowań, ale też wspiera produkcję żywności. O trendach w branży spożywczej i możliwościach ich wykorzystania opowiedzą eksperci podczas panelu. 




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Warszawa
Trendy w e-commerce impulsem do rozwoju handlu



Ponad połowa ludności świata kupiła w 2022 r. towary konsumpcyjne online. Wartość rynku e-commerce szacowana jest obecnie na 6,3 miliarda dolarów (Digital 2023 Global Overview Report). Polscy przedsiębiorcy wciąż obawiają się wyzwań związanych z logistyką, potencjalnymi zwrotami oraz rosnących kosztów dostaw. Tymczasem e-eksport oznacza stosunkowo łatwe i szybkie zwiększenie liczby odbiorców, a w efekcie rozwój biznesu. Podczas panelu podpowiemy które kierunki warto wybierać, jak przygotować się do rozpoczęcia eksportu crossborder. Opowiemy także o trendach, obserwowanych w globalnym handlu online.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Barcelona
Przyszłość relacji handlowych z Chinami



Chińska Republika Ludowa, będąc największą gospodarką pod względem parytetu siły nabywczej na świecie, musi zmierzyć się z konsekwencjami pandemii oraz polityki zero COVID, wojny w Ukrainie oraz wojny gospodarczej ze Stanami Zjednoczonymi. Podczas panelu eksperci opowiedzą o przyszłości relacji handlowych z tym państwem. 




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Amsterdam
Gospodarka wodorowa w Polsce i na świecie – priorytety rozwoju w dobie transformacji mobilnej i energetycznej



Gospodarka wodorowa to przyszłość energetyki, która przyczyni się do obniżenia cen energii i emisji zanieczyszczeń, a także pobudzenia wzrostu gospodarczego i stworzenia nowych miejsc pracy. W czasie panelu omówione zostaną najnowsze trendy w tej dziedzinie. Eksperci porozmawiają również o polskich reprezentantach branży wodorowej i priorytetowych działaniach, które dadzą impuls do jej szybkiego rozwoju w kraju oraz ekspansji na rynki zagraniczne.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż A
Kluczowe surowce dla rozwoju produkcji przemysłowej



W miarę ograniczania światowych emisji dwutlenku węgla ropa naftowa może zejść na dalszy plan, ustępując miejsca metalom używanym do produkcji baterii i sprzętów elektronicznych. Wydobycie litu w ostatnim dziesięcioleciu wzrosło prawie czterokrotnie! Prawie połowa światowej produkcji tego surowca przypada na Australię. Gonią ją stosunkowo nowi gracze, tacy jak Chile i Argentyna. Globalni liderzy produkcji miedzi to z kolei Chile, Peru i Demokratyczna Republika Konga. Czy miedź i lit to nowa ropa, a kraje z dużymi zasobami tych surowców będą zyskiwały na znaczeniu? Gdzie w tym wszystkim potencjalna szansa dla polskich eksporterów? Na te pytania odpowiedzi poszukają nasi eksperci podczas panelu.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż B
Agri-tech – dlaczego Polska może być liderem innowacji technologicznych na rynkach światowych?



Agri-tech jest w tym momencie jedną z kluczowych branż w rozwoju światowym. Pod tą nazwą skrywają się nowoczesne rozwiązania z zakresu: żywności, rolnictwa, wody czy terraformatowania przestrzeni. Podczas panelu zostaną omówione praktyczne aspekty rozwoju polskiej innowacyjności. Pokażemy, w jakich segmentach agri-tech rozwija się w Polsce i na świecie. Przedstawimy polskie sukcesy eksportowe i przyszłe trendy.




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż C
Cyberbezpieczeństwo wyzwaniem dla MŚP



Cyberprzestrzeń na stałe już weszła do naszego życia, zarówno prywatnego, jak i zawodowego. Stworzyła niemalże nieograniczone możliwości rozwoju komunikacji, a co z tym idzie również gospodarki. Wraz z możliwościami pojawiły się także zagrożenia i konieczność ich zaadresowania. Ma to miejsce zarówno w postaci rozwiązań dostarczanych przez prywatne przedsiębiorstwa, jak i w formie regulacji opracowywanych przez państwa, które w ten sposób realizują swoje strategie cyberbezpieczeństwa. Nakładają one pewne konkretne zobowiązania szczególnie na operatorów tzw. usług kluczowych, które należy wziąć pod uwagę, planując ekspansję zagraniczną. Regulacje te stwarzają szanse dla polskich przedsiębiorców, o których opowiedzą eksperci podczas panelu. 




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Londyn A
Miasta przyszłości: zapotrzebowanie na nowe rozwiązania „smart city”



Cyfryzacja, zrównoważony rozwój, przemysł 4.0 - wszystkie te hasła zmieniają nasze spojrzenie na gospodarkę. Rozwój nowych technologii stwarza również nowe możliwości przekształcania i usprawniania tkanki miejskiej, czyli otoczenia, w którym żyje większość z nas. Jak rozwijać się będzie urbanizacja, jakie nowe miasta przyniesie przyszłość oraz jakich rozwiązań będą one potrzebować – to pytania, na które postarają się odpowiedzieć eksperci.  




04.10, 14:00-15:00  -  sala: Londyn B
ABC Eksportu: Business Storytelling



Rozpoznawalna na rynku lokalnym marka, ugruntowany produkt lub usługa oraz determinacja to czynniki niezbędne do rozpoczęcia eksportu. Podczas panelu eksperci opowiedzą, w jaki sposób dostosować strategię komunikacji do potrzeb i oczekiwań klientów zagranicznych. Prelegenci odpowiedzą również na pytanie jak zbudować chwytliwą narrację na rynkach międzynarodowych oraz właściwie zdefiniować cechy produktu, które mogą stać się lokomotywą marketingu za granicą.






04.10, 14:00-15:00  -  sala: Londyn C
Polish engineering – ekspansja polskiego sektora technologii



Polski inżynier jest ceniony na całym świecie, a rozwiązania polskich spółek technologicznych są integralną częścią globalnych marek (np. Chat GPT, marki motoryzacyjne, m.in. Ferrari, software finansowy). Niestety renoma ta istnieje przede wszystkim w kuluarach światowego biznesu, a marka „Polish Engeneering” nie istnieje w powszechnej świadomości konsumentów. Z tego powodu z dorobku polskich firm inżynieryjnych korzysta się nadal za zaniżone ceny, a rozwiązania są sprzedawane pod markami globalnych spółek technologicznych. W trakcie panelu skupimy się na nakreśleniu potencjału branży oraz poszukamy odpowiedzi na pytanie, w jaki sposób zwiększyć rozpoznawalność polskiej branży innowacji i jej ekspozycję na rynkach zagranicznych. 




04.10, 14:15-14:45  -  sala: Scena Główna
Keynote speech








04.10, 15:15-16:15  -  sala: Londyn A
Indie – nowy gracz na globalnej mapie 
handlu



W 2023 roku Indie prześcignęły Chiny pod względem liczby ludności. Od lat notują też wyższą dynamikę wzrostu gospodarczego. Wielu komentatorów zaczęło przyrównywać do siebie tych dwóch gigantów, spodziewając się indyjskiego cudu gospodarczego na miarę swojego wschodnioazjatyckiego sąsiada. Czy te porównania są uzasadnione i czy już niedługo wszyscy będą chcieli robić biznes w największej demokracji świata? Uczestnicy panelu postarają się odpowiedzieć na pytania o przyszłość rozwoju Indii, największe bariery prawne i pozaprawne w handlu z tym krajem. Wskażą także, o czym musi pamiętać polski przedsiębiorca, zainteresowany biznesem w tym rejonie świata.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Rzym
Polskie inwestycje zagraniczne: success stories



Krajowe przedsiębiorstwa rozwijają się na tyle szybko, że same zdolne są do ekspansji i inwestowania poza granicami. Coraz więcej polskich firm świadomych jest swojego potencjału eksportowego i interesuje się internacjonalizacją biznesu.  Podczas panelu przybliżone zostaną realne możliwości i korzyści płynące z zaangażowania kapitału polskich firm na rynkach zagranicznych. O sukcesach na rynkach zagranicznych, potencjale poszczególnych krajów, zachętach inwestycyjnych oraz ewentualnych ryzykach opowiedzą eksperci PAIH, oraz przedstawiciele biznesu i instytucji. 




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Warszawa
Współpraca gospodarcza z krajami Zatoki Perskiej



Obszar Zatoki Perskiej stanowi jeden z najważniejszych gospodarczo regionów na świecie - jako źródło surowców energetycznych, hub logistyczny i finansowy, miejsce śmiałych projektów infrastrukturalnych oraz ambicji technologicznych. Jednocześnie jest to obszar o bardzo specyficznym uwarunkowaniu kulturowym i politycznym, o czym musi pamiętać każdy, chcący prowadzić tam działalność. Polskie firmy coraz chętniej współpracują z tym regionem, co ma odzwierciedlenie w liczbach - nominalna wymiana handlowa jest jedną z największych poza UE. Polska ma zatem opinię solidnego partnera, co w połączeniu z ambitnymi planami reform gospodarczych oraz ogromnymi środkami kapitałowymi daje wiele możliwości. O tym, jak najlepiej je wykorzystać porozmawiają eksperci podczas panelu.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Barcelona
ABC Eksportu: pitching



W jaki sposób umiejętność opowiadania oraz doboru narracji może sprzedawać nasze produkty lub usługi? Jaki jest najlepszy sposób na zwrócenie uwagi potencjalnych odbiorców w zaledwie 30 sekund? Podczas tego panelu skupimy się na tym, jak stworzyć świetny elevator pitch i jak zbudować natychmiastową relacje z potencjalnymi partnerami biznesowymi za pomocą storytellingu. Efektywnie, skutecznie i w krótkim czasie. Warsztat kierowany jest przede wszystkim do start-upów.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Amsterdam
Cyfryzacja MŚP



Według raportu Fundacji Digital Poland i firmy Microsoft Polska otrzymała 99 punktów w kategorii „cyfryzacja biznesu”, czyli 1% poniżej średniej. To dobry wynik, ale wskazuje, że jako kraj nie w pełni wykorzystujemy swój potencjał w tym obszarze. Podczas panelu eksperci porozmawiają o stopniu cyfryzacji polskich MŚP. Podczas dyskusji poruszone zostaną kwestie sposobów oraz miejsc szukania wsparcia, dobrych praktyk w zakresie cyfryzacji oraz tego, jak Polska wypada na tle krajów Europy Zachodniej.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Paryż A
Certyfikacja halal – czy tylko dla produktów rolno-spożywczych?



Muzułmanie to prawie 1,5 miliarda konsumentów na całym świecie, a liczba ta oraz jej udział w światowym rynku będą tylko wzrastać. Są to bardzo świadomi klienci, dla których jednym z podstawowych kryteriów wyboru jest tzw. halal - czyli to, co jest dozwolone ze względów religijnych. Większość osób kojarzy halal z żywnością, przede wszystkim mięsem. Tymczasem określenie to może obejmować bardzo szeroką kategorię produktów, czy też usług - od kosmetyków po operacje finansowe. O istotności kwestii halal i znaczeniu sformułowania „keep it halal” porozmawiają prelegenci podczas panelu. 




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Paryż B
Morska energetyka wiatrowa – szanse dla polskich firm



Morska energetyka wiatrowa to dynamicznie rozwijający się sektor. Zielona energia z wiatru to dla Polski oszczędność, bezpieczeństwo, niezależność energetyczna oraz zeroemisyjne źródło energii przyjazne dla środowiska. Podczas panelu dotyczącego pozyskiwania zielonej energii z morskich farm wiatrowych omówiona zostanie m.in. rola tej technologii w stabilizacji polskiego systemu energetycznego. Jako wzorcowy model wdrażania offshore wind energy zostanie zaprezentowany przykład Skandynawii. Eksperci zwrócą również uwagę na istotność jak największego udziału polskich firm (tzw. local content) przy wdrażaniu tej technologii (od projektowania i budowy do eksploatacji i utrzymania instalacji). Uczestnicy panelu poznają nowatorskie sposoby na zwiększenie możliwości udziału w inwestycjach oraz eksporcie produktów i usług związanych z morską energetyką wiatrową.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Paryż C
Rozwój sektora kosmicznego na świecie – partnerstwa i współpraca



Polska z roku na rok dynamicznie zwiększa swój udział w globalnym rynku kosmicznym. Plany zakładają osiągnięcie progu 3% udziałów w obrocie na rynku europejskim do 2030 roku. Do osiągnięcia tego celu niezbędna jest wymiana wiedzy i doświadczenia w zakresie technologii kosmicznych między instytucjami oraz firmami poprzez zawieranie porozumień, oraz umów o współpracy. Podczas panelu eksperci przedstawią perspektywy rozwoju potencjału polskiego sektora kosmicznego.




04.10, 15:15-16:15  -  sala: Londyn B
Zrównoważona moda – szanse i wyzwania



Rosnąca świadomość konsumencka w temacie zrównoważonego rozwoju powoduje wzrost zainteresowania kwestią etyki produkcji m.in. w sektorze mody. Coraz częściej marki modowe podejmują decyzje o zmianie swojej filozofii projektowania i produkcji, by zminimalizować wpływ na środowisko. W trakcie panelu poruszona zostanie tematyka szans i wyzwań stojących przed polskimi markami i ich udziałem na rynkach zagranicznych w związku z wprowadzoną Dyrektywą UE w zakresie zrównoważonego rozwoju.






04.10, 15:15-16:15  -  sala: Londyn C
Nowy Jedwabny Szlak



Inicjatywa Pasa i Szlaku, ogłoszona w 2013 roku, pozostaje jednym z najbardziej rozpoznawalnych projektów polityczno-gospodarczych obecnych władz chińskich. W jakiej sytuacji znajduje się on po 10 latach, co z jego pomocą udało się osiągnąć i jakie szanse oferuje dla Polski i krajów Unii Europejskiej? Dyskusja wokół BRI posłuży za punkt wyjścia do omówienia specyfiki współpracy gospodarczej z Państwem Środka, wskazania problemów w handlu z Chinami i perspektyw, jakie stoją przed biznesem w dynamicznie zmieniającej się rzeczywistości międzynarodowej.




04.10, 15:15-15:45  -  sala: Scena Główna
ABC Eksportu: różnice kulturowe w prowadzeniu biznesu



Mogłoby wydawać się, że w globalnym świecie dopracowany produkt czy usługa obronią się same, a komunikacja i negocjacje dotyczyć będą wyłącznie obszaru biznesowego. Praktyka wskazuje jednak, że to właśnie kompetencje miękkie, zrozumienie kultury kontrahenta – często odmiennej od kultury polskiej – są czynnikami decydującymi o nawiązaniu i późniejszym rozwoju relacji biznesowej. Podczas panelu prelegenci nakreślą obszary, na które należy zwrócić szczególną uwagę w relacji z partnerem zagranicznym tak, aby różnice międzykulturowe stały się szansą, a nie ryzykiem. 




04.10, 16:00-17:00  -  sala: Scena Główna
Polska Strefa Inwestycji – niezawodny partner przedsiębiorcy



Polska Strefa Inwestycji powstała na mocy ustawy z 10 maja 2018 r. o wspieraniu nowych inwestycji. Dzięki temu instrumentowi wsparcia zwolnienia podatkowe dostępne są na terenie całego kraju, a nie jak wcześniej tylko w podstrefach SSE. Dziś cały kraj jest podzielony na 14 obszarów zarządzanych przez Strefy. Dzięki nim wdrożono Strategię Odpowiedzialnego Rozwoju sprzyjającą zrównoważonemu rozwojowi całego kraju. Obecnie zdecydowana większość inwestycji w ramach PSI lokowanych jest poza terenem dawnych SSE. W trakcie debaty uczestnicy panelu przedstawią pięcioletnie osiągnięcia gospodarcze i ekonomiczne PSI. Wskażą również przywileje, na jakie przedsiębiorcy mogą liczyć realizując nowe inwestycje oraz opowiedzą o podejmowanych wspólnie z PAIH inicjatywach wspierających polskich eksporterów. SSE działające w ramach Polska Strefa Inwestycji to dla PAIH  wieloletni i niezawodni partnerzy.
Dzięki Polskiej Strefie Inwestycji do naszego kraju skutecznie przyciągane są nowe zagraniczne inwestycje oraz efektywnie wspierani są polscy inwestorzy.




04.10, 16:30-17:30  -  sala: Barcelona
Sky is not the limit – od niewiary w siebie do globalnego ruchu społecznego



Podczas prelekcji prowadzący przedstawi swoją drogę rozwoju i pokonywania barier dzięki skokom spadochronowym. Jak pozwalają one przełamywać brak pewności siebie, znajdować determinację i odwagę, wreszcie motywować innych do działania? Czemu warto dzielić się swoim doświadczeniem? W czym prowadzenie biznesu przypomina skoki spadochronowe? Czy adrenalina napędza do działania i motywuje do rozwoju? Tomasz Kozłowski opowie o tym, jak skoki spadochronowe pozwalają zacierać bariery między ludźmi, patrzeć na życie i karierę z nowej perspektywy i budować w sobie energię do działania i zmian.




04.10, 16:30-17:30  -  sala: Warszawa
ABC Eksportu: prezentacja ogólna



Polscy przedsiębiorcy mają ogromny potencjał eksportowy. Podczas panelu omówione zostaną praktyczne aspekty analizy i budowy kompetencji eksportowych u przedsiębiorców stawiających w eksporcie swoje pierwsze kroki. Zaprezentowane zostaną narzędzia wspierające autodiagnozę stopnia dojrzałości eksportowej przedsiębiorstwa, kwestie związane z działaniami marketingowymi na rynkach zagranicznych oraz rola różnic międzykulturowych w nawiązywaniu kontaktów handlowych. Adresatami panelu są przedsiębiorcy, którzy rozpoczynają eksport lub natrafiają na różnego rodzaju bariery. 




04.10, 16:30-17:30  -  sala: Rzym
Rynki latynoamerykańskie: perspektywy, szanse



Eksport z Polski do krajów Ameryki Łacińskiej wart jest mniej niż 4 mld USD i stanowi ułamek polskiego eksportu. To duża i wciąż niewykorzystana nisza dla polskich eksporterów. Prelegenci przybliżą realia kulturowe, bariery taryfowe i pozataryfowe, perspektywiczne branże oraz inne zagadnienia związane z ekspansją na rynki Ameryki Łacińskiej.




04.10, 16:30-17:30  -  sala: Paryż A
Co dały mi środki unijne?



Fundusze unijne są pożądanym przez przedsiębiorców źródłem wsparcia. 
Przede wszystkim dlatego, że mają charakter bezzwrotny oraz pozwalają sfinansować niejednokrotnie istotną część realizowanego projektu. Wsparcie w postaci dotacji poprawia niewątpliwie konkurencyjność firm, które stają się znaczącymi partnerami biznesowymi. I choć korzystanie z dotacji unijnych przynosi beneficjentom wiele korzyści, to nie jest również pozbawione wad. O tym czy warto korzystać ze środków unijnych porozmawiają prelegenci.




05.10, 10:00-11:00  -  sala: Scena Główna
Otwarcie Forum Polska – Afryka  „Relacje Polski z Kontynentem Przyszłości”



Współpraca gospodarcza Polski i krajów Afryki stale rośnie w ostatnich latach. Trend ten będzie się tylko utrzymywał, ponieważ Polska dostrzega potencjał Afryki jako kontynentu, którego udział w światowym rynku będzie coraz większy. Świadczyć może o tym chociażby jedna z najmłodszych i najszybciej rosnących populacji na całym świecie. Z drugiej strony dla krajów afrykańskich Polska może zaprezentować się jako stabilny i uczciwy partner oraz dostawca nowoczesnych rozwiązań. Podczas panelu podsumowane zostaną dotychczasowe relacje. Eksperci porozmawiają także o tym, jak mogą wyglądać one w przyszłości.




05.10, 10:00-11:00  -  sala: Warszawa
Otwarcie II Forum Odbudowy Ukrainy



II FORUM ODBUDOWY UKRAINY ma na celu podsumowanie działań PAIH oraz aktywności polskiej administracji rządowej w ramach projektu odbudowa Ukrainy. Prelegenci omówią bieżącą sytuację w Ukrainie oraz perspektywy współpracy gospodarczej w czasie wojny i po jej zakończeniu. Eksperci skupią się na zagadnieniach związanych ze współpracą międzyrządową i samorządową oraz instrumentach wsparcia, gwarancjach rządowych i ubezpieczeniowych, logistyce, sądownictwie gospodarczym, arbitrażu międzynarodowym, transparentności, problemach rynku pracy i wielu innych istotnych aspektach.






05.10, 10:00-11:00  -  sala: Barcelona
Zdobywaj nowe rynki eksportowe z KUKE – realne projekty oraz możliwości zawarcia kontraktu



Szukasz dla swojej firmy międzynarodowych kontraktów? Chcesz zdobywać dalekie rynki eksportowe w bezpieczny sposób poprzez udział w zagranicznych projektach inwestycyjnych? Pomagamy polskim firmom nawiązać nowe relacje biznesowe, uzyskać dostęp do dużych, międzynarodowych kontraktów i sprzedać towar lub usługę. Warsztat z firmą Propav Infraestructuras obecnie poszukującą w Polsce producentów towarów dla realizowanych na całym świecie projektów inwestycyjnych. Propav to międzynarodowa firma specjalizująca się w rozwoju infrastruktury, energii odnawialnej i montażu przemysłowym, działająca na rynkach wschodzących. Firma zaprezentuje realne projekty i będzie poszukiwać dostawców towarów z Polski. Idealna szansa na zawarcie biznesowej relacji! A wszystko w ramach inicjatywy KUKE Shop in Poland, gdzie KUKE oferuje nie tylko dostęp do projektów, finansowania oraz głównych wykonawców, ale także ubezpiecza należności w ramach tych projektów, czyniąc handel bezpiecznym.




05.10, 10:00-11:00  -  sala: Paryż A
Transformacja energetyczna: szansa na wzrost konkurencyjności MŚP



W nadchodzących latach koszty energii będą coraz mocniej wpływały na konkurencyjność polskiej gospodarki, a więc również polskich przedsiębiorstw. Wychodząc naprzeciw wyzwaniom związanym z transformacją energetyczną oraz rosnącym oczekiwaniom konsumentów i klientów, aby kupować „zielone” produkty i usługi, przedsiębiorcy powinni już dziś szukać możliwości obniżania kosztów energii oraz podnoszenia efektywności energetycznej w celu zabezpieczenia procesów produkcji. O tym dlaczego już dziś należy planować transformację energetyczną porozmawiają zaproszeni eksperci. 




05.10, 10:00-11:00  -  sala: Paryż B
Czy Twoja kultura organizacyjna i zespoły są gotowe i otwarte na różnorodność i ekspansję zagraniczną? Organizacja w zmianie i transformacji kulturowej.



W dzisiejszym globalnym środowisku biznesowym, różnorodność kulturowa i ekspansja zagraniczna stają się kluczowymi czynnikami wpływającymi na sukces organizacji. W trakcie tej inspirującej prelekcji przyjrzymy się temu, jakie strategie i podejścia mogą pomóc organizacji przekształcić swoją kulturę oraz zespoły w sposób, który sprzyja akceptacji różnorodności i efektywnej ekspansji.
Nasza prelekcja skupi się na analizie współczesnych wyzwań związanych z różnorodnością kulturową i ekspansją zagraniczną. Razem z uczestnikami zastanowimy się, jakie kroki można podjąć, aby organizacja stała się bardziej otwarta na różnorodność oraz gotowa na dynamiczne zmiany wynikające z rozwoju na arenie międzynarodowej.





05.10, 10:00-11:00  -  sala: Paryż C
Budowanie kultury innowacyjności w oparciu o transformację digitalową



W czasie prelekcji Marcina Płassowskiego ekspert omówi mapowanie możliwości budowania przewagi konkurencyjnej firmy w oparciu o posiadane zasoby, kulturę transformacji digitalowej jako imperatyw wewnątrz organizacji. Poruszone zostanie także wychodzenie poza strefę biznesowego komfortu - zwinność operacyjna. Omówione zostaną także sposoby poruszania się w huraganie narzędzi wspierających biznes. 




05.10, 10:00-11:00  -  sala: Londyn A
Wymiary różnorodności, kultury i komunikacja międzykulturowa w procesie ekspansji zagranicznej



Postępująca globalizacja sprawia, że środowisko funkcjonowania międzynarodowego biznesu staje się koktajlem różnorodnych kultur, postaw, poglądów i zwyczajów społecznych. Oznacza to, że wrażliwość kulturowa oraz uważność w kontekście różnorodności stają się warunkiem koniecznym i krytycznym dla międzynarodowego, a co ważne - trwałego sukcesu. Właściwe zrozumienie znaczenia wymiarów kultury, w tym ich inteligentne, praktyczne i inkluzywne stosowanie w międzynarodowym biznesie oznacza, nie tylko poszerzenie horyzontów poznawczych oraz wzmocnienie wizerunku i prestiżu przedsiębiorstwa, ale przede wszystkim zwielokrotnienie szans na osiągnięcie wymiernych rezultatów w procesie globalnej ekspansji. 




05.10, 10:00-11:00  -  sala: Rzym
Polski system instytucji rozwoju – na jakie wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy?



Od siedmiu lat Grupa PFR tworzy nowoczesny system polskich instytucji rozwoju o wspólnej wizji i misji oraz podstawowych zasadach działania. Grupa zapewnia przedsiębiorcom, samorządom i klientom indywidualnym zintegrowane wsparcie i ofertę w jednym miejscu kontaktu. Jej celem jest stworzenie kompletnego rynku pozyskiwania kapitału i instrumentów wzrostu na każdym etapie rozwoju danego przedsięwzięcia. Jakie cele udało się osiągnąć przez ten czas? Na jakie realne wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy? Jakie nowe instrumenty pojawią się w przyszłości?




05.10, 11:00-11:30  -  sala: Warszawa
Analiza bieżącej sytuacji Ukrainy – debata wprowadzająca



Debata wprowadzająca, podczas której analizie zostanie poddana bieżąca sytuacja, realne możliwości zakończenia konfliktu oraz jego potencjalne skutki. Eksperci ocenią międzynarodowe i krajowe szanse, a także zagrożenia z polskiego udziału w procesie odbudowy Ukrainy.




05.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż A
Kierunek rynek afrykański – Maroko



Maroko jest krajem stabilnym politycznie. Prowadzi politykę przyjazną biznesowi, znosząc bariery formalne, tworząc sektorowe ekosystemy (np. automotive czy lotniczy) i oferując zachęty inwestycyjne. Umowy o wolnym handlu (m.in. z Unią Europejską), pozycja geograficzna i bardzo dobra infrastruktura sprzyjają rozwojowi gospodarczemu i wymianie handlowej, która między Polską a Marokiem rozwija się dynamicznie. Maroko jest dla nas jednym z najważniejszych partnerów w Afryce. W 2022 wymiana handlowa z Marokiem przekroczyła ponad 1,5 mld dolarów i jesteśmy przekonani, że potencjał pozostaje wciąż niewykorzystany. 




05.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż B
Wsparcie PAIH w rozwoju inwestycji 
w Polsce



Departament Inwestycji PAIH oferuje kompleksowe wsparcie dla firm rozważających zlokalizowanie inwestycji w Polsce. Podczas prezentacji zostaną przedstawione narzędzia wsparcia, które oferujemy inwestorom podczas całego procesu obsługi. Wśród najważniejszych punktów prezentacji znajdą się takie tematy jak - wsparcie lokalizacyjne, doradztwo administracyjne oraz szczegółowe informacje dotyczące dostępnej pomocy publicznej.





05.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż C
Przywództwo kobiet w rozwoju rynku MŚP



Co trzecia firma w Polsce została założona i jest prowadzona przez kobietę - a dokładnie, 33,4 proc. przedsiębiorstw. Pod tym względem jesteśmy wśród europejskich liderów (średnia unijna to 31 proc). Definiujemy przedsiębiorczynie jako właścicielki firm zatrudniające min. jednego pracownika. W panelu dyskusyjnym rozwiniemy temat co motywuje kobiety do założenia własnej firmy. Czy pośród nowo otwieranych biznesów są innowacyjne branże i jak kobiety radzą sobie w nowych technologiach? Czy są różnice pomiędzy kobietami i mężczyznami w stylu zarządzania firmą? Jakie wsparcie jest potrzebne kobietom, aby rozwijały swoje firmy?




05.10, 11:15-12:15  -  sala: Londyn A
Globalizacja biznesu na start – jak zbudować globalny startup z sukcesem?



Co jest kluczem do międzynarodowego rozwoju start-upów? W jaki sposób ambicje założycieli przekładają się na sukces firmy? W czasie panelu omówione zostaje znaczenie ambicji założyciela oraz wsparcia inwestycyjnego jako podstawy sukcesu. Analizując pułapkę średniego wzrostu, zbadamy, jak uniknąć ograniczeń w procesie rozwoju. Skoncentrujemy się również na kluczowych elementach udanej globalizacji biznesu. Rola inwestorów i państwa w kontekście skalowania będzie poddana analizie. Ponadto, omówimy ryzyka i pułapki związane z szybkim rozwojem startupów.




05.10, 11:15-12:15  -  sala: Scena Główna
Boom urbanizacji w Afryce: planowanie miast przyszłości



Od 1990 roku liczba miast w Afryce wzrosła o blisko 5000. W tym samym czasie aż o 500 mln wzrosła ich populacja. Ten gwałtowny wzrost urbanizacji przyczynia się do poprawy sytuacji ekonomicznej na kontynencie i lepszego dostępu do edukacji, usług zdrowotnych czy finansowych. Jednocześnie stanowi on ogromne wyzwanie. Miasta nie są przygotowane na przyjmowanie tak dużej liczby ludności w tak krótkim czasie. Brakuje infrastruktury, mieszkań, miejsc pracy i dostępu usług. Tymczasem prognozuje się, że do 2050 roku afrykańskie miasta mają przyjąć jeszcze około miliarda nowych mieszkańców. Jakie możliwości niesie ze sobą boom urbanizacji w Afryce? Z jakimi problemami zderzają się decydenci w krajach afrykańskich? Jakie rozwiązania będą w stanie zaspokoić potrzeby mieszkańców miast kontynentu? Na te pytania odpowiedzi poszukają eksperci w czasie dyskusji.




05.10, 11:30-12:30  -  sala: Rzym
Kierunek rynek afrykański – Afryka Południowa



Unia Europejska to drugi po Chinach partner handlowy Republiki Południowej Afryki. Nasz kraj dostrzega potencjał zróżnicowanej gospodarki, solidnego środowiska regulacyjnego oraz dostępu do reszty Afryki, a relacje handlowe Polski z RPA systematycznie się rozwijają. Znaczące innowacje w sektorach energii, telekomunikacji, usług profesjonalnych i produkcji w RPA kreują dogodne pole do nawiązania trwałych relacji handlowych między oboma krajami. W rzeczywistości RPA i Polskę łączy wiele podobieństw, które zostaną zgłębione podczas panelu. Eksperci przedstawią także success story z tego regionu.




05.10, 11:30-12:30  -  sala: Barcelona
Sektor wydobywczy w Nigerii



Nigeria to największa gospodarka Afryki, a zarazem kraj z najliczniejszą populacją na kontynencie. Państwo to oferuje ogromne możliwości eksportowe i inwestycyjne w wielu sektorach, co czyni je ciekawym miejscem do ekspansji dla polskich przedsiębiorców. Podczas panelu omówiona zostanie specyfika sektora wydobywczego w Nigerii oraz obszary współpracy między Polską a Nigerią w tym zakresie. Prelegenci porozmawiają o możliwościach współpracy na wielu płaszczyznach: inwestycje, wymiana know-how, joint ventures, finansowanie oraz dostawa sprzętu dla projektów nigeryjskich.




05.10, 11:45-12:30  -  sala: Warszawa
Odbudowa Ukrainy – możliwości współpracy między Polską a Ukrainą



Podczas panelu zostaną omówione takie kwestie, jak współpraca i uzgodnienia między rządami Polski i Ukrainy w zakresie odbudowy Ukrainy, tworzenie trwałych polsko-ukraińskich procesów biznesowych, transparentność, zagrożenia rynku pracy, logistyka, uznawanie norm UE, inwestycje. 




05.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż A
Inwestycje w Polsce – programy i narzędzia wspierające



Polska niezmiennie jest jedną z najatrakcyjniejszych lokalizacji dla nowych projektów produkcyjnych, BSS oraz badawczo-rozwojowych. Ma na to wpływ m.in. stabilna sytuacja gospodarcza, świetnie wykwalifikowani pracownicy i nowoczesna infrastruktura. Dodatkowy atut stanowią liczne zachęty inwestycyjne. Podczas prezentacji przedstawione zostaną narzędzia wsparcia oferowane przedsiębiorcom podczas całego procesu obsługi. Wśród najważniejszych punktów dyskusji znajdą się takie tematy jak regionalna pomoc publiczna, granty czy zwolnienia podatkowe. 




05.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż B
Kreowanie Marki Polskiej Gospodarki: Tradycja, Innowacje i Wizja Przyszłości



Dyskusja ma skupiać się na kluczowym aspekcie budowy i rozwijania marki polskiej gospodarki. W obliczu globalnej konkurencji i dynamicznie zmieniającego się otoczenia biznesowego, kreowanie spójnej, rozpoznawalnej i wiarygodnej marki narodowej staje się nieodzowne dla osiągnięcia sukcesu na arenie międzynarodowej. Panel ma zapewnić platformę do dyskusji na temat strategii, narzędzi i praktyk, które wspierają proces budowania marki polskiej gospodarki oraz kształtowania jej wizerunku. Ekspertami panelu będą przedstawiciele zarówno biznesu, jak i świata akademickiego oraz instytucji rządowych, którzy zgłębili temat zarówno teoretycznie, jak i praktycznie.




05.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż C
ESG -wpływ na relacje i współpracę międzynarodową



Raportowanie ESG staje się obowiązkiem praktycznie każdego przedsiębiorcy. W jaki sposób wykorzystać raportowanie, aby osiągnąć sukces na rynku międzynarodowym? Jak ESG wpłynie na relacje z kontrahentami na rynkach zagranicznych? Na co zwrócić uwagę? Na te pytanie odpowiedzą nasi eksperci w czasie dyskusji. 




05.10, 12:30-13:30  -  sala: Londyn A
Skuteczne strategie zarządzania stresem w organizacjach gwarancją sukcesu lidera i jego zespołu



W dzisiejszym dynamicznym środowisku biznesowym umiejętność skutecznego zarządzania stresem stała się kluczowym elementem sukcesu zarówno liderów, jak i ich zespołów. W ramach panelu odkryjemy jakie strategie lider może zastosować, aby nie tylko pokonać stres, ale także przekształcać go w motywację i osiągnięcia. Dyskusja skupi się na identyfikacji źródeł stresu w organizacjach oraz przedstawi praktyczne narzędzia, które lider może wykorzystać do radzenia sobie z trudnościami w sposób konstruktywny. Dowiemy się, jak rozwijać odporność psychiczną i wykorzystywać techniki zarządzania stresem do efektywnego podejmowania decyzji, skutecznej komunikacji oraz tworzenia inspirującego środowiska pracy.




05.10, 12:30-14:30  -  sala: Warszawa
Jak prowadzić działalność biznesową w Ukrainie? Szanse i zagrożenia dla polskiego biznesu



W panelu prelegenci omówią praktyczne aspekty prowadzenia działalności gospodarczej na rynku ukraińskim. Opowiedzą o swoich doświadczeniach, mocnych i słabych stronach rynku ukraińskiego oraz szansach dla polskiego biznesu związanych z procesem odbudowy Ukrainy. Omówione zostaną także zagadnienia formalno-prawne w zakresie współpracy gospodarczej Polska - Ukraina. 




05.10, 13:00-14:00  -  sala: Scena Główna
Polskie Inwestycje w Afryce: success stories



Inwestycje zagraniczne to jedna z najbardziej dojrzałych form ekspansji międzynarodowej. Rynki afrykańskie natomiast to obszary o wyjątkowym potencjale inwestycyjnym, chętne aby ściągać zagraniczny kapitał - w tym polski. Pomimo niewątpliwych trudności z tym związanych, polskie przedsiębiorstwa już odnoszą sukcesy na tym polu udowadniając, że nie jest to niemożliwe. W czasie panelu zaprezentowane zostaną ich historie, aby tym mocniej zachęcić polski kapitał do inwestowania na Kontynencie Przyszłości.




05.10, 13:00-14:00  -  sala: Rzym
Kierunek rynek afrykański – Egipt



Największa gospodarka Afryki Północnej i najludniejszy kraj Bliskiego Wschodu. Państwo, które w ciągu ostatnich pięciu lat czterokrotnie było największym odbiorcą inwestycji zagranicznych w Afryce. Strategiczne położenie nad Kanałem Sueskim dające dostęp do rynków afrykańskich, europejskich i azjatyckich. Rozbudowana infrastruktura. Nowe prawo inwestycyjne i rządowe wsparcie dla eksportu. Zdecydowanie niższe koszty pracy i energii. W czasie dyskusji paneliści udowodnią, że dzięki inwestycjom w Egipcie, przedsiębiorcy mogą prowadzić ekspansję także na okolicznych rynkach.




05.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż A
Siła marki do potęgi międzynarodowej – czy marka powinna być proaktywna na globalnym rynku?



„Siła marki do potęgi międzynarodowej. Czy marka powinna być proaktywna na globalnym rynku?” to opowieść o tym, w jaki sposób budować siłę marki i jej potęgę na arenie międzynarodowej w dzisiejszym hiper konkurencyjnym świecie. 
Badaczka i praktyk biznesu, dr hab. Barbara Mróz-Gorgoń, prof. UEW podczas tej autorskiej prelekcji przedstawi w modelowym ujęciu czynniki wpływające korzystnie, a zatem sprzyjające internacjonalizacji i globalizacji marki, jak i objaśni elementy hamujące rozwój, a nawet czynniki zakłócające funkcjonowanie podmiotów rynkowych i ich marek– często utajone i nieoczywiste. 
Wszystko to w oparciu o badania naukowe, jak i zbiór tzw. dobrych praktyk zebranych na kanwie doświadczeń biznesów odnoszących sukces rynkowy.





05.10, 14:00-15:00  -  sala: Barcelona
Rola instytucji finansowych na rynkach afrykańskich



Dostęp do finansowania pozostaje jedną z głównych barier dla rozwoju wielu krajów afrykańskich. Podczas panelu omówiona zostanie luka finansowania dla projektów infrastrukturalnych, które wymagają zarówno finansowania dłużnego jak i kapitałowego, oraz rola polskich banków w uzyskiwaniu dostępu do tych projektów wraz z nowoczesnymi technologiami o wysokiej jakości z Polski/UE.




05.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż B
Wspieranie inwestycji – ulgi i zachęty inwestycyjne oraz otoczenie regulacyjne dla branży Fintech



Polska wspiera ambitne inicjatywy i poprzez rozwiązania podatkowe, ułatwia rozwój twojego biznesu. Podczas panelu dowiesz się, jak rozwinąć swoją działalność i skorzystać z ulg i zachęt podatkowych. Dowiesz się jak system podatkowy może wesprzeć wdrażane innowacje i inwestycje w działalność badawczo-rozwojową.
W trakcie panelu zapoznasz się również z tematyką Future Finance Poland, czyli centrum finansowego nowej generacji. To inicjatywa wspierająca rozwój polskiego centrum finansowego w obszarach regulacyjnym, technologicznym i biznesowym. Inicjatywa promuje też polskie centrum finansowe za granicą, jak również wspiera ekspansję polskich przedsiębiorców z rynku finansowego. Podczas spotkania dowiesz się jak od strony regulacyjnej wspieramy takie inicjatywy i jak wygląda polski ekosystem innowacji na rynku finansowym.




05.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż C
Witryny o eksporcie – gdzie szukać informacji?



W ostatnich latach internetowe narzędzia stają się coraz istotniejszym czynnikiem w procesie internacjonalizacji firm. W 2022 r. Ministerstwo Rozwoju i Technologii wraz z Polską Agencją Inwestycji i Handlu uruchomiły nową odsłonę portalu Trade.gov.pl. Portal Promocji Eksportu to niejedyne narzędzie przygotowane dla polskich eksporterów. Obecnie istnieje ponad 20 stale uzupełnianych portali z informacjami o eksporcie, wspieranych przez niezliczoną liczbę stron urzędów, izb gospodarczych, redakcji internetowych i blogów. Coraz więcej mówi się również na temat cyberbezpieczeństwa. Gdzie zatem szukać sprawdzonych informacji o eksporcie?




05.10, 14:15-15:15  -  sala: Scena Główna
Bezpieczeństwo żywnościowe: budowanie odpornych łańcuchów wartości w Afryce



Zawirowania klimatyczne i gwałtowne przemiany geopolityczne, zwłaszcza rosyjska agresja na Ukrainę, silnie odciskają się na gospodarkach poszczególnych krajów Afryki. Dotkliwe susze, przerwane łańcuchy dostaw i galopująca inflacja skutkują niespotykanymi dotąd wyzwaniami. O szansach na rozwój w kryzysie i roli Polski w budowaniu bezpieczeństwa Afryki porozmawiają eksperci podczas panelu.




05.10, 14:15-15:15  -  sala: Rzym
Kierunek rynek afrykański – Algieria



Algieria to drugi największy partner handlowy Polski w Afryce i przy okazji jedno z zamożniejszych państwa na tym kontynencie. Wynika to m.in. z dużego udziału sektora naftowego i gazowego w gospodarce. Jednak kraj ten ma duże ambicje jeśli chodzi o rozwój pozostałych sektorów, w tym energii odnawialnej. Jednocześnie ma on ogromny potencjał demograficzny, a udział przedsiębiorstw prywatnych coraz bardziej wzrasta. Algieria wyróżnia się również od swoich sąsiadów, Tunezji i Maroka, jeśli chodzi o specyfikę kulturową i biznesową. Warto zatem ją poznać i odpowiednio zaadresować, ponieważ Polska cieszy się dobrą opinią wśród Algierczyków, co stanowi idealny grunt pod prowadzenie interesów.




05.10, 14:45-16:15  -  sala: Warszawa
Rola organizacji międzynarodowych w procesach wsparcia odbudowy Ukrainy



W wyniku wojny ukraińska gospodarka została praktycznie zrujnowana. Ukraiński rząd nie jest w stanie samodzielnie sfinansować odbudowy państwa. Na inwestycje w Ukrainie nie stać również wielu prywatnych przedsiębiorców z zagranicy. Naprzeciw tym wyzwaniom wychodzą organizacje międzynarodowe takie jak m.in.: Bank Światowy, ONZ, Europejski Bank Inwestycyjny czy Europejski Bank Odbudowy i Rozwoju. Dotychczasowy udział polskich podmiotów w projektach finansowanych przez te organizacje był znikomy - przed wojną w Ukrainie udział polskich spółek w przetargach Banku Światowego stanowił jedynie 0,1%. Obecna sytuacja powoduje, że eksport znacznej części towarów i usług do Ukrainy jest możliwy w oparciu o finansowanie międzynarodowe. Prelegenci przedstawią dostępne instrumenty wsparcia oraz pokażą, w jaki sposób i jakie środki mogą wykorzystać polscy eksporterzy na rynku ukraińskim.




05.10, 15:15-16:15  -  sala: Barcelona
Kierunek rynek afrykański – Nigeria



Nigeria to największa gospodarka Afryki, a zarazem kraj z najliczniejszą populacją na kontynencie. Państwo to oferuje ogromne możliwości eksportowe i inwestycyjne w wielu sektorach, co czyni je ciekawym miejscem do ekspansji dla polskich przedsiębiorców. Podczas panelu omówiona zostanie kultura biznesowa tego kraju, najbardziej perspektywiczne sektory, a także najlepsze strategie ekspansji dla skutecznego rozwoju polskich marek. Eksperci skupią się także na potencjalnych wyzwaniach, z jakimi mogą się spotkać zainteresowani ekspansją do Nigerii.




05.10, 15:30-16:30  -  sala: Scena Główna
Przyszłość sektora energii odnawialnej w Afryce



Sektor odnawialnych źródeł energii rozwija się dynamicznie w całej Afryce, a monopol producentów i dystrybutorów energetycznych się zmniejsza. Podczas panelu omówione zostaną wyzwania i szanse w sektorze energetycznym w Afryce w okresie 2023-2030. W czasie dyskusji przedstawione zostaną case studies z kilku wybranych rynków m.in. RPA, Kenii, Rwandy, Ugandy, Tanzanii oraz Mauritiusu. 




05.10, 15:15-16:15  -  sala: Barcelona
Kierunek rynek afrykański – Nigeria



Nigeria to największa gospodarka Afryki, a zarazem kraj z najliczniejszą populacją na kontynencie. Państwo to oferuje ogromne możliwości eksportowe i inwestycyjne w wielu sektorach, co czyni je ciekawym miejscem do ekspansji dla polskich przedsiębiorców. Podczas panelu omówiona zostanie kultura biznesowa tego kraju, najbardziej perspektywiczne sektory, a także najlepsze strategie ekspansji dla skutecznego rozwoju polskich marek. Eksperci skupią się także na potencjalnych wyzwaniach, z jakimi mogą się spotkać zainteresowani ekspansją do Nigerii.




05.10, 15:15-16:15  -  sala: Paryż A
Marketplace – szanse i wyzwania dla eksportera



W trakcie panelu e-Izby “Marketplace - szanse i wyzwania dla eksportera” przybliżymy uczestnikom szanse związane z wykorzystaniem platform marketplace do wyjścia z e-handlem na rynki zagraniczne oraz rozwojem eksportu online. Omówimy wyzwania stojące przed przedsiębiorcami, którzy chcą poszerzyć działalność o rynki zagraniczne. 
Oprócz wiedzy teoretycznej wysłuchamy case studies firm, które podjęły działania w kierunku cross-border i chcą podzielić się swoim doświadczeniem z innymi. Wśród nich znajdą się eksperci z firm zrzeszonych w Izbie Gospodarki Elektronicznej. Case studies zaprezentowane przez panelistów z pewnością zaciekawią firmy, myślące o rozpoczęciu swojej przygody z cross-border e-commerce.




05.10, 16:45-17:30  -  sala: Barcelona
Kierunek rynek afrykański – Kenia



Dlaczego inwestowanie w Afryce Wschodniej to właściwy krok, by otworzyć dla siebie rynek kontynentalny charakteryzujący się młodym społeczeństwem, szybkim wzrostem cyfryzacji z liczbą ludności przekraczający miliard osób? Podczas panelu omówione zostaną inwestycje polskich przedsiębiorców w Afryce Wschodniej. Eksperci skupią się na dwóch rynkach – Kenii i Rwandzie.




05.10, 10:00-11:00  -  sala: Scena Główna
Otwarcie Forum Polska – Afryka  „Relacje Polski z Kontynentem Przyszłości”



Współpraca gospodarcza Polski i krajów Afryki stale rośnie w ostatnich latach. Trend ten będzie się tylko utrzymywał, ponieważ Polska dostrzega potencjał Afryki jako kontynentu, którego udział w światowym rynku będzie coraz większy. Świadczyć może o tym chociażby jedna z najmłodszych i najszybciej rosnących populacji na całym świecie. Z drugiej strony dla krajów afrykańskich Polska może zaprezentować się jako stabilny i uczciwy partner oraz dostawca nowoczesnych rozwiązań. Podczas panelu podsumowane zostaną dotychczasowe relacje. Eksperci porozmawiają także o tym, jak mogą wyglądać one w przyszłości.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 10:00-11:00  -  sala: Warszawa
Otwarcie II Forum Odbudowy Ukrainy



II FORUM ODBUDOWY UKRAINY ma na celu podsumowanie działań PAIH oraz aktywności polskiej administracji rządowej w ramach projektu odbudowa Ukrainy. Prelegenci omówią bieżącą sytuację w Ukrainie oraz perspektywy współpracy gospodarczej w czasie wojny i po jej zakończeniu. Eksperci skupią się na zagadnieniach związanych ze współpracą międzyrządową i samorządową oraz instrumentach wsparcia, gwarancjach rządowych i ubezpieczeniowych, logistyce, sądownictwie gospodarczym, arbitrażu międzynarodowym, transparentności, problemach rynku pracy i wielu innych istotnych aspektach.


Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 10:00-11:00  -  sala: Barcelona
Zdobywaj nowe rynki eksportowe z KUKE – realne projekty oraz możliwości zawarcia kontraktu



Szukasz dla swojej firmy międzynarodowych kontraktów? Chcesz zdobywać dalekie rynki eksportowe w bezpieczny sposób poprzez udział w zagranicznych projektach inwestycyjnych? Pomagamy polskim firmom nawiązać nowe relacje biznesowe, uzyskać dostęp do dużych, międzynarodowych kontraktów i sprzedać towar lub usługę. Warsztat z firmą Propav Infraestructuras obecnie poszukującą w Polsce producentów towarów dla realizowanych na całym świecie projektów inwestycyjnych. Propav to międzynarodowa firma specjalizująca się w rozwoju infrastruktury, energii odnawialnej i montażu przemysłowym, działająca na rynkach wschodzących. Firma zaprezentuje realne projekty i będzie poszukiwać dostawców towarów z Polski. Idealna szansa na zawarcie biznesowej relacji! A wszystko w ramach inicjatywy KUKE Shop in Poland, gdzie KUKE oferuje nie tylko dostęp do projektów, finansowania oraz głównych wykonawców, ale także ubezpiecza należności w ramach tych projektów, czyniąc handel bezpiecznym.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 10:00-11:00  -  sala: Paryż A
Transformacja energetyczna: szansa na wzrost konkurencyjności MŚP



W nadchodzących latach koszty energii będą coraz mocniej wpływały na konkurencyjność polskiej gospodarki, a więc również polskich przedsiębiorstw. Wychodząc naprzeciw wyzwaniom związanym z transformacją energetyczną oraz rosnącym oczekiwaniom konsumentów i klientów, aby kupować „zielone” produkty i usługi, przedsiębiorcy powinni już dziś szukać możliwości obniżania kosztów energii oraz podnoszenia efektywności energetycznej w celu zabezpieczenia procesów produkcji. O tym dlaczego już dziś należy planować transformację energetyczną porozmawiają zaproszeni eksperci. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 10:00-11:00  -  sala: Paryż B
Czy Twoja kultura organizacyjna i zespoły są gotowe i otwarte na różnorodność i ekspansję zagraniczną? Organizacja w zmianie i transformacji kulturowej.



W dzisiejszym globalnym środowisku biznesowym, różnorodność kulturowa i ekspansja zagraniczna stają się kluczowymi czynnikami wpływającymi na sukces organizacji. W trakcie tej inspirującej prelekcji przyjrzymy się temu, jakie strategie i podejścia mogą pomóc organizacji przekształcić swoją kulturę oraz zespoły w sposób, który sprzyja akceptacji różnorodności i efektywnej ekspansji.
Nasza prelekcja skupi się na analizie współczesnych wyzwań związanych z różnorodnością kulturową i ekspansją zagraniczną. Razem z uczestnikami zastanowimy się, jakie kroki można podjąć, aby organizacja stała się bardziej otwarta na różnorodność oraz gotowa na dynamiczne zmiany wynikające z rozwoju na arenie międzynarodowej.

Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 10:00-11:00  -  sala: Paryż C
Budowanie kultury innowacyjności w oparciu o transformację digitalową



W czasie prelekcji Marcina Płassowskiego ekspert omówi mapowanie możliwości budowania przewagi konkurencyjnej firmy w oparciu o posiadane zasoby, kulturę transformacji digitalowej jako imperatyw wewnątrz organizacji. Poruszone zostanie także wychodzenie poza strefę biznesowego komfortu - zwinność operacyjna. Omówione zostaną także sposoby poruszania się w huraganie narzędzi wspierających biznes. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 10:00-11:00  -  sala: Londyn A
Wymiary różnorodności, kultury i komunikacja międzykulturowa w procesie ekspansji zagranicznej



Postępująca globalizacja sprawia, że środowisko funkcjonowania międzynarodowego biznesu staje się koktajlem różnorodnych kultur, postaw, poglądów i zwyczajów społecznych. Oznacza to, że wrażliwość kulturowa oraz uważność w kontekście różnorodności stają się warunkiem koniecznym i krytycznym dla międzynarodowego, a co ważne - trwałego sukcesu. Właściwe zrozumienie znaczenia wymiarów kultury, w tym ich inteligentne, praktyczne i inkluzywne stosowanie w międzynarodowym biznesie oznacza, nie tylko poszerzenie horyzontów poznawczych oraz wzmocnienie wizerunku i prestiżu przedsiębiorstwa, ale przede wszystkim zwielokrotnienie szans na osiągnięcie wymiernych rezultatów w procesie globalnej ekspansji. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 10:00-11:00  -  sala: Rzym
Polski system instytucji rozwoju – na jakie wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy?



Od siedmiu lat Grupa PFR tworzy nowoczesny system polskich instytucji rozwoju o wspólnej wizji i misji oraz podstawowych zasadach działania. Grupa zapewnia przedsiębiorcom, samorządom i klientom indywidualnym zintegrowane wsparcie i ofertę w jednym miejscu kontaktu. Jej celem jest stworzenie kompletnego rynku pozyskiwania kapitału i instrumentów wzrostu na każdym etapie rozwoju danego przedsięwzięcia. Jakie cele udało się osiągnąć przez ten czas? Na jakie realne wsparcie mogą liczyć przedsiębiorcy? Jakie nowe instrumenty pojawią się w przyszłości?
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:00-11:30  -  sala: Warszawa
Analiza bieżącej sytuacji Ukrainy – debata wprowadzająca



Debata wprowadzająca, podczas której analizie zostanie poddana bieżąca sytuacja, realne możliwości zakończenia konfliktu oraz jego potencjalne skutki. Eksperci ocenią międzynarodowe i krajowe szanse, a także zagrożenia z polskiego udziału w procesie odbudowy Ukrainy.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż A
Kierunek rynek afrykański – Maroko



Maroko jest krajem stabilnym politycznie. Prowadzi politykę przyjazną biznesowi, znosząc bariery formalne, tworząc sektorowe ekosystemy (np. automotive czy lotniczy) i oferując zachęty inwestycyjne. Umowy o wolnym handlu (m.in. z Unią Europejską), pozycja geograficzna i bardzo dobra infrastruktura sprzyjają rozwojowi gospodarczemu i wymianie handlowej, która między Polską a Marokiem rozwija się dynamicznie. Maroko jest dla nas jednym z najważniejszych partnerów w Afryce. W 2022 wymiana handlowa z Marokiem przekroczyła ponad 1,5 mld dolarów i jesteśmy przekonani, że potencjał pozostaje wciąż niewykorzystany. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż B
Wsparcie PAIH w rozwoju inwestycji 
w Polsce



Departament Inwestycji PAIH oferuje kompleksowe wsparcie dla firm rozważających zlokalizowanie inwestycji w Polsce. Podczas prezentacji zostaną przedstawione narzędzia wsparcia, które oferujemy inwestorom podczas całego procesu obsługi. Wśród najważniejszych punktów prezentacji znajdą się takie tematy jak - wsparcie lokalizacyjne, doradztwo administracyjne oraz szczegółowe informacje dotyczące dostępnej pomocy publicznej.

Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:15-12:15  -  sala: Paryż C
Przywództwo kobiet w rozwoju rynku MŚP



Co trzecia firma w Polsce została założona i jest prowadzona przez kobietę - a dokładnie, 33,4 proc. przedsiębiorstw. Pod tym względem jesteśmy wśród europejskich liderów (średnia unijna to 31 proc). Definiujemy przedsiębiorczynie jako właścicielki firm zatrudniające min. jednego pracownika. W panelu dyskusyjnym rozwiniemy temat co motywuje kobiety do założenia własnej firmy. Czy pośród nowo otwieranych biznesów są innowacyjne branże i jak kobiety radzą sobie w nowych technologiach? Czy są różnice pomiędzy kobietami i mężczyznami w stylu zarządzania firmą? Jakie wsparcie jest potrzebne kobietom, aby rozwijały swoje firmy?
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:15-12:15  -  sala: Londyn A
Globalizacja biznesu na start – jak zbudować globalny startup z sukcesem?



Co jest kluczem do międzynarodowego rozwoju start-upów? W jaki sposób ambicje założycieli przekładają się na sukces firmy? W czasie panelu omówione zostaje znaczenie ambicji założyciela oraz wsparcia inwestycyjnego jako podstawy sukcesu. Analizując pułapkę średniego wzrostu, zbadamy, jak uniknąć ograniczeń w procesie rozwoju. Skoncentrujemy się również na kluczowych elementach udanej globalizacji biznesu. Rola inwestorów i państwa w kontekście skalowania będzie poddana analizie. Ponadto, omówimy ryzyka i pułapki związane z szybkim rozwojem startupów.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:15-12:15  -  sala: Scena Główna
Boom urbanizacji w Afryce: planowanie miast przyszłości



Od 1990 roku liczba miast w Afryce wzrosła o blisko 5000. W tym samym czasie aż o 500 mln wzrosła ich populacja. Ten gwałtowny wzrost urbanizacji przyczynia się do poprawy sytuacji ekonomicznej na kontynencie i lepszego dostępu do edukacji, usług zdrowotnych czy finansowych. Jednocześnie stanowi on ogromne wyzwanie. Miasta nie są przygotowane na przyjmowanie tak dużej liczby ludności w tak krótkim czasie. Brakuje infrastruktury, mieszkań, miejsc pracy i dostępu usług. Tymczasem prognozuje się, że do 2050 roku afrykańskie miasta mają przyjąć jeszcze około miliarda nowych mieszkańców. Jakie możliwości niesie ze sobą boom urbanizacji w Afryce? Z jakimi problemami zderzają się decydenci w krajach afrykańskich? Jakie rozwiązania będą w stanie zaspokoić potrzeby mieszkańców miast kontynentu? Na te pytania odpowiedzi poszukają eksperci w czasie dyskusji.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:30-12:30  -  sala: Rzym
Kierunek rynek afrykański – Afryka Południowa



Unia Europejska to drugi po Chinach partner handlowy Republiki Południowej Afryki. Nasz kraj dostrzega potencjał zróżnicowanej gospodarki, solidnego środowiska regulacyjnego oraz dostępu do reszty Afryki, a relacje handlowe Polski z RPA systematycznie się rozwijają. Znaczące innowacje w sektorach energii, telekomunikacji, usług profesjonalnych i produkcji w RPA kreują dogodne pole do nawiązania trwałych relacji handlowych między oboma krajami. W rzeczywistości RPA i Polskę łączy wiele podobieństw, które zostaną zgłębione podczas panelu. Eksperci przedstawią także success story z tego regionu.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:30-12:30  -  sala: Barcelona
Sektor wydobywczy w Nigerii



Nigeria to największa gospodarka Afryki, a zarazem kraj z najliczniejszą populacją na kontynencie. Państwo to oferuje ogromne możliwości eksportowe i inwestycyjne w wielu sektorach, co czyni je ciekawym miejscem do ekspansji dla polskich przedsiębiorców. Podczas panelu omówiona zostanie specyfika sektora wydobywczego w Nigerii oraz obszary współpracy między Polską a Nigerią w tym zakresie. Prelegenci porozmawiają o możliwościach współpracy na wielu płaszczyznach: inwestycje, wymiana know-how, joint ventures, finansowanie oraz dostawa sprzętu dla projektów nigeryjskich.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 11:45-12:30  -  sala: Warszawa
Odbudowa Ukrainy – możliwości współpracy między Polską a Ukrainą



Podczas panelu zostaną omówione takie kwestie, jak współpraca i uzgodnienia między rządami Polski i Ukrainy w zakresie odbudowy Ukrainy, tworzenie trwałych polsko-ukraińskich procesów biznesowych, transparentność, zagrożenia rynku pracy, logistyka, uznawanie norm UE, inwestycje. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż A
Inwestycje w Polsce – programy i narzędzia wspierające



Polska niezmiennie jest jedną z najatrakcyjniejszych lokalizacji dla nowych projektów produkcyjnych, BSS oraz badawczo-rozwojowych. Ma na to wpływ m.in. stabilna sytuacja gospodarcza, świetnie wykwalifikowani pracownicy i nowoczesna infrastruktura. Dodatkowy atut stanowią liczne zachęty inwestycyjne. Podczas prezentacji przedstawione zostaną narzędzia wsparcia oferowane przedsiębiorcom podczas całego procesu obsługi. Wśród najważniejszych punktów dyskusji znajdą się takie tematy jak regionalna pomoc publiczna, granty czy zwolnienia podatkowe. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż B
Kreowanie Marki Polskiej Gospodarki: Tradycja, Innowacje i Wizja Przyszłości



Dyskusja ma skupiać się na kluczowym aspekcie budowy i rozwijania marki polskiej gospodarki. W obliczu globalnej konkurencji i dynamicznie zmieniającego się otoczenia biznesowego, kreowanie spójnej, rozpoznawalnej i wiarygodnej marki narodowej staje się nieodzowne dla osiągnięcia sukcesu na arenie międzynarodowej. Panel ma zapewnić platformę do dyskusji na temat strategii, narzędzi i praktyk, które wspierają proces budowania marki polskiej gospodarki oraz kształtowania jej wizerunku. Ekspertami panelu będą przedstawiciele zarówno biznesu, jak i świata akademickiego oraz instytucji rządowych, którzy zgłębili temat zarówno teoretycznie, jak i praktycznie.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 12:30-13:30  -  sala: Paryż C
ESG -wpływ na relacje i współpracę międzynarodową



Raportowanie ESG staje się obowiązkiem praktycznie każdego przedsiębiorcy. W jaki sposób wykorzystać raportowanie, aby osiągnąć sukces na rynku międzynarodowym? Jak ESG wpłynie na relacje z kontrahentami na rynkach zagranicznych? Na co zwrócić uwagę? Na te pytanie odpowiedzą nasi eksperci w czasie dyskusji. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 12:30-13:30  -  sala: Londyn A
Skuteczne strategie zarządzania stresem w organizacjach gwarancją sukcesu lidera i jego zespołu



W dzisiejszym dynamicznym środowisku biznesowym umiejętność skutecznego zarządzania stresem stała się kluczowym elementem sukcesu zarówno liderów, jak i ich zespołów. W ramach panelu odkryjemy jakie strategie lider może zastosować, aby nie tylko pokonać stres, ale także przekształcać go w motywację i osiągnięcia. Dyskusja skupi się na identyfikacji źródeł stresu w organizacjach oraz przedstawi praktyczne narzędzia, które lider może wykorzystać do radzenia sobie z trudnościami w sposób konstruktywny. Dowiemy się, jak rozwijać odporność psychiczną i wykorzystywać techniki zarządzania stresem do efektywnego podejmowania decyzji, skutecznej komunikacji oraz tworzenia inspirującego środowiska pracy.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 12:30-14:30  -  sala: Warszawa
Jak prowadzić działalność biznesową w Ukrainie? Szanse i zagrożenia dla polskiego biznesu



W panelu prelegenci omówią praktyczne aspekty prowadzenia działalności gospodarczej na rynku ukraińskim. Opowiedzą o swoich doświadczeniach, mocnych i słabych stronach rynku ukraińskiego oraz szansach dla polskiego biznesu związanych z procesem odbudowy Ukrainy. Omówione zostaną także zagadnienia formalno-prawne w zakresie współpracy gospodarczej Polska - Ukraina. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 13:00-14:00  -  sala: Scena Główna
Polskie Inwestycje w Afryce: success stories



Inwestycje zagraniczne to jedna z najbardziej dojrzałych form ekspansji międzynarodowej. Rynki afrykańskie natomiast to obszary o wyjątkowym potencjale inwestycyjnym, chętne aby ściągać zagraniczny kapitał - w tym polski. Pomimo niewątpliwych trudności z tym związanych, polskie przedsiębiorstwa już odnoszą sukcesy na tym polu udowadniając, że nie jest to niemożliwe. W czasie panelu zaprezentowane zostaną ich historie, aby tym mocniej zachęcić polski kapitał do inwestowania na Kontynencie Przyszłości.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 13:00-14:00  -  sala: Rzym
Kierunek rynek afrykański – Egipt



Największa gospodarka Afryki Północnej i najludniejszy kraj Bliskiego Wschodu. Państwo, które w ciągu ostatnich pięciu lat czterokrotnie było największym odbiorcą inwestycji zagranicznych w Afryce. Strategiczne położenie nad Kanałem Sueskim dające dostęp do rynków afrykańskich, europejskich i azjatyckich. Rozbudowana infrastruktura. Nowe prawo inwestycyjne i rządowe wsparcie dla eksportu. Zdecydowanie niższe koszty pracy i energii. W czasie dyskusji paneliści udowodnią, że dzięki inwestycjom w Egipcie, przedsiębiorcy mogą prowadzić ekspansję także na okolicznych rynkach.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż A
Siła marki do potęgi międzynarodowej – czy marka powinna być proaktywna na globalnym rynku?



„Siła marki do potęgi międzynarodowej. Czy marka powinna być proaktywna na globalnym rynku?” to opowieść o tym, w jaki sposób budować siłę marki i jej potęgę na arenie międzynarodowej w dzisiejszym hiper konkurencyjnym świecie. 
Badaczka i praktyk biznesu, dr hab. Barbara Mróz-Gorgoń, prof. UEW podczas tej autorskiej prelekcji przedstawi w modelowym ujęciu czynniki wpływające korzystnie, a zatem sprzyjające internacjonalizacji i globalizacji marki, jak i objaśni elementy hamujące rozwój, a nawet czynniki zakłócające funkcjonowanie podmiotów rynkowych i ich marek– często utajone i nieoczywiste. 
Wszystko to w oparciu o badania naukowe, jak i zbiór tzw. dobrych praktyk zebranych na kanwie doświadczeń biznesów odnoszących sukces rynkowy.

Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 14:00-15:00  -  sala: Barcelona
Rola instytucji finansowych na rynkach afrykańskich



Dostęp do finansowania pozostaje jedną z głównych barier dla rozwoju wielu krajów afrykańskich. Podczas panelu omówiona zostanie luka finansowania dla projektów infrastrukturalnych, które wymagają zarówno finansowania dłużnego jak i kapitałowego, oraz rola polskich banków w uzyskiwaniu dostępu do tych projektów wraz z nowoczesnymi technologiami o wysokiej jakości z Polski/UE.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż B
Wspieranie inwestycji – ulgi i zachęty inwestycyjne oraz otoczenie regulacyjne dla branży Fintech



Polska wspiera ambitne inicjatywy i poprzez rozwiązania podatkowe, ułatwia rozwój twojego biznesu. Podczas panelu dowiesz się, jak rozwinąć swoją działalność i skorzystać z ulg i zachęt podatkowych. Dowiesz się jak system podatkowy może wesprzeć wdrażane innowacje i inwestycje w działalność badawczo-rozwojową.
W trakcie panelu zapoznasz się również z tematyką Future Finance Poland, czyli centrum finansowego nowej generacji. To inicjatywa wspierająca rozwój polskiego centrum finansowego w obszarach regulacyjnym, technologicznym i biznesowym. Inicjatywa promuje też polskie centrum finansowe za granicą, jak również wspiera ekspansję polskich przedsiębiorców z rynku finansowego. Podczas spotkania dowiesz się jak od strony regulacyjnej wspieramy takie inicjatywy i jak wygląda polski ekosystem innowacji na rynku finansowym.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 14:00-15:00  -  sala: Paryż C
Witryny o eksporcie – gdzie szukać informacji?



W ostatnich latach internetowe narzędzia stają się coraz istotniejszym czynnikiem w procesie internacjonalizacji firm. W 2022 r. Ministerstwo Rozwoju i Technologii wraz z Polską Agencją Inwestycji i Handlu uruchomiły nową odsłonę portalu Trade.gov.pl. Portal Promocji Eksportu to niejedyne narzędzie przygotowane dla polskich eksporterów. Obecnie istnieje ponad 20 stale uzupełnianych portali z informacjami o eksporcie, wspieranych przez niezliczoną liczbę stron urzędów, izb gospodarczych, redakcji internetowych i blogów. Coraz więcej mówi się również na temat cyberbezpieczeństwa. Gdzie zatem szukać sprawdzonych informacji o eksporcie?
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 14:15-15:15  -  sala: Scena Główna
Bezpieczeństwo żywnościowe: budowanie odpornych łańcuchów wartości w Afryce



Zawirowania klimatyczne i gwałtowne przemiany geopolityczne, zwłaszcza rosyjska agresja na Ukrainę, silnie odciskają się na gospodarkach poszczególnych krajów Afryki. Dotkliwe susze, przerwane łańcuchy dostaw i galopująca inflacja skutkują niespotykanymi dotąd wyzwaniami. O szansach na rozwój w kryzysie i roli Polski w budowaniu bezpieczeństwa Afryki porozmawiają eksperci podczas panelu.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 14:15-15:15  -  sala: Rzym
Kierunek rynek afrykański – Algieria



Algieria to drugi największy partner handlowy Polski w Afryce i przy okazji jedno z zamożniejszych państwa na tym kontynencie. Wynika to m.in. z dużego udziału sektora naftowego i gazowego w gospodarce. Jednak kraj ten ma duże ambicje jeśli chodzi o rozwój pozostałych sektorów, w tym energii odnawialnej. Jednocześnie ma on ogromny potencjał demograficzny, a udział przedsiębiorstw prywatnych coraz bardziej wzrasta. Algieria wyróżnia się również od swoich sąsiadów, Tunezji i Maroka, jeśli chodzi o specyfikę kulturową i biznesową. Warto zatem ją poznać i odpowiednio zaadresować, ponieważ Polska cieszy się dobrą opinią wśród Algierczyków, co stanowi idealny grunt pod prowadzenie interesów.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 14:45-16:15  -  sala: Warszawa
Rola organizacji międzynarodowych w procesach wsparcia odbudowy Ukrainy



W wyniku wojny ukraińska gospodarka została praktycznie zrujnowana. Ukraiński rząd nie jest w stanie samodzielnie sfinansować odbudowy państwa. Na inwestycje w Ukrainie nie stać również wielu prywatnych przedsiębiorców z zagranicy. Naprzeciw tym wyzwaniom wychodzą organizacje międzynarodowe takie jak m.in.: Bank Światowy, ONZ, Europejski Bank Inwestycyjny czy Europejski Bank Odbudowy i Rozwoju. Dotychczasowy udział polskich podmiotów w projektach finansowanych przez te organizacje był znikomy - przed wojną w Ukrainie udział polskich spółek w przetargach Banku Światowego stanowił jedynie 0,1%. Obecna sytuacja powoduje, że eksport znacznej części towarów i usług do Ukrainy jest możliwy w oparciu o finansowanie międzynarodowe. Prelegenci przedstawią dostępne instrumenty wsparcia oraz pokażą, w jaki sposób i jakie środki mogą wykorzystać polscy eksporterzy na rynku ukraińskim.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 15:15-16:15  -  sala: Barcelona
Kierunek rynek afrykański – Nigeria



Nigeria to największa gospodarka Afryki, a zarazem kraj z najliczniejszą populacją na kontynencie. Państwo to oferuje ogromne możliwości eksportowe i inwestycyjne w wielu sektorach, co czyni je ciekawym miejscem do ekspansji dla polskich przedsiębiorców. Podczas panelu omówiona zostanie kultura biznesowa tego kraju, najbardziej perspektywiczne sektory, a także najlepsze strategie ekspansji dla skutecznego rozwoju polskich marek. Eksperci skupią się także na potencjalnych wyzwaniach, z jakimi mogą się spotkać zainteresowani ekspansją do Nigerii.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 15:15-16:15  -  sala: Paryż A
Marketplace – szanse i wyzwania dla eksportera



W trakcie panelu e-Izby “Marketplace - szanse i wyzwania dla eksportera” przybliżymy uczestnikom szanse związane z wykorzystaniem platform marketplace do wyjścia z e-handlem na rynki zagraniczne oraz rozwojem eksportu online. Omówimy wyzwania stojące przed przedsiębiorcami, którzy chcą poszerzyć działalność o rynki zagraniczne. 
Oprócz wiedzy teoretycznej wysłuchamy case studies firm, które podjęły działania w kierunku cross-border i chcą podzielić się swoim doświadczeniem z innymi. Wśród nich znajdą się eksperci z firm zrzeszonych w Izbie Gospodarki Elektronicznej. Case studies zaprezentowane przez panelistów z pewnością zaciekawią firmy, myślące o rozpoczęciu swojej przygody z cross-border e-commerce.
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 15:30-16:30  -  sala: Scena Główna
Przyszłość sektora energii odnawialnej w Afryce



Sektor odnawialnych źródeł energii rozwija się dynamicznie w całej Afryce, a monopol producentów i dystrybutorów energetycznych się zmniejsza. Podczas panelu omówione zostaną wyzwania i szanse w sektorze energetycznym w Afryce w okresie 2023-2030. W czasie dyskusji przedstawione zostaną case studies z kilku wybranych rynków m.in. RPA, Kenii, Rwandy, Ugandy, Tanzanii oraz Mauritiusu. 
Zarejestruj sie bezpłatnie






05.10, 16:45-17:30  -  sala: Barcelona
Kierunek rynek afrykański – Kenia



Dlaczego inwestowanie w Afryce Wschodniej to właściwy krok, by otworzyć dla siebie rynek kontynentalny charakteryzujący się młodym społeczeństwem, szybkim wzrostem cyfryzacji z liczbą ludności przekraczający miliard osób? Podczas panelu omówione zostaną inwestycje polskich przedsiębiorców w Afryce Wschodniej. Eksperci skupią się na dwóch rynkach – Kenii i Rwandzie.
Zarejestruj sie bezpłatnie





    
 

    
    
      
      
    

  
  
 


  
  
    
      
        

  Używamy ciasteczek, aby zapewnić najlepszą jakość korzystania z naszej witryny.

Możesz dowiedzieć się więcej o tym, jakich ciasteczek używamy, lub wyłączyć je w ustawieniach.
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          Zamknij ustawienia ciasteczek RODO
          
        
            
        

  


        	
  
    Przegląd prywatności
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      Ciasteczka analityczne
    
  


        

  

      

      
      
        
           
        

        
        

          
            

      Przegląd prywatności
    
  	Ta strona korzysta z ciasteczek, aby zapewnić Ci najlepszą możliwą obsługę. Informacje o ciasteczkach są przechowywane w przeglądarce i wykonują funkcje takie jak rozpoznawanie Cię po powrocie na naszą stronę internetową i pomaganie naszemu zespołowi w zrozumieniu, które sekcje witryny są dla Ciebie najbardziej interesujące i przydatne.

  	  

  



            
  
    Ciasteczka wymagane
    
      Niezbędne ciasteczka powinny być zawsze włączone, abyśmy mogli zapisać twoje preferencje dotyczące ustawień ciasteczek.

      
        
          
                
              Włącz lub wyłącz ciasteczka        
              
              
            
          

          
        

        
      

      
              
          Jeśli wyłączysz to ciasteczko, nie będziemy mogli zapisać twoich preferencji. Oznacza to, że za każdym razem, gdy odwiedzasz tę stronę, musisz ponownie włączyć lub wyłączyć ciasteczka.

        

        
                                              
    

    
  

  
            
  
    Ciasteczka analityczne
    
      Ta strona korzysta z Google Analytics do gromadzenia anonimowych informacji, takich jak liczba odwiedzających i najpopularniejsze podstrony witryny.

Włączenie tego ciasteczka pomaga nam ulepszyć naszą stronę internetową.

      
        
          
                
              Włącz lub wyłącz ciasteczka     
              
              
            
          

          
        

        
      

      
              
          Najpierw włącz ściśle niezbędne ciasteczka, abyśmy mogli zapisać twoje preferencje!
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